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L’IA, moteur de 
la transformation
Tout le monde en parle. Il ne se passe pratiquement pas un jour sans que l’on 
entende parler de nouvelles applications, possibilités et prévisions. Parallèlement, 
l’IA fait partie du quotidien professionnel depuis longtemps: elle rédige des textes, 
analyse des données, facilite la planification et automatise des processus. Elle est 
également de plus en plus utilisée dans les PME suisses. Mais il y a un monde entre 
l’utilisation occasionnelle d’un chatbot et une IA systématiquement intégrée. L’es-
sentiel n’est donc pas d’utiliser l’IA autant que possible, mais de l’utiliser là où elle 
apporte une valeur ajoutée concrète. Notre dossier présente les possibilités, mais 
aussi les limites et les risques. En effet, si l’IA peut soulager les collaborateurs et 
améliorer les processus, la responsabilité des résultats et des décisions reste entre 
les mains de l’humain.

Le Forum ELITE Ticino, qui s’est tenu le 17 septembre à Lugano, a montré à quel 
point ce sujet est d’actualité pour notre secteur. Lors de cette manifestation dont 
le thème était « Vers un monde plus intelligent – le rôle clé des électriciens », la 
professeure Silvia Santini et le journaliste spécialisé en informatique Paolo Attivis-
simo ont mis en lumière les opportunités offertes par les systèmes intelligents et 
le rôle des électriciens. Une chose est apparue clairement: si l’IA peut apporter son 
aide pour le diagnostic, la planification ou la vérification du respect des réglemen-
tations, elle ne peut toutefois pas se substituer au travail pratique et à l’expertise 
sur le terrain. Outre les interventions, le forum a une nouvelle fois offert à nos 
membres de la Suisse italienne l’occasion de se rencontrer, de discuter et d’échan-
ger entre collègues.

Claude Schreiber
Directeur de l’Association suisse  
d’achats électro aae société coopérative

Contenu

4
Forum ELITE Ticino 2026 
L’avenir sera (plus) intelligent

5
L’évolution au lieu de la révolution 
L’intelligence artificielle se mue en outil  
de travail

32
Planifiez tôt pour obtenir la date 
de votre choix
Réservez gratuitement les expositions  
mobiles pour 2027 

34
Conditions véhicules aae 2026
Aperçu de nos partenaires véhicules, 
des modèles et des conditions

38
Des photos professionnelles,  
2ème partie
Des photos qui mettent en valeur 
ce qui vous distingue

Impressum
Flash n°09/2026, 3 novembre 2026  
Organe de publication destiné aux membres de 
l’Association suisse d’achats électro aae société coopérative. 
Paraît 10 fois par an.

Éditeur: Association suisse d’achats électro aae 
société coopérative, Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schönbühl 
Tél. +41 31 380 10 10, office@eev.ch 
Rédaction: Association suisse d’achats électro aae 
société coopérative, Céline Grob, c.grob@eev.ch,   
Martin Wahlen (responsable) 
Concept et réalisation: Consulteam GmbH, Mühlegasse 4A,  
5070 Frick, office@consulteam.ch  
Impression: Stämpfli AG, Wölflistrasse 1, Postfach, 3001 Bern  
Tirage: 3000 ex.

Délai d’envoi des données du Flash édition n° 01, janvier/février 
2027: le 4 décembre 2026



4 Flash n° 09, novembre 2026

Manifestations

Forum ELITE Ticino 2026 

L’avenir sera (plus) intelligent
Organisé le 17 septembre au Canvetto Luganese, un établissement géré par la Fondation 
Diamante, le Forum ELITE Ticino 2026 avait pour thème «Vers un monde plus intelligent – le 
rôle clé des électriciens». Les différents aspects liés à ce thème ont été approfondis par Silvia 
Santini, professeure à l’USI, et par Paolo Attivissimo, journaliste spécialisé en informatique.

L’exposé de Silvia Santini a permis 
d’identifier des pistes pour l’activité 
future des installateurs-électriciens, 

grâce aux opportunités offertes par les sys-
tèmes de gestion intelligente de l’énergie. 
La professeure a confirmé que l’intelligence 
artificielle jouera un rôle fondamental 
dans la gestion des réseaux électriques de 
demain grâce à des algorithmes intégrant 
l’ensemble des composantes énergétiques, 
dans la perspective d’une sortie totale des 
énergies fossiles d’ici 2050. Par conséquent, 

avec une électrification encore plus pous-
sée, de grandes opportunités s’offrent au 
secteur électrique.
De son côté, Paolo Attivissimo, écrivain et 
journaliste de renom spécialisé en infor-
matique, a présenté les avantages et les 
inconvénients de l’IA. Selon lui, les réper-
cussions négatives pour les électriciens 
sont pratiquement nulles. En effet, l’IA ne 
pourra jamais remplacer le travail manuel. 
Elle pourra toutefois être utilisée pour le dia-
gnostic, l’assistance sur le terrain, la vérifica- 

tion préalable de la conformité aux normes 
ou l’établissement de devis. La justesse de 
chacune de ces opérations nécessite toute-
fois une vérification finale par du personnel 
compétent. Paolo Attivissimo conclut: «Il ne 
faut pas accorder une confiance excessive à 
l’IA ».
Le Forum s’est achevé par un spectacle de 
l’humoriste de Lugano Mike Casa, qui a fait 
rire aux larmes le public avec ses blagues 
irrésistibles.

Vous trouverez l’article complet* sur le Forum ELITE Ticino 2026 sur: 
www.eev.ch | Forum ELITE Ticino | Portale soci eev | aae 
*(disponible en italien)
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L’évolution au lieu de la révolution 

L’intelligence artificielle se mue 
en outil de travail
L’IA a effectué son entrée dans les entreprises suisses. Elle rédige des textes, analyse des 
données, soutient le service clientèle, détecte les erreurs de production ou facilite la 
planification. Toutefois, il y a un monde entre l’utilisation ponctuelle d’un chatbot et le 
recours systématique à l’IA. Pour les PME, la question n’est donc pas tant de savoir si elles 
doivent considérer l’IA, mais plutôt où celle-ci peut être utilisée judicieusement – et quels 
risques doivent être pris en compte. 
Texte: Urs Bitterli

Il y a quelques années encore, pour bon 
nombre de sociétés, l’intelligence artifi-
cielle (IA) concernait avant tout les dépar-

tements technologiques et les éditeurs de 
logiciels. L’avènement de l’IA générative a 
changé la donne. Aujourd’hui, les modèles 
linguistiques peuvent créer et résumer des 
textes, passer des documents au crible fin 
et les traduire, générer des images, analy-

ser des données ou écrire du code de pro-
gramme. Nombre de ces applications sont 
disponibles sans infrastructure technique 
propre. Selon une enquête UBS auprès des 
entreprises, en mars 2026, 60 % des sociétés 
suisses utilisent l’IA. Quelque 2500  entre-
prises, tous secteurs, régions et tailles 
confondus, ont été interrogées. Chez les 
PME, la diffusion varie entre 59 et 77 % selon 

Dossier
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Du chatbot à la production
Pour les PME, les applications simples se 
trouvent là où les processus existants sont 
soutenus par des outils couramment dis-
ponibles. Cela englobe la rédaction et la 
synthèse de textes, les traductions, les 
recherches, les procès-verbaux de réunions, 
les présentations, les contenus marketing 
ou l’aide à la programmation. La SATW 
évoque notamment les grands modèles lin-
guistiques comme auxiliaires pour le mar-
keting, les rapports de projet, la gestion du 
personnel et le service clientèle. Les choses 
se compliquent quand l’IA n’est pas simple-
ment utilisée comme outil distinct, mais 
connectée aux données et aux systèmes 
propres à une entreprise.
Citons l’exemple de la génération aug-
mentée par récupération (RAG). Ainsi, un 
modèle linguistique a accès à certaines 
informations internes à l’entreprise. En cas 
de requête client, le système peut «fouil-
ler» dans les informations produits, la 
documentation technique ou les bases de 
connaissances internes afin d’élaborer une 
réponse. Contrairement à un chatbot utilisé 
librement, la réponse s’appuie ainsi sur des 
sources définies. De quoi accroître la fiabili-
té et réduire les erreurs. Un service traiteur 
décrit par la SATW traite chaque mois plus 
de 30  000 factures de plus de 5000  four-
nisseurs au moyen d’une reconnaissance 
de documents assistée par l’IA. L’analyse 
d’images et l’apprentissage automatique 
complètent la reconnaissance de texte clas-
sique.

Dossier

la taille de l’entreprise. L’IA est très répan-
due dans les technologies de l’information 
et de la communication, chez les presta-
taires financiers et dans l’industrie pharma-
ceutique. En revanche, elle est moins utili-
sée dans la construction, les transports et le 
commerce.
Un autre sondage suisse dresse un tableau 
similaire, mais pas directement compa-
rable en raison d’une méthode d’enquête 
différente. Selon l’«EY AI Survey 2026», 89 % 
des 600 personnes sondées issues d’entre-
prises suisses utilisent des solutions d’IA au 
quotidien. Ainsi, 55 % indiquent que l’IA est 
déjà utilisée de façon ciblée dans au moins 

un domaine d’activité de leur entreprise, 
31 % font état de projets pilotes. Dans 9 % 
des cas, l’IA a modifié le modèle écono-
mique. Ces chiffres révèlent un problème 
crucial de ce type d’enquêtes: «utiliser l’IA» 
peut signifier plus d’une chose. Quiconque 
révise de temps à autre un texte avec 
ChatGPT utilise l’IA au même titre qu’une 
entreprise industrielle analysant automa-
tiquement ses données de production. 
L’Académie suisse des sciences techniques 
(SATW) souligne ainsi que les études sur la 
diffusion sont à interpréter avec prudence, 
la conception que l’on se fait de l’IA variant 
considérablement.

Diffusion de l’IA dans les entreprises suisses

Enquête UBS auprès des entreprises: «Comment votre entreprise utilise-t-elle 
actuellement l’IA?». Part des réponses d’entreprises utilisant actuellement l’IA;  
plusieurs réponses possibles.

L’IA facilite la prise de décisions et 
l’analyse

L’IA contribue à l’amélioration des  
produits ou services existants

L’IA favorise l’automatisation des  
processus commerciaux

L’IA facilite le développement de  
nouveaux produits ou services

L’IA améliore le service clientèle et  
l’interaction avec les clients

L’IA est au cœur de notre modèle  
économique

51 %

47 %

37 %

26 %

23 %

5 %

10 %	 20 %	 30 %	 40 %	 50 %

Mai 2026 – UBS Outlook Suisse/Intervista

Qu’est-ce qu’un chatbot?
Un chatbot est un programme informatique qui communique avec les humains 
via un langage écrit ou parlé. Les chatbots conventionnels réagissent selon des 
règles prédéfinies et se prêtent notamment aux demandes standardisées des 
clients.
Les chatbots avancés basés sur l’IA, tels que ChatGPT, Claude ou Microsoft 
Copilot, vont bien plus loin: ils utilisent des modèles linguistiques pour com-
prendre les questions et générer des réponses formulées de façon autonome. 
Ils peuvent rédiger, résumer et traduire des textes, structurer des informations 
ou aider à résoudre des problèmes. Leurs réponses ne sont toutefois pas 
toujours correctes. Une vérification s’impose, en particulier quand il s’agit 
d’informations techniques ou critiques pour l’entreprise.

Pour les PME, les 
applications simples 
se trouvent là où les 
processus existants 

sont soutenus par des 
outils couramment 

disponibles.
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D’autres applications vont des prévisions 
de ventes et de besoins à la planification 
de la production et du personnel, voire au 
contrôle qualité. L’apprentissage automa-
tique permet de reconnaître des modèles 
dans de grands volumes de données et 
d’en déduire des prévisions. La SATW prend 
l’exemple d’une moyenne entreprise qui, à 
l’aide d’un modèle d’apprentissage, prévoit 
les livraisons et les besoins en effectifs en 
matière de logistique et qui, selon ses dires, 
a amélioré la planification du personnel de 
15 %. Dans les applications industrielles, 
des caméras et des réseaux neuronaux 
contrôlent des composants et détectent des 
anomalies. L’IA peut, en outre, être utilisée 
pour l’entretien prévisionnel: les données 
d’exploitation des machines sont analysées 
afin d’identifier les problèmes avant qu’une 
panne ne survienne. Ces applications sont 
nettement plus complexes que l’utilisation 
d’un modèle linguistique accessible à tous. 
Elles nécessitent des données adaptées, 
une infrastructure technique et, souvent, un 
savoir-faire spécialisé.

Encore peu systématique
Cette diffusion élevée ne signifie pas que 
l’IA est déjà profondément ancrée dans les 
entreprises. Selon le recensement d’UBS, 
l’IA n’est que rarement utilisée systémati-
quement dans tous les secteurs d’activité, 
même dans les grandes entreprises. Ain-
si, 10 % des grandes entreprises l’utilisent 
dans au moins cinq des six  domaines étu-
diés, contre 2 % pour les micro-entreprises. 
L’IA sert, le plus souvent, à la prise de déci-
sion et à l’analyse  –  51 % des entreprises 
qui l’utilisent citent ces domaines. On y a 
recours à 47 % pour améliorer des produits 
ou services existants et à 37 % pour auto-
matiser des processus commerciaux. Par 
ailleurs, 26 % s’en servent pour dévelop-
per de nouveaux produits et services, 23 % 
pour le service clientèle. Ce n’est que dans 
5 % des cas que l’IA est au cœur du modèle 
économique. Le niveau de numérisation 
atteint constitue un facteur clé. Les socié-
tés disposant de données structurées, de 
processus automatisés et d’une infrastruc-
ture informatique performante sont mieux 
parées pour implémenter des applications 

IA plus avancées. L’enquête d’UBS révèle un 
lien étroit entre le degré de numérisation 
et l’aptitude à l’IA jugée par les entreprises 
elles-mêmes. Le recours pertinent à l’IA pré-
suppose des fondements numériques adé-
quats. L’automatisation judicieuse d’un cas 
d’application est notamment tributaire de 
la qualité des données, de la numérisation 
des processus et de procédures claires.

Attentes des entreprises
Dans le sondage UBS, 41 % jugent les gains 
d’efficacité et de productivité liés à l’auto-
matisation comme une opportunité; 35 % 
s’attendent à une optimisation des déci-
sions grâce à l’analyse des données et un 
tiers à une amélioration de la qualité. En 
revanche, seuls 22 % évoquent des réduc-
tions de coûts. Les attentes varient éga-
lement au sein même de l’industrie. Fait 
éminent pour le secteur électrique: plus de 
40 % des entreprises interrogées issues de 
l’industrie électrique et des technologies de 
l’information et de la communication (TIC) 
voient dans l’IA des opportunités d’inno-
vation et de développement de nouveaux 
produits et services. Parallèlement, la pro-
tection des données, les risques de sécurité 
et les éventuelles erreurs de décision dues 
à des données ou des algorithmes erronés 

figurent parmi les périls les plus fortement 
perçus, notamment dans l’industrie élec-
trique. 43 % des entreprises sondées sou-
haitent étendre leurs activités d’IA existantes 
au cours des cinq prochaines années, tandis 
que 11 % prévoient d’y recourir pour la pre-
mière fois. 17 % utilisent déjà l’IA, mais ne 
souhaitent pas développer leurs activités; 
29 % ne l’utilisent pas et ne prévoient pas de 
le faire à l’avenir. L’IA se généralise progres-
sivement mais avec de grandes disparités 
entre les entreprises et les applications.

Les sociétés disposant 
de données structurées, 

de processus auto- 
matisés et d’une 

infrastructure informa-
tique performante sont 

mieux parées  
pour implémenter des 

applications IA plus 
avancées.
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Quand l’IA se trompe de façon 
convaincante
L’utilisation de modèles génératifs occa-
sionne de nouvelles sources d’erreurs, 
puisqu’ils offrent des réponses s’appuyant 
sur des corrélations statistiques de leurs 
données d’entraînement. Cela peut don-
ner lieu à des «hallucinations»: le système 
fournit des informations a priori plausibles 
linguistiquement, mais factuellement erro-
nées. La SATW souligne que les chatbots 

actuels peuvent présenter des informations 
erronées avec une telle éloquence que les 
utilisateurs leur font confiance malgré tout. 
Cela devient critique quand ces résultats 
sont intégrés, sans vérification, dans des 
offres, des contrats, des documentations 
techniques, des informations clients ou des 
décisions. À quoi s’ajoutent d’éventuelles 
distorsions. Les modèles d’IA sont entraînés 
à partir de vastes volumes de données pou-
vant contenir des stéréotypes sociaux ou 
des répartitions unilatérales. Ces distorsions 
peuvent transparaître dans les résultats. 
Cela est particulièrement pertinent quand 
l’IA est utilisée pour les décisions liées au 
personnel, les évaluations ou d’autres déci-
sions portant sur des personnes. Pour les 
modèles complexes, il est souvent impos-
sible d’expliquer clairement comment un 
résultat donné a été obtenu. Les entreprises 
doivent donc distinguer si l’IA se contente 
de fournir des suggestions ou si ses résul-
tats influent directement sur les décisions 
et processus. Plus les conséquences poten-
tielles d’une erreur sont importantes, plus la 
vérification humaine est essentielle.

Dossier

L’utilisation de modèles 
génératifs occasionne 
de nouvelles sources 
d’erreurs. Ils sont 
particulièrement 
frappants dans les 
modèles linguistiques 
génératifs.

Risques et défis

Enquête UBS auprès des entreprises: «Quels risques/défis liés à l’IA voyez-vous pour 
votre entreprise?». Part des réponses, plusieurs réponses possibles, en pourcentage.

59 %

50 %

38 %

37 %

31 %

15 %

15 %

13 %

18 %

10 %	 20 %	 30 %	 40 %	 50 %	 60 %

Mai 2026 – UBS Outlook Suisse/Intervista

Risques liés à la protection des données 
et à la sécurité

Décisions erronées ou biaisées dues à des  
données ou des algorithmes défectueux

Perte de contrôle et de transparence

Dépendance à l’égard de certains prestataires 
technologiques

Risques de réputation en cas de dysfonctionne-
ments ou d’abus

Pénurie de personnel qualifié pour implémenter 
l’IA au sein de l’entreprise

Résistance ou problèmes d’acceptation de la part 
du personnel

Coûts de mise en œuvre et d’exploitation élevés

Je ne considère aucun de ces points comme un 
risque ou un défi lié à l’IA pour notre entreprise

Données quittant l’entreprise
Les données et les secrets commerciaux 
constituent un autre risque. Quiconque uti-
lise un service d’IA tout public transmet des 
informations à un prestataire externe. Selon 
le service, le contrat et les paramètres, ces 
données peuvent être stockées ou traitées 
ultérieurement. Pour les entreprises, cela 
signifie que les données clients et du per-
sonnel, les contrats, les calculs, la documen-
tation technique ou d’autres informations 
confidentielles ne doivent pas être saisies de 
façon inconsidérée dans des systèmes d’IA 
librement accessibles. La loi suisse sur la pro-
tection des données est formulée de façon 
technologiquement neutre et s’applique 
directement aux traitements de données 
personnelles assistés par l’IA. Le Préposé 
fédéral à la protection des données et à la 
transparence (PFPDT) exige, notamment, la 
transparence quant à la finalité, au fonction-
nement et aux sources de données de tels 
traitements. La Suisse ne dispose pas encore 
de législation spécifique et exhaustive sur 
l’IA. La Confédération travaille, toutefois, à un 
projet de consultation sur la réglementation 
de l’IA, devant être présenté d’ici la fin 2026 et 
visant notamment à implémenter la conven-
tion-cadre du Conseil de l’Europe sur l’IA. 
Sont notamment prévus des règlements sur 
la transparence, la protection des données, 
la non-discrimination et la surveillance.

Le contrôle humain demeure essentiel
Dans le sondage UBS, les risques liés à la 
protection des données et à la sécurité 
arrivent en tête des défis cités avec 59 %. 
50 % mentionnent des décisions erronées 
ou biaisées dues à des données ou des algo-
rithmes incorrects, 38 % la perte de contrôle 
et de transparence et 37 % la dépendance 
à l’égard de certains prestataires techno-
logiques. La gouvernance devient ainsi un 
sujet pratique, quelle que soit la taille de 
l’entreprise. Il s’agit d’apporter des réponses 
claires à des questions fondamentales: 
quels outils d’IA les collaborateurs peuvent-
ils utiliser? Quelles données peuvent être 
saisies? Quels résultats doivent être contrô-
lés? Qui en assume la responsabilité? Et 
pour quelles tâches l’IA ne doit-elle expres-
sément pas être utilisée?
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La SATW recommande aux PME suisses 
d’évaluer d’abord leurs besoins et leur 
infrastructure, de commencer par des pro-
jets pilotes simples et de définir des règles 
en matière de protection des données, de 
cycle de vie des données et d’utilisation res-
ponsable. Les services aisément accessibles 
peuvent être utilisés par les collaborateurs 
indépendamment des projets informa-
tiques officiels. Une interdiction générale ne 
résout donc pas d’emblée le problème. Il est 
crucial que les collaborateurs sachent quels 
outils sont autorisés pour quelles tâches et 
quelles en sont les limites.

L’IA transforme-t-elle le travail?
L’enquête UBS menée auprès des entre-
prises suisses dresse un tableau nuancé. 
Plus de la moitié des entreprises ne s’at-
tendent pas à une modification des effec-
tifs due à l’IA au cours des cinq prochaines 
années. En même temps, elles sont plus 
nombreuses à tabler sur une baisse que 
sur une hausse. Deux  tiers des entreprises 
considèrent avant tout l’IA comme un sou-
tien pour les collaborateurs – 10 % comme 
un substitut. Parallèlement, les exigences 
évoluent. Les entreprises tablent sur une 
demande croissante en compétences infor-
matiques et numériques, en créativité et en 
capacité d’innovation, en connaissances 
sectorielles ainsi qu’en aptitudes analy-
tiques. Par contre, guère de changements 
sont attendus pour ce qui est des compé-
tences manuelles et artisanales. L’IA peut 
transformer les tâches administratives et 

cognitives sans, pour autant, pouvoir rem-
placer le travail physique sur le terrain. Un 
système peut résumer une documentation, 
préparer un devis ou analyser des données. 
Il ne peut toutefois pas réaliser une instal-
lation, l’évaluer sur place ni assumer la res-
ponsabilité de sa mise en œuvre en bonne 
et due forme.

Un outil – non pas une fin en soi
L’IA va bien au-delà de ChatGPT et d’autres 
modèles linguistiques. Son éventail s’étend 
des systèmes d’assistance simples aux 
applications complexes en matière de pro-
duction, de logistique, d’assurance quali-
té et de maintenance. Il n’existe donc pas 
d’approche universelle pour les PME. Les 
processus ne nécessitent pas tous l’IA et une 
automatisation n’est pas forcément éco-
nomiquement viable. Le guide pratique de 
la SATW souligne que les coûts et les avan-
tages d’une solution IA doivent être compa-
rés à ceux des méthodes conventionnelles. 
L’IA est déjà largement répandue, mais son 
intégration systématique n’en est qu’à ses 
débuts dans bon nombre de PME. La tech-
nologie peut faciliter les tâches routinières, 
exploiter des données et automatiser des 
processus. Les risques: des résultats erro-
nés, des données insuffisantes, un manque 
de transparence, des problèmes de protec-
tion des données et des dépendances face 

aux fournisseurs. C’est moins le label «IA» 
que la tâche concrète qui détermine si une 
entreprise en tirera un bénéfice. La question 
centrale n’est donc pas: «Où pouvons-nous 
utiliser l’IA?», mais: «Quel problème doit-
on résoudre  –  et l’IA s’y prête-t-elle réelle-
ment?»

Une question d’utilité
Pour les PME, l’IA n’est ni une panacée ni 
une menace, mais un outil numérique sup-
plémentaire. En misant sur des applications 
claires, en réglementant la gestion des don-
nées et en examinant les résultats d’un œil 
critique, il est possible d’acquérir de l’expé-
rience sans se plier à toutes les tendances 
technologiques. Ce n’est pas l’IA en soi qui 
crée une plus-value, mais la façon dont elle 
est intégrée dans les tâches et les processus 
existants.

La situation actuelle en 
Suisse peut se résumer 
de manière objective 
comme suit: l’IA est déjà 
largement répandue, 
mais son intégration 
systématique n’en est 
qu’à ses débuts dans 
bon nombre de PME.

Sources: UBS Outlook Suisse, Intelligence artificielle – réponses 
découlant d’un sondage auprès des entreprises, mai 2026; 
Académie suisse des sciences techniques SATW/SAIROP, 
Orientation IA: défis et opportunités pour les PME suisses, mars 
2025; Portail PME de la Confédération, articles sur l’IA dans les 
entreprises suisses, 2026; Préposé fédéral à la protection des 
données et à la transparence (PFPDT), informations sur l’IA et la 
protection des données; Chancellerie fédérale/Administration 
fédérale, informations sur la réglementation de l’intelligence 
artificielle en Suisse.

Pour les PME, l’IA n’est ni une panacée ni une menace, mais avant tout un outil numérique supplémentaire.
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WAGO Home Automation – simplifier
l’installation de la maison intelligente
Les solutions Smart Home doivent non seulement être intelligentes, mais aussi simples à 
installer et s’intégrer avec flexibilité aux systèmes existants. WAGO Home Automation associe 
pour cela une technologie radio moderne, une technique de raccordement éprouvée et le 
standard indépendant Matter®.

Commander intelligemment l’éclairage, 
automatiser les stores ou piloter les prises 
de courant: les exigences envers les instal-
lations électriques modernes ne cessent 
d’évoluer. Parallèlement, les professionnels 
recherchent des solutions simples à instal-
ler et confortables à utiliser. C’est précisé-
ment là qu’intervient WAGO Home Auto-
mation. La gamme comprend huit modules 
radio disponibles en versions Matter® over 
Thread® et Matter® over Wi-Fi®. Grâce au 
standard Matter®, indépendant des fabri-
cants, les composants s’intègrent aux sys-
tèmes Smart Home courants. Une flexibilité 
appréciable pour la planification et la réali-
sation de diff érentes applications.

Une technique de raccordement 
éprouvée
Les technologies Push-in CAGE CLAMP® et 
à levier WAGO permettent un raccordement 
rapide des conducteurs, sans outil. Elles 
facilitent aussi bien l’installation initiale que 
les adaptations ou interventions ultérieures.
Pour garantir qualité et sécurité, les produits 
sont certifiés VDE et développés conformé-
ment à la norme IEC 62443-4-1.

Préparer et transmettre les 
projets simplement
Avec l’application WAGO, les professionnels 
peuvent préparer leurs projets avant l’ins-
tallation et configurer des paramètres tels 
que les courbes de variation ou les temps de 
déplacement des stores.

Une fois l’installation terminée, la confi-
guration peut être transmise au client via 
l’application WAGO Home Setup et intégrée 
au système Smart Home souhaité. La confi-
guration professionnelle reste ainsi entre les 
mains de l’installateur, tandis que le client 
bénéficie d’une utilisation simple et confor-
table.

Prêt pour les fonctions de demain
Le matériel est également préparé pour la 
mesure de puissance. De futures mises à 
jour OTA basées sur Matter 1.4 ou une ver-
sion ultérieure permettront de transmettre 
des données énergétiques et de les intégrer 
aux applications Smart Home. WAGO Home 
Automation associe ainsi technique d’ins-
tallation éprouvée, communication Smart 
Home ouverte et mise en service simple, 
tout en restant prêt pour les fonctions de 
demain.

Installation

Contact:
WAGO Contact SA, 1564 Domdidier
Tél. +41 84 020 07 50, fax +41 26 676 75 01
info.switzerland@wago.com, www.wago.com



Rubrik

11Flash n° 09, novembre 2026

feller.ch/poussoir-radio

Le poussoir 
radio pour 
Smart Home

Installation sans fil. Commande intuitive. 
Une pression sur une touche pour de nombreuses 
possibilités : le nouveau poussoir radio Matter 
commande des scènes et des fonctions telles que 
l’éclairage, la musique, la température ou les 
stores – indépendamment du fabricant, grâce au 
standard ouvert Matter. Grâce à la technologie 
radio, il peut être placé de manière flexible, vissé, 
collé ou monté de manière classique. Idéal pour 
les rééquipements ou les extensions: disponible 
dans les lignes de design EDIZIO.liv, EDIZIO.liv 
prestige et EDIZIOdue, il s’intègre harmonieuse-
ment dans les installations existantes.

Disponible dès 

maintenant
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Installation

Le piège du PoE

Quand le réseau surchauff e
Le PoE++ (jusqu’à 90 W) pousse les câblages conventionnels à leurs limites thermiques. 
La résistance ohmique génère une chaleur inévitable qui, dans des goulottes ou racks 
encombrés, devient un risque: instabilité des données et dommages à l’isolation.

Le cercle vicieux de l’aff aiblissement
Pour l’installateur, cette chaleur est critique: 
plus le cuivre chauff e, plus l’aff aiblissement 
d’insertion augmente. Pour respecter la 
classe EA, il faudrait réduire la longueur des 
liens. Un câble inadapté mène au «piège 
du PoE»: réseau lent, pertes de paquets et 
dépannage complexe.

Câbles ROLINE Slim: le refroidissement 
par le design
Secomp AG résout ce problème avec les 
câbles ROLINE Slim (Cat. 6A et 8). Contrai-
rement aux câbles standards qui bloquent 
l’air, les variantes Slim libèrent de l’espace 
pour le refroidissement.

�Dissipation thermique eff iciente: grâce 
au faible diamètre de seulement 4,5 mm 
(Cat. 6A), des espaces plus importants 
sont créés dans le faisceau de câbles. L’air 
peut circuler et la chaleur accumulée est 
évacuée eff icacement.

�Blindage haut de gamme: le blindage 
S/FTP (PiMF) empêche la paradiaphonie 
(NEXT) malgré la construction compacte 
– un point crucial lors de l’acheminement 
parallèle de l’alimentation et des données à 
haute vitesse de jusqu’à 40 Gbit/s.

�Résistance mécanique: la structure avec 
des fils de cuivre AWG 28 et un rayon de 
courbure minimal de 27 mm permettent 
une pose propre, même dans les environ-
nements les plus exigus.

Cat. 8 – des réserves maximales
Pour le cœur de réseau (core), le câble 
ROLINE Cat. 8 off re les réserves nécessaires 
face à la bande passante croissante, sans 
compromettre la gestion thermique. Un 
câble fin et blindé est la meilleure assurance 
contre les baisses de performance dues à la 
chaleur.

Points forts en un coup d’œil

� Performance:  Cat. 8 ( jusqu’à 40 Gbit/s) 
et Cat. 6A pour les applications PoE++.

� Compact: diamètre de 4,5 mm seu-
lement – gain de place et flux d’air 
optimisé.

� Sécurisé: gaine LSOH (Low Smoke Zero 
Halogen) pour les normes de sécurité les 
plus élevées.

� Flexible: manchons de protection 
anti-pliage de haute qualité pour une 
utilisation intensive sur le terrain.

Conclusion: avec les câbles de brassage 
ROLINE de Secomp AG, les professionnels 
misent sur une solution alliant savoir-faire 
technique et manipulation pratique. Le 
réseau reste ainsi stable – et le système au 
frais.

Avez-vous des questions sur la conception 
thermique de vos projets? Contactez 
notre spécialiste Simon Rusterholz via
netzwerk@secomp.ch.

Contact:
SECOMP AG, 8303 Bassersdorf, tél. +41 44 511 87 10
verkauf@secomp.ch, www.secomp.ch
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Rubrik

ROLINE CÂBLE PATCH SLIM CAT.8 -  HAUTE VITESSE 
DANS TOUTES LES COULEURS ET LONGUEURS

Les câbles patch slim ROLINE Cat.8 sont la solution gain de place pour les réseaux modernes à très haut débit,
répondant aux exigences les plus élevées.

Performance maximale avec un diamètre minimal:

SECOMP AG | Route de Zurich 23A | CH-2504 Bienne | 032 341 80 05 | www.secomp.ch | ouest@secomp.ch

• Cat.8 – jusqu’à 40 Gbit/s
• Design ultra-fin
• Large choix de couleurs et de longueurs

• Conçus pour des applications professionnelles 
et un usage continu

• Idéaux pour les centres de données, les racks
et le câblage structuré
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Installation

Contact:
Siemens Schweiz AG, Electrical Products, 8047 Zürich
Tél. +41 58 558 55 85, power.info.ch@siemens.com

Siemens SENTRON 3NA COM

Le fusible NH se transforme en  
capteur réseau numérique
La décentralisation croissante de l’alimentation en énergie pose de nouveaux défis aux 
systèmes de distribution d’énergie. Les installations photovoltaïques, les accumulateurs à 
batterie et les équipements de charge génèrent des flux d’énergie bidirectionnels qui doivent 
être surveillés et analysés. Avec le fusible NH SENTRON 3NA COM, doté de fonctions de 
mesure et de communication, Siemens offre un moyen simple de numériser les systèmes de 
distribution d’énergie existants et de rendre accessibles, en toute transparence, les données 
réseau importantes.

Le fusible  NH novateur allie une protec-
tion éprouvée contre les surcharges et les 
courts-circuits à une technologie intégrée de 
mesure et de communication. Il convient de 
souligner tout particulièrement la détection 
du sens du courant, qui permet de distinguer 
clairement la consommation d’énergie et la 
réinjection dans le réseau. Il est ainsi possible 
de détecter à temps les goulots d’étrangle-
ment et les surcharges du réseau, ainsi que 
de localiser plus rapidement les défauts. Les 
données de mesure collectées permettent en 

outre d’optimiser la planification du réseau et 
la répartition des charges.
La simplicité du retrofit constitue un avan-
tage majeur pour les installateurs et les 
exploitants d’installations. Le SENTRON 3NA 
COM est doté des mêmes dimensions que 
les fusibles  NH classiques et peut être inté-
gré dans des installations existantes sans 
nécessiter d’adaptations complexes. Grâce 
à la communication sans fil, aucun câblage 
supplémentaire n’est nécessaire, ce qui per-
met de mettre en œuvre la numérisation des 

systèmes de distribution d’énergie existants 
de manière particulièrement économique.
Combinées au capteur réseau SICAM EGS ou 
à la passerelle Powercenter  SENTRON, les 
données collectées sont transmises à des 
systèmes de niveau supérieur, puis visua-
lisées et analysées. Cela permet d’assurer 
la transparence jusque dans les nœuds cri-
tiques du système de distribution d’énergie 
et jette les bases d’une gestion plus efficace.
La solution est également convaincante en 
matière de durabilité: le fusible  NH se com-
pose d’un élément de fusible et d’un module 
de communication réutilisable. Après un 
déclenchement, il suffit de remplacer le 
fusible, tandis que l’utilisation du système 
électronique peut se poursuivre. Les coûts 
sont ainsi réduits et les ressources préser-
vées.
Grâce à des fonctions telles que la mesure 
du courant et de la température, la signali-
sation d’état des LED, les messages d’aver-
tissement en cas de dépassement des 
valeurs limites et la maintenance prédictive, 
le SENTRON 3NA COM contribue à améliorer 
la disponibilité des installations et permet 
d’adapter la distribution d’énergie aux exi-
gences des réseaux électriques modernes.



Cartouche fusible  
HPC SENTRON 3NA COM
Intégration simplifiée des systèmes en place aux structures numériques

La cartouche fusible HPC SENTRON 3NA COM facilite l’intégration des nœuds critiques de la  
distribution d’énergie aux structures numériques. Ce fusible avec fonction de mesure et de 
communication, doté des mêmes dimensions qu’un modèle HPC standard, assure la transmission 
sans fil des valeurs de mesure via la plateforme de données SENTRON 7KN Powercenter: interface 
centrale au sein du tableau de distribution, elle permet aux opérateurs de consulter les valeurs 
mesurées sur des terminaux mobiles, voire de les intégrer à des systèmes de gestion supérieurs  
ou à des applications cloud.

siemens.ch/smartinfrastructure

RZ_SI_Ins_SENTRON NH-Sicherungseinsatz_A4_f_2026.indd   1RZ_SI_Ins_SENTRON NH-Sicherungseinsatz_A4_f_2026.indd   1 09.07.26   09:4609.07.26   09:46
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Les accumulateurs commerciaux
deviennent un élément central du
système énergétique suisse
Avec l’essor du photovoltaïque, les besoins en stockage augmentent. Les accumulateurs de 
batterie gagnent rapidement en importance en Suisse: ils permettent d’utiliser l’électricité 
solaire selon les besoins, soulagent le réseau et améliorent la rentabilité des installations PV, 
surtout dans le secteur commercial.

La croissance se déplace vers le 
commerce et l’industrie 
Longtemps utilisés surtout dans les maisons 
individuelles, les accumulateurs voient leur 
croissance se déplacer vers le commerce, 
l’industrie et l’agriculture. Dès 2025, envi-
ron 1500 MWh étaient installés en Suisse. La 
baisse des coûts d’investissement les rend 
toujours plus attractifs. Cette évolution est 
portée par la hausse des tarifs de puissance, 
de nouveaux modèles tarifaires et la volon-
té d’une autoconsommation maximale. 
Les accumulateurs stockent les excédents 
pour une consommation diff érée, réduisant 
coûts et dépendance.

Pourquoi les entreprises misent sur 
les accumulateurs commerciaux
L’optimisation de l’autoconsommation est 
prioritaire: plutôt que de céder l’électricité 
solaire au réseau à bas tarif, elle est stockée. 
Les accumulateurs réduisent aussi les pics 
de charge coûteux et apportent de la flexi-
bilité dans la gestion des flux énergétiques, 
posant les bases d’applications comme les 
tarifs dynamiques ou la mobilité électrique.

Exemple pratique: du pionnier du 
solaire au parc énergétique intelligent
La société Heizplan AG, à Gams (SG), illustre 
l’utilisation concrète des accumulateurs 
commerciaux. Trois bâtiments dotés de 
750  kWc de PV sont reliés via un regrou-
pement virtuel (RCPv), avec pour cœur un 
stockage central de 860  kWh de Sunwoda. 
L’autoconsommation passe ainsi de 50 à 
80–90 %, et des bornes de recharge pilotées 
par le PV alimentent la flotte électrique de 
l’entreprise. «L’accumulateur est très ren-
table. Nous tablons sur un amortissement 
de trois à quatre ans», explique Raphael 
Schibli, direction de Heizplan AG.

Un élément incontournable des 
projets énergétiques modernes
Avec le développement du photovol-
taïque et l’électrification de la mobilité et 
du chauff age, l’importance des accumu-
lateurs de batterie ne cesse de croître. Ils 
off rent des avantages économiques, contri-
buent à la sécurité d’approvisionnement 
et deviennent un élément central des sys-
tèmes énergétiques modernes.

Installation

Le partenaire
de stockage.
Nous fournissons les accumulateurs.
Vous installez la réussite. Profitez de
notre gamme d’accumulateurs
commerciaux et de notre expertise
pour réaliser des projets rentables
pour vos clients.

Les quatre unités de stockage Sunwoda forment ensemble une capacité de 860 kWh – le cœur du 
parc énergétique d’Heizplan AG.

Contact:
Solarmarkt GmbH, 5000 Aarau, tél. +41 62 200 62 00
info@solarmarkt.ch, www.solarmarkt.ch
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Contact:
Solexis SA, 1400 Yverdon-les-Bains
Tél. FR: +41 24 426 36 36, tél. DE: +41 24 426 36 37
info@solexis.ch, www.solexis.ch

Stocker plus, installer plus simplement, accompagner durablement

Le stockage résidentiel devient une 
attente concrète des propriétaires 
Pour les électriciens, la diff érence se joue sur le chantier: une solution adaptée, simple à 
poser, facile à mettre en service et à expliquer au client. Avec SigenStor Neo et SigenMate 
2700 Ultra, Solexis vous accompagne à chaque étape.

SigenStor Neo: un stockage qui s’adapte au projet
Avec son architecture intégrée et ses modules de batterie empilables, SigenStor 
Neo permet de dimensionner l’installation selon les besoins du foyer. Les 
connecteurs rapides entre modules limitent les opérations de câblage sur place 
et facilitent la pose. Pour votre client, la capacité peut évoluer avec ses usages. 
Pour vous, la conception modulaire rend l’off re plus facile à préparer, à présen-
ter et à faire évoluer.

SigenMate 2700 Ultra: une autre porte d’entrée vers le stockage
Tous les clients n’ont pas besoin d’une grande batterie résidentielle. Avec sa capacité de départ de 
2,68 kWh, extensible par ajout de modules, SigenMate permet de commencer avec un stockage adapté 
à des besoins plus modestes. Il peut notamment valoriser le surplus d’une installation photovoltaïque 
existante, sans remplacer les panneaux ou l’onduleur, sous réserve de vérifier la configuration sur place.
Pour l’électricien, c’est une proposition concrète à faire aux clients déjà équipés qui souhaitent utiliser 
davantage de leur production solaire. En cas de coupure, SigenMate peut aussi alimenter des appareils 
essentiels raccordés à ses sorties de secours, selon leur consommation. L’application mySigen permet 
ensuite au client de suivre facilement son énergie au quotidien.

Un partenaire technique présent 
dans toute la Suisse
Silver Distributor Sigenergy en Suisse, Solexis 
assure le SAV off iciel sur tout le territoire 
helvétique. Notre équipe vous accompagne 
gratuitement lors de votre première mise en 
service, puis reste votre interlocuteur pour 
les questions techniques et le suivi. Vous pouvez vous concentrer sur l’installation et le 
conseil, avec un relais local lorsque vous en avez besoin.

Solexis SA, partenaire des 
professionnels du solaire
Conseil, support technique, mise en service 
et SAV.

Installation
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Installation

Contact:
Legrand (Schweiz) AG, 5033 Buchs, tél. +41 56 464 67 67
info@legrand.ch, www.legrand.ch

Appareils modulaires X³ Optimisés 

X³ Optimisé de Legrand rend la réalisation 
des petits tableaux de distribution  
plus rapide et plus sûre
Ce système modulaire, conçu pour faciliter le montage, avec raccordement par peigne 
sécurisé conformément à la norme EN 60898-1, permet une installation fiable, efficace et 
rapide en seulement quelques minutes.

L’efficacité, la sécurité et le gain de 
temps redéfinis
Avec X³ Optimisé, Legrand propose un sys-
tème intelligent qui simplifie aussi bien 
la planification que l’installation et réduit 
sensiblement le temps de mise en œuvre. 
Grâce à des appareils modulaires parfaite-
ment coordonnés et à un élément d’alimen-

tation pratique, le montage devient parti-
culièrement simple, tout en garantissant 
un ensemble propre, clair et structuré. Les 
projets peuvent ainsi être réalisés plus rapi-
dement, avec un haut niveau de sécurité et 
de fiabilité. 
X³ Optimisé, c’est moins d’efforts, plus de 
clarté et une efficacité maximale sur le 

chantier. Une solution qui permet non seu-
lement de gagner du temps, mais aussi de 
préserver les ressources et d’alléger concrè-
tement le travail quotidien des installateurs. 
Découvrez dès maintenant à quel point la 
réalisation moderne des petits tableaux de 
distribution peut être simple.

X³ Optimisé – Sécurité, simplicité et 
gain de temps garanti
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L’eff icience énergétique de l’éclairage
industriel est rapidement rentabilisée
Les coûts élevés de l’énergie et la nécessité de rénover les bâtiments existants font de 
l’éclairage eff icace un facteur économique important pour les entreprises industrielles. 
Les grands halls de production et de logistique fonctionnant sur de longues périodes 
off rent notamment un potentiel d’économies considérable. Molto Luce associe une qualité 
d’éclairage élevée à une technologie LED eff icace et à une gestion intelligente.

Moderniser et réduire durablement 
les coûts
De nombreuses installations d’éclairage 
existantes ne correspondent plus à la tech-
nologie actuelle en matière de consom-
mation énergétique et de gestion. Toute 
modernisation commence donc par une 
analyse: quelle quantité d’énergie l’ins-
tallation consomme-t-elle? Quel niveau 
d’éclairement est nécessaire? Quand et où 
la lumière est-elle réellement requise? Une 
technologie LED eff icace réduit la puissance 
installée. Des capteurs de présence et de 
luminosité fournissent la lumière unique-
ment lorsqu’elle est nécessaire et avec l’in-
tensité requise. Un calcul d’amortissement 
spécifique au projet permet de déterminer 
le potentiel d’économies et la durée d’amor-
tissement avant même l’investissement.

Trail 2 – un système pour les halls 
et les parkings couverts
Trail 2 est un système de ligne continue 
lumineuse modulaire off rant une eff ica-
cité allant jusqu’à 217 lm/W et diff érentes 
optiques adaptées à diverses utilisations 
et géométries de pièces. Il convient aussi 

bien aux halls de production et de logistique 
neufs qu’aux projets de rénovation. Dans les 
parkings couverts également, une gestion 
adaptée aux besoins permet de réaliser des 
économies supplémentaires.

La solution adaptée à chaque
environnement industriel
La hauteur des locaux, leur utilisation, 
l’encrassement ou l’humidité imposent 
des exigences diff érentes. Des luminaires 
Highbay pour les halls de grande hauteur 
et des luminaires étanches robustes com-
plètent la gamme.

Nouveau: Twins pour un éclairage 
industriel intelligent
Avec Twins, une nouvelle solution fait 
son apparition pour la production et la 
logistique. Le système Twin-Lens à faible 
éblouissement atteint une eff icacité de 186 
à 203  lm/W. La technologie de capteurs 
Bluetooth Mesh intégrée permet une ges-
tion connectée et adaptée aux besoins.

De l’analyse de l’existant à une solution 
économiquement eff icace
Molto Luce accompagne les projets depuis 
l’analyse de l’existant, le conseil et la planifi-

cation de l’éclairage jusqu’à l’étude de faisa-
bilité, au calcul d’amortissement et à la mise 
en service. Qualité de l’éclairage, consom-
mation énergétique et coûts d’investisse-
ment sont ainsi judicieusement combinés.

Éclairage industriel de Molto Luce

� Trail 2 – Système de ligne continue lumi-
neuse modulaire pour les halls de produc-
tion et de logistique ainsi que les parkings 
couverts. Jusqu’à 217 lm/W, diff érentes 
optiques et adapté aux constructions neuves 
comme aux rénovations. Bientôt disponible.
� 3 One – Solutions robustes pour les zones 
soumises à des exigences élevées en raison 
de l’humidité, de la poussière ou de l’encras-
sement.
� Twins – Bientôt disponible. Nouvelle solu-
tion pour un éclairage industriel intelligent. 
186–203 lm/W, système Twin-Lens et techno-
logie de capteurs Bluetooth Mesh intégrée.

Éclairage

Contact:
Molto Luce AG, 5600 Lenzburg, tél. +41 62 885 70 30
off ice.lenzburg@moltoluce.com, www.moltoluce.com
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Avec le puissant luminaire Highbay Twins, vous bénéficiez d’une 

solution à la fois fonctionnelle et à haute efficacité énergétique, 

idéale pour les entrepôts industriels, logistiques et sportifs.

La pérennité est garantie par les caractéristiques suivantes :

■ Flux lumineux jusqu’à 40 600 lm

■ Efficacité jusqu’à 210 lm/W

■ Options de commande telles que DALI2 ou Bluetooth Mesh

■ Nombreuses possibilités de montage – notamment sur le système 

    de ligne lumineuse TRAIL

■ Convient aux constructions neuves et aux rénovations

Twins A et Twins A Double avec corps en aluminium sont conçus pour 

les applications industrielles et sportives particulièrement exigeantes. 

Twins P, avec son corps léger en plastique PA6, est une version 

Highbay particulièrement économique et facile à installer.

Twins.

Luminaire Highbay pour
une efficacité maximale.

Twins, une solution efficace pour les grands 
halls de production et de stockage.

Avec le puissant luminaire Highbay Twins, vous bénéficiez d’une 

solution à la fois fonctionnelle et à haute efficacité énergétique, 
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CALPINO PRO – la gamme polyvalente d’appliques murales d’EGLO Professional

Une série, de nombreuses possibilités 
Qu’il s’agisse d’une entrée, d’une façade, d’une cage d’escalier, d’un hôtel ou d’un établisse-
ment de restauration: les exigences en matière d’appliques murales sont aussi variées que les 
projets eux-mêmes. CALPINO PRO a été conçue précisément pour cela. Cette gamme associe 
un design sobre et moderne, une conception lumineuse flexible et une technologie robuste.

Un design épuré, un eff et puissant
Sa forme cubique claire s’intègre harmo-
nieusement à l’architecture moderne et 
off re un aspect haut de gamme sans s’im-
poser. C’est précisément cette sobriété 
qui rend CALPINO PRO si universelle: aussi 
bien dans l’habitat que dans les secteurs 
commerciaux, de l’hôtellerie et des projets 
immobiliers. Son apparence intemporelle et 
sa finition professionnelle font de CALPINO 
PRO une série à succès d’EGLO Professional.

Diriger la lumière avec précision
La particularité réside dans la lumière: des 
volets métalliques librement réglables per-
mettent d’adapter individuellement l’angle 
de diff usion. Selon le réglage, on obtient 
des faisceaux lumineux étroits ou larges, 
symétriques ou asymétriques. Cela off re 
une grande liberté de conception lors de la 
planification et permet d’ajuster de manière 
optimale l’eff et lumineux directement sur 
l’objet.

Une série pour de nombreuses 
applications
Version directe ou directe/indirecte, 3000 K 
ou 4000 K: CALPINO PRO peut être choisie 
en fonction du projet. Grâce à son indice de 
protection IP54, la série convient également 
aux espaces extérieurs protégés, tels que 
les entrées, les façades ou les terrasses. Le 
boîtier en aluminium moulé sous pression 
assure en outre une solution robuste et 

durable pour une utilisation professionnelle 
au quotidien.

CALPINO PRO en un coup d’œil

� Volets métalliques librement réglables
�Direct ou direct/indirect
� IP54 – pour l’intérieur et l’extérieur
� Aluminium moulé sous pression
� 3000 K / 4000 K
�Disponible en 4 couleurs dans le 

commerce de gros suisse en matériel 
électrique

Contact:
EGLO Schweiz AG, 6032 Emmen, tél. +41 41 268 69 59
info-switzerland@eglo.com, professional.eglo.com

Conception lumineuse flexible
Volets métalliques librement réglables pour des eff ets lumineux personnalisés. D’un faisceau 
étroit à un faisceau large. Symétrique ou asymétrique. Vous déterminez l’angle de diff usion.

Quatre couleurs, une présence forte

Blanc Argent  Anthrazite  Noir

En découvrir davantage
Découvrez cette série et 
bien plus encore ici:

QR code vers le site web d’EGLO Professional



23Flash n° 09, novembre 2026

Éclairage

Accueillant des événements, des ateliers, 
des lectures et des réceptions privées, cette 
cave voûtée doit avoir un éclairage qui 
puisse s’adapter à chaque situation. La com-
binaison de différents luminaires assure un 
équilibre harmonieux entre éclairage géné-
ral, éclairage d’accentuation et éclairage 
d’ambiance.
Une attention particulière a été portée à 
la mise en valeur de la structure voûtée. 

Des points lumineux ciblés en soulignent 
les formes et confèrent de la profondeur 
à la pièce, sans pour autant en masquer le 
caractère historique. Des suspensions, des 
projecteurs et des downlights créent ainsi 
une ambiance lumineuse à la fois apaisante 
et efficace.
Pour une flexibilité accrue, des rails élec-
triques triphasés ont été installés. Les pro-
jecteurs et les suspensions peuvent ainsi 

être repositionnés et orientés en fonction 
des besoins. La solution comprend notam-
ment les suspensions Strain et Varilla, le 
projecteur Vyro, orientable avec précision, 
ainsi que différents downlights.
Ce projet illustre comment une conception 
lumineuse ciblée peut mettre en valeur des 
espaces historiques, tout en répondant aux 
exigences d’une utilisation moderne.

Une cave voûtée historique 
mise en valeur
Dans la cave voûtée de la société Nektar Immo AG à Rheinfelden, l’architecture historique 
s’allie à un éclairage moderne. Pour valoriser cet espace polyvalent, Verolight a développé un 
concept d’éclairage soulignant les particularités architecturales, tout en offrant une grande 
flexibilité d’utilisation.

Contact:
Verolight AG, 6260 Mehlsecken, tél. +41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com, www.verolight.com

La solution adaptée en quelques clics
Concevez votre système de rails conducteurs Global Trac 
sur mesure, en toute simplicité et avec précision, directe-
ment sur votre écran. C’est simple, rapide et sans erreur.
www.konfigurator.verolight.com
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Éclairage festif professionnel

Une valeur ajoutée pour les communes 
et les entreprises d’électricité
Les illuminations de Noël et les éclairages festifs sont bien plus qu’une simple décoration 
saisonnière. Bien conçus, ils créent une atmosphère chaleureuse, valorisent les espaces publics 
et donnent aux rues, places et centres-villes une identité unique pendant les mois les plus 
sombres. Pour les entreprises d’électricité, ils offrent aussi l’opportunité d’accompagner les 
communes et autres collectivités publiques avec des solutions complètes, durables et économes 
en énergie.

Pour réaliser à temps des concepts person-
nalisés pour la période de l’Avent, une pla-
nification anticipée est essentielle. Toute 
personne souhaitant moderniser ou com-
pléter une installation existante, ou déve-
lopper un nouveau concept pour Noël 2027, 
devrait donc commencer dès maintenant à 
évaluer les solutions adaptées. En tant que 
représentant officiel d’ESSERT en Suisse, 
nous proposons une large gamme d’illumi-
nations professionnelles de Noël et de fête: 
motifs lumineux, guirlandes, rideaux lumi-
neux et solutions sur mesure pour les rues, 
places et bâtiments. Notre offre mise sur 
des produits durables, une technologie LED 
moderne et des concepts adaptés à l’archi-
tecture, à l’identité du lieu et aux infrastruc-
tures existantes.

Un exemple concret: la commune  
de Nottwil
À Nottwil, un motif lumineux haut de 
gamme pour mât est utilisé dans le cadre 
de l’éclairage hivernal. Équipé de LED blanc 
chaud, ce motif en forme d’étoile mesure 
90 x 250 cm et comprend 458 points lumi-
neux LED. Sa puissance est de 41,4 W et son 
indice de protection est IP44. Grâce au sys-
tème EASY-JOINT, il s’intègre facilement à 
l’installation saisonnière et associe un bel 
effet lumineux à un fonctionnement effi-
cace et professionnel. Pour les entreprises 
d’installation électrique, la valeur ajoutée ne 
réside pas seulement dans le produit, mais 
dans l’association du conseil, de la concep-
tion et de la mise en œuvre technique. Les 
installations existantes peuvent être com-
plétées ou modernisées, tandis que de nou-
veaux concepts peuvent être développés 
sur mesure.

Les projets de grande envergure, les motifs 
personnalisés et les rénovations complètes 
nécessitent suffisamment de temps pour le 
conseil, la conception, le choix des produits 
et la réalisation. Pour les projets prévus pour 
Noël 2027, c’est donc le bon moment pour 
discuter avec nous des premières idées et 
des besoins spécifiques.
Avec ESSERT, les entreprises spécialisées 
bénéficient d’un large choix de solutions de 
haute qualité. Nous les accompagnons dans 
la sélection des produits, la conception et le 
développement de solutions adaptées aux 
différentes exigences.

Contact:
M. Schönenberger AG, 5507 Mellingen
Tél. +41 56 481 81 41, info@msch-ag.ch, msch-ag.chTélécharger le catalogue 

complet
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SaphirMatt® allie haute résistance 
aux rayures et élégance
La surface structurée noire mate des tables de cuisson à induction au design SaphirMatt® 
offre une protection jusqu’à dix fois supérieure contre les rayures par rapport à une 
vitrocéramique traditionnelle et se montre particulièrement résistante aux traces de doigts.

Les tables de cuisson à induction font 
aujourd’hui partie intégrante des cuisines 
contemporaines. Elles chauffent les usten-
siles rapidement et efficacement, car l’éner-
gie est transmise directement à travers la 
vitrocéramique vers le fond de la casserole. 
La surface autour de la zone de cuisson 
reste ainsi relativement froide. Les aliments 
renversés et les sauces adhèrent moins faci-
lement, ce qui facilite le nettoyage et rend 
l’utilisation quotidienne plus confortable.

Jusqu’à dix fois plus résistante  
aux rayures
Au quotidien, les rayures apparaissent sou-
vent lorsque du sel ou d’autres particules 
fines se trouvent sur la surface et que l’on 
y fait glisser des casseroles ou des poêles. 
C’est précisément là qu’intervient Saphir-
Matt® d’Electrolux: sa surface structurée 
est jusqu’à dix fois plus résistante* aux 
rayures qu’une vitrocéramique tradition-
nelle. La table de cuisson conserve ainsi 
plus longtemps son aspect haut de gamme. 
En même temps, la surface mate se révèle 
moins sensible aux traces de doigts – un 
avantage visible au quotidien.

Un design primé
Outre sa grande résistance, SaphirMatt® 
convainc par son élégante finition noire 
mate, qui s’intègre harmonieusement dans 
les cuisines modernes. Son design a été 
récompensé par le prix «Red Dot: Best of the 
Best 2024» et a obtenu 99 points sur 100.

Un large assortiment doté de  
fonctions pratiques
La ligne comprend douze variantes: deux 
modèles avec hotte intégrée pour une éva-
cuation ou un recyclage de l’air, ainsi que 
dix autres tables de cuisson disponibles 
en différentes dimensions, avec ou sans 
cadre SuperFlat Design. Huit modèles sont 
équipés de SenseBoil® ou SenseBoil®&Fry. 

Cette technologie détecte le point d’ébulli-
tion, émet un signal sonore et réduit auto-
matiquement le niveau de puissance. Elle 
favorise ainsi une cuisson maîtrisée et peut 
contribuer à éviter les débordements.

Contact:
Electrolux AG, 8048 Zürich
Tél. +41 44 405 81 11, fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

Les tables de cuisson à induction de la ligne «SaphirMatt®» séduisent par leur design élégant et offrent une 
excellente protection contre les rayures.

*Test interne par rapport à une vitrocéramique sans traitement ni revêtement spécial.
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La performance tient dans un espace minimal

Petit format ou grand professionnel?
Le Haier MINI-WASHER est les deux
Petit, compact et étonnamment performant: le Haier MINI-WASHER HW50-BP12CJGU188 associe 
un design peu encombrant à une technologie moderne et off re une solution idéale pour les foyers 
où chaque centimètre compte. Avec seulement 51 cm de largeur, 49,2 cm de profondeur et 70 cm 
de hauteur, ce lave-linge de 5 kg trouve sa place même là où les appareils traditionnels atteignent 
leurs limites.

Une eff icacité de lavage sans 
compromis
Malgré ses dimensions compactes, le Haier 
MINI-WASHER séduit par sa classe d’eff i-
cience énergétique A et son moteur Inverter 
performant. Celui-ci fonctionne de manière 
particulièrement eff icace et silencieuse, 
réduit les vibrations tout en assurant un net-
toyage en profondeur et en douceur. Grâce 
au cycle Smart AI, le lave-linge détecte la 
charge et le type de textiles, puis adapte le 
processus de lavage en conséquence – pour 
une combinaison eff icace entre propreté et 
soin du linge.

Une hygiène qui pense 
automatiquement
En matière d’hygiène également, Haier mise 
sur des solutions intelligentes. La fonction 
Smart Dual Spray nettoie automatiquement 
la machine après chaque cycle de lavage, 
tandis que le traitement antibactérien ABT 
protège les zones sensibles, comme le joint 
de hublot, contre la formation de moisis-
sures et de bactéries. Grâce à sa surface 
spécialement structurée, le tambour Pillow 
Drum traite les textiles avec une douceur 
particulière et contribue à préserver leur 
qualité, même en cas de lavages fréquents.

Des détails intelligents pour 
le quotidien
Des fonctionnalités pratiques font du Haier 
MINI-WASHER un compagnon confortable 
au quotidien: l’éclairage intégré du tam-
bour facilite le chargement et le décharge-
ment, le départ diff éré permet une planifi-

cation flexible et l’application hOn permet 
de contrôler et de surveiller facilement les 
cycles de lavage.

Du linge frais en seulement 15 minutes
Et lorsqu’il faut aller particulièrement vite, 
le programme Quick-15 est là: en seulement 
15 minutes, il rafraîchit le linge légèrement 
sale ou ayant simplement besoin d’un coup 
de frais.

Conclusion: Dimensions compactes, fonc-
tions intelligentes et eff icacité remarquable: 
le Haier MINI-WASHER montre qu’un petit 
lave-linge peut parfaitement répondre à de 

grandes exigences. Haier démontre ainsi 
que même dans un espace minimal, il est 
possible de bénéficier d’une technologie de 
lavage moderne, d’un équipement perfor-
mant et d’un design exigeant.

Contact:
Haier Switzerland AG, 6340 Baar, tél. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch
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Plus de fraîcheur, plus de qualité, plus de succès dans le conseil 

BioFresh de Liebherr: un atout de vente, 
aussi pour le remplacement 
Avec les modèles exclusifs ELITE IKBbi 178 EEV, IKBc 14 EEV et IKBc 12 EEV, Liebherr propose 
pas moins de trois modèles aux normes Euro ou SMS équipés de l’innovante technologie 
BioFresh. Dans le domaine du remplacement et de la rénovation en particulier, cette 
technologie de fraîcheur éprouvée constitue un argument de vente de poids: davantage de 
fraîcheur, moins de gaspillage alimentaire et une réelle valeur ajoutée au quotidien.

Avec l’IKBbi 178 EEV, les membres de l’aae 
disposent d’un appareil haut de gamme 
conforme à la norme européenne, destiné 
à l’encastrement de 178. Ce réfrigérateur 
offre un volume total généreux de 276 litres, 
y compris le compartiment de congélation 
4 étoiles intégré. Les trois tiroirs BioFresh, 
d’un volume total de 98 litres, permettent de 
ranger parfaitement fruits, légumes, viandes 
et produits laitiers, qui conservent ainsi 
leur fraîcheur nettement plus longtemps. 
Ce modèle séduit par son fonctionnement 
ultra-silencieux et se distingue par sa classe 
d’efficience énergétique B, gage de durabili-
té. Les clients finaux bénéficient ainsi de la 
garantie fabricant de 10 ans. Cinq clayettes 
GlassLine avec VarioSafe, l’éclairage Light-
Tower ainsi que la SmartDeviceBox intégrée 
offrent un confort supplémentaire.

Des solutions sur mesure pour  
les cuisines suisses
Pour les cuisines SMS, deux réfrigérateurs très 
attractifs dotés d’un compartiment congéla-
teur 4 étoiles intégré sont disponibles: l’IKBc 
14 EEV pour la niche 14/6 et l’IKBc 12 EEV 

pour la niche 12/6. Ces deux modèles sont 
également dotés, en option, de la techno-
logie BioFresh – un argument de vente de 
poids. Le système PowerCooling assure une 
répartition homogène de la température 
dans tout l’espace intérieur. Et grâce à l’équi-
pement haut de gamme Premium GlassLine, 
à leur fonctionnement ultra-silencieux, au 
système SoftSystem et à la possibilité d’une 
inversion flexible du sens d’ouverture de la 
porte, ces appareils sont parfaitement adap-
tés à un remplacement sans complication. 
Les deux modèles bénéficient d’une garantie 
fabricant de 5 ans. 

Adieu le gaspillage alimentaire
Liebherr mise sur des technologies de 
conservation innovantes qui préservent plus 
longtemps la fraîcheur des aliments et contri-
buent ainsi à un plus grand confort au quo-

tidien ainsi qu’à une réduction du gaspillage 
alimentaire. Grâce à BioFresh, les fruits, les 
légumes, la viande, le poisson et les produits 
laitiers sont conservés à des températures 
légèrement supérieures à 0 °C et à un taux 
d’humidité parfaitement adapté, ce qui per-
met de préserver la fraîcheur des aliments 
jusqu’à 5 fois plus longtemps. Cela réduit 
sensiblement le gaspillage alimentaire et 
vous fait ainsi réaliser de réelles économies. 
Grâce à ce climat de conservation idéal, les 
précieux nutriments et toute la saveur sont 
préservés, ce qui vous permet de continuer à 
profiter pleinement de produits alimentaires 
de grande qualité.

Contact:
Liebherr-Export AG, 5415 Nussbaumen AG
sales.hau.ch@liebherr.com, home.liebherr.com
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Ordre, sécurité et professionnalisme 
au quotidien
Pour les entreprises artisanales et de services, le véhicule de société constitue bien plus qu’un 
simple moyen de transport. C’est, à la fois, un atelier mobile, un entrepôt de matériel et une 
carte de visite de l’entreprise. Ainsi, un aménagement professionnel du véhicule apporte une 
plus-value concrète dans l’utilisation au quotidien.

L’ordre est source d’efficacité
Un aménagement intérieur judicieux garan-
tit que les outils, les machines, les consom-
mables et les accessoires bénéficient cha-
cun de leur place attitrée. Les collaborateurs 
peuvent trouver plus rapidement le maté-
riel requis et profitent d’une meilleure vue 
d’ensemble de l’équipement disponible. Un 
simple véhicule de transport se mue ainsi en 
un lieu de travail mobile et structuré.

Sécurité des personnes et du matériel
Outre l’ordre, la sécurité assume un rôle 
clé. Les outils, les machines et le matériel 
doivent être rangés et transportés en toute 
sécurité durant le trajet. Ainsi, RECA décrit le 
principe fondamental de MAXMOBIL par les 
termes ordre, vue d’ensemble et transport 
sécurisé. Par conséquent, un bon aména-
gement ne se contente pas de protéger les 
outils et les matériaux transportés. Il favo-
rise, avant tout, une utilisation profession-
nelle et sécurisée de l’outil de travail quoti-
dien que constitue le véhicule.

RECA MAXMOBIL – vos avantages  
en un coup d’œil

	� Conseil personnalisé 
	� Planification sur mesure grâce à une 
modélisation 3D dernier cri
	� Installation et montage sur site
	� Excellente qualité «Made in Germany», 
certifiée TÜV/GS

Professionnalisme à l’égard du client
Pour une entreprise artisanale, le véhicule 
de société est souvent l’une des premières 
choses qui attire l’attention de la clientèle. 
Un véhicule structuré avec soin et aménagé 
de façon professionnelle transmet ainsi une 
impression positive dès son arrivée. Quand 
les outils et les matériaux sont organisés 
avec transparence et que le collaborateur 
a son équipement à portée de main, cela 
exemplifie la compétence, l’organisation et 
le professionnalisme.

En savoir plus au sujet de MAXMOBIL:
www.reca.ch/maxmobil

Contact:
RECA AG, 8833 Samstagern, tél. +41 44 745 75 75
info@reca.ch, www.reca.ch
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C’est justement pour les produits techniques 
qu’il est utile de disposer d’informations dans 
sa propre langue. C’est pourquoi nous avons 
entièrement adapté le bottshop en italien 
pour nos clients du Tessin et des régions ita-
lophones de Suisse. Dans la boutique, les 
clients trouvent tout ce qui concerne les amé-
nagements de véhicules, les équipements 
d’atelier, les systèmes de barres de toit et les 
accessoires. Outre la simplicité de la com-
mande en ligne, ils bénéficient d’une remise 
en ligne de 2 %. De plus, nous livrons franco 
domicile les commandes d’un montant mini-
mum de 650 CHF.
Désormais, les informations sur les produits, 
les caractéristiques techniques et d’autres 
contenus sont disponibles en italien. Nos cli-
ents peuvent ainsi s’informer encore plus faci-
lement sur les produits et trouver la solution 
adaptée à leur véhicule ou à leur entreprise. 
Grâce à cette initiative, nous simplifions enco-
re davantage le processus d’achat et offrons 
à nos clients une valeur ajoutée supplémen-
taire. L’extension du bottshop constitue une 
nouvelle étape visant à proposer à nos clients 
dans toute la Suisse un service moderne et 
convivial. Cela vous intrigue? Rendez-vous sur 
le site bottshop.ch et découvrez dès mainte-
nant notre gamme de produits également en 
italien.

En 2027, Bott Schweiz AG participe à deux 
rendez-vous importants de la branche élec-
trique : en tant que partenaire officiel de la 
Journée de la branche EIT.swiss (4 février, 
Kursaal Berne) et comme exposant à elec-
tro-tec (2–3 juin, BERNEXPO Berne). Bott 
équipe les véhicules, les ateliers et les pos-
tes de travail pour l’artisanat et l’industrie – 
avec des systèmes coordonnés qui s’assem-
blent parfaitement. Sur le stand, le « bott 

Kaufhaus », nous montrons tout à portée 
de main : avec l’aménagement vario3, cha-
que utilitaire devient un atelier électrique 
mobile – outillage, petites pièces et appa-
reils de mesure ont une place fixe et sûre et 
restent bien rangés en déplacement. L’amé-
nagement cubio apporte ordre et structure 
à l’atelier grâce à des établis et armoires 
robustes – durables et extensibles à tout 
moment. Et les systèmes de postes avero 
offrent des postes de contrôle et de labo-
ratoire protégés contre l’électricité statique 
selon la norme IEC 61340-5-1, afin de traiter 
en toute sécurité les composants électroni-
ques sensibles. Ainsi, du véhicule à l’entre-

prise jusqu’au poste de travail, vous obtenez 
tout d’une seule source. Passez sur le stand, 
posez vos questions et découvrez comment 
Bott rend votre quotidien plus simple, plus 
sûr et plus efficace. Nous nous réjouissons 
de votre visite!

Contact:
Bott Schweiz AG, 5312 Döttingen, tél. +41 56 268 72 72
info@bott.ch, www.bott-schweiz.ch, www.bottshop.ch

Aménagements professionnels pour véhicules 
sur le bottshop pour les électriciens
La société Bott Schweiz AG élargit son offre en ligne avec une version en italien. 
Le bottshop est désormais disponible en allemand, en français et en italien.

Postes de montage
Approvisionnement en matériel
Techniques de fabrication manuelle
Installations de contrôle et de test
Techniques de contrôle pour  
l’assurance qualité
Solutions numériques pour l’atelier 
(shopfloor)

Systèmes de contrôle en électrotechnique
Laboratoires scolaires et universitaires

Formation et perfectionnement professionnels
Recherche et développement

Assurance qualité
Maintenance et entretien

Documentation et analyse

Aménagements de véhicules
Artisanat
Service, maintenance et entretien
Service public

Aménagements d’entreprise
Atelier dans l’artisanat

Service, maintenance et entretien
Service public

Atelier de formation
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Profitez-en dès maintenant: 
Jusqu’au 31 décembre 2026, iba vous accorde des conditions spéciales 
supplémentaires sur les cartes de visite.

Recto .. . . . . . . . . . . . . .  100 ex CHF 26.50*
  200 ex CHF 37.50*
Recto verso  . . . . . . . . . .  100 ex CHF 30.50*
  200 ex CHF 43.50*

Format 85 x 55 mm, impression numérique, papier standard 300 g/m², prix en CHF, frais de port 
compris (hors TVA). Informations complémentaires: drucksachen@iba.ch. N’oubliez pas d’indiquer la 
mention «VKEEVAAE2026».

iba – vos besoins au centre de
nos préoccupations
Optimisez dès maintenant votre processus d’achat et réduisez vos coûts. En plus des fournitures de 
bureau, iba vous propose une série de services avantageux. Bénéficiez facilement de nos conseils.

Imprimés commerciaux et 
articles publicitaires
L’approvisionnement en imprimés person-
nalisés et en articles publicitaires demande 
généralement beaucoup de temps et 
d’argent. Contactez-nous afin d’élaborer, 
avec nos spécialistes, un concept sur mesure 
permettant d’optimiser les conditions d’achat 
et de garantir un traitement eff icace des com-
mandes. En tant que grand consommateur 
de premier plan sur le marché suisse, nous 
bénéficions d’une position avantageuse au 
sein d’un réseau de fournisseurs sélection-
nés ainsi que de faibles coûts d’approvision-
nement. Confiez à notre équipe d’experts la 
recherche de fournisseurs, l’assurance qua-
lité, le stockage et l’ensemble de la gestion. 
Vous gagnerez ainsi du temps pour l’essen-
tiel – du temps pour votre entreprise.

Nos services – vos avantages

Réduction de la charge de travail:
� Évaluation et sélection des partenaires
�  Traitement des commandes
�Un seul interlocuteur – tout auprès d’un 

seul fournisseur

Économies de coûts:
� Prix stables et calculés au plus juste
� Livraison combinée» avec les fournitures 

de bureau, le tout sur une seule facture

Contact:
iba, OWIBA AG, 3065 Bolligen, tél. +41 800 82 82 82
www.iba.ch, member@iba.ch

Les membres de l’aae en profitent

� Conditions spéciales aae PROFIT® Top sur l’ensemble de l’assortiment iba et de 
l’off re de services

�Rabais Joker de 10 % sur votre commande importante
(utilisable une fois par an)

� Livraison gratuite dans les 24 heures – Aucun montant minimum de commande
�Garantie du meilleur prix – Vous recevez toujours votre marchandise au prix iba le 

plus avantageux.

Nous nous réjouissons de vous savoir serein et vous conseillons volontiers:
drucksachen@iba.ch ou tél. 0800 82 82 82.

Vous n’êtes pas encore enregistré auprès d’iba 
en tant que membre de l’aae? 
Inscrivez-vous sur www.iba.ch/fr/eev-aae
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Contact:
CeCo ltd – world-of-knives.ch, 2502 Biel
Tél. +41 32 322 97 52
contact@ceco.ch, www.world-of-knives.ch

Cadeaux personalisés pour vos clients

Faites d’un produit de haute qualité 
un objet vraiment unique
Apportez une touche personnelle à votre cadeau grâce à une gravure! Ainsi, un cadeau  
choisi avec amour deviendra encore plus personnel. Le spécialiste des couteaux CeCo ltd – 
world-of-knives.ch reste fidèle à sa devise: individualité et personnalisation avec une  
qualité et une précision élevées.

Le distributeur d’articles de coutellerie haut 
de gamme dans le commerce spécialisé et la 
haute gastronomie, basé à Bienne, propose 
un service de gravure. Son laser interne per-
met une personnalisation individuelle en 
24 heures, qu’il s’agisse d’un cadeau client 
exclusif, d’un support publicitaire haut de 
gamme ou d’un cadeau personnel pour une 
occasion spéciale.

	�Gravure laser de haute qualité – durable, précise et élégante
	� Petites et grandes quantités – possible à partir d’un seul exemplaire
	� Conseil et soutien – pour la conception et la réalisation
	�Gravures variées – logo, nom, signature ou message sur la lame, le manche  
ou l’emballage
	� Immense choix de produits – de nombreux articles parmi plus de 1000 produits  
peuvent être gravés
	� Emballage cadeau élégant (carton et bois) – durable et fonctionnel

Vous trouverez de plus amples informations sur le service de gravure sur
www.world-of-knives.ch/fr-ch/service/gravure-coffret-cadeau/
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Réservez gratuitement les expositions mobiles pour 2027 

Planifiez tôt pour obtenir  
la date de votre choix
Exposition commerciale, jubilé d’entreprise, journée portes ouvertes ou évènement consacré  
à la formation professionnelle, nos expositions mobiles permettent à nos membres de  
mettre leur entreprise en valeur, de présenter différents thèmes de manière concrète et 
d’échanger directement avec les visiteurs. 
Texte: Claudia Bützberger-Haberkorn

Si vous prévoyez un évènement pour 
l’année prochaine, pensez à réserver 
suffisamment tôt afin d’augmenter 

vos chances d’obtenir la date souhaitée. 
Vous pourrez ainsi intégrer l’exposition 
mobile dès le début dans votre planifica-
tion et votre communication. Nos exposi-
tions mobiles sont idéales pour les expo-
sitions commerciales et les évènements 
régionaux. Elles peuvent servir de point 
de rencontre, compléter le programme ou 
accueillir de brèves démonstrations, des 
entretiens-conseils et des ateliers. Elles per-
mettent de présenter de manière simple et 

concrète des thèmes tels que la mobilité 
électrique, le photovoltaïque, la domotique, 
l’éclairage ou la formation professionnelle.

Offre pour les membres
L’aae met gratuitement les expositions 
mobiles à la disposition de ses membres 
et prend en charge leur transfert. Vous pou-
vez ainsi vous consacrer pleinement à votre 
évènement, à vos invités et aux échanges 
sur place. Lors de manifestations régionales 
notamment, les expositions mobiles offrent 
une manière sympathique et concrète de 
mettre votre entreprise en valeur.

	� Plus de visibilité: les expositions 
mobiles attirent l’attention et renforcent 
votre présence sur place.
	�Utilisation flexible: pour les expositions 
commerciales, les jubilés, les journées 
portes ouvertes, les évènements consa-
crés à la formation professionnelle ou les 
manifestations régionales.
	�Organisation simple: l’aae vous accom-
pagne dans la planification et prend en 
charge le transfert du véhicule.

Réservez votre date pour 2027
Vous prévoyez en 2027 un évènement des-
tiné à vos clients, aux familles, aux jeunes 
ou à d’autres visiteurs intéressés  ? Dans ce 
cas, mieux vaut réserver sans tarder. Nous 
examinerons volontiers avec vous quelle 
exposition mobile convient le mieux à votre 
évènement et quelles dates sont encore dis-
ponibles.

Cela vous intéresse? Réservez dès 
maintenant l’exposition mobile de 
votre choix pour 2027

Pour obtenir de plus amples informations 
et accéder au formulaire de réservation, il 
vous suffit de scanner le code QR.
Claudia Bützberger, tél. +41 31 380 10 27
c.buetzberger@eev.ch



33Flash n° 09, novembre 2026

Marketing et Prestations de service 

Bien démarrer l’année 2027
Une nouvelle année est l’occasion de développer des idées, de faire avancer des projets et de  
poser les jalons de l’avenir. Avec une bonne planification et un partenaire expérimenté à vos 
côtés, vous pouvez démarrer l’année efficacement. L’aae accompagne ses membres avec 
créativité, expertise et connaissance de la branche, de l’idée initiale à sa mise en œuvre réussie.

Posez dès maintenant les bases 
pour 2027!
Qu’il s’agisse d’un jubilé d’entreprise, d’une 
participation à un salon, d’une exposition, 
d’un événement destiné à la clientèle ou 
d’une campagne marketing, une planifica-
tion précoce permet de gagner du temps 
et de conserver une précieuse marge de 
manœuvre. Les derniers mois de l’année 
sont idéaux pour structurer les projets, défi-
nir les budgets et préparer les différentes 
mesures suffisamment tôt. Vous évitez ainsi 
les goulots d’étranglement et pouvez gérer 
les tâches courantes avec davantage de 
sérénité.

Communication et marketing 
par un seul prestataire
De la création d’un logo aux imprimés d’en-
treprise, en passant par les brochures, les 

flyers et les supports de communication 
numériques, nous vous accompagnons dans 
la conception d’une image professionnelle. 
Grâce à notre proximité avec la branche 
électrique, nous comprenons les besoins de 
nos membres et réalisons leurs projets de 
manière efficace, ciblée et pragmatique.

Un accompagnement personnalisé, 
compétent et équitable
Notre équipe de graphistes, de rédacteurs 
et de traductrices vous accompagne avec 
fiabilité et dans le respect des délais. En 
tant que coopérative, nous vous proposons 
des conditions attrayantes, nettement infé-
rieures aux tarifs de nombreuses agences. 
Des offres transparentes, des accords clairs 
et un conseil personnalisé vous permettent 
de garder une vue d’ensemble à tout 
moment.

Atteignons ensemble vos objectifs
Profitez des semaines à venir pour lancer 
vos projets pour 2027. Qu’il s’agisse d’une 
petite mission de communication ou d’une 
campagne de grande envergure, nous vous 
aidons à concrétiser vos idées avec efficaci-
té et dans le respect de votre budget.

Nous nous ferons un plaisir de vous 
soumettre une offre sans engagement:
Alain Wolter, tél. +41 31 380 10 39 
a.wolter@eev.ch
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Conditions véhicules aae 2026
Grâce à notre collaboration de longue date et basée sur la confiance avec nos partenaires 
véhicules, les membres de l’aae profitent de conditions de flottes attractives et excellentes, 
ainsi que d’une ristourne supplémentaire à hauteur d’un pour cent lors de l’achat d’un 
véhicule. Vous trouverez sur notre page Internet l’aperçu de nos partenaires véhicules, des 
modèles et des conditions ainsi que toutes les informations nécessaires pour l’achat et la 
ristourne.
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Citroën ë-C3 Tonic+ et Aircross Tonic+
Avec les séries spéciales Citroën ë-C3 Tonic+ et ë-C3 Aircross Tonic+, l’accès à la 
mobilité électrique commence avec un équipement maxi à prix mini. Les deux 
modèles offrent un équipement complet et une connectivité moderne. Un détail 
discret mais raffiné est le badge Tonic+ avec croix suisse, qui confère aux séries 
spéciales une touche suisse exclusive. Selon le modèle, jusqu’à 325 ou 395 kilo-
mètres d’autonomie WLTP sont possibles.
À partir de CHF 14 977.–* (avantage aae inclus)

DS N°7
Le N°7 de DS Automobiles a été conçu pour voyager en toute sérénité au plus 
haut niveau. À l’intérieur, les matériaux nobles et le savoir-faire artisanal français 
dominent. Le point fort particulier en matière de confort est la DS Active Scan 
Suspension, qui lit la topographie de la route à l’aide d’une caméra et adapte les 
amortisseurs en conséquence. Disponible en version hybride ou 100 % élec-
trique avec jusqu’à 740 kilomètres d’autonomie, le DS N°7 est un SUV efficient et 
élégant pour celles et ceux qui recherchent quelque chose de vraiment particu-
lier.
À partir de CHF 33 732.–* (avantage aae inclus)

Ford Transit City
L’agile et 100 % électrique Ford Transit City est prêt pour votre quotidien profes-
sionnel! Il combine des dimensions extérieures compactes avec un volume de 
chargement étonnamment généreux – parfait pour la ville et les rues étroites. 
Grâce à une connectivité de pointe et des assistants intelligents, vous roulez 
toujours de manière efficace, sûre et sans émissions. Profitez dès maintenant de 
notre offre exclusive réservée aux membres aae: procurez-vous le Ford Transit 
City. Démarrez dès aujourd’hui votre avenir productif!
À partir de CHF 27 645.–* (avantage aae inclus)

Kia EV3 Earth 4x4
Le Kia EV3 compte déjà parmi les modèles électriques les plus populaires de 
Kia et est désormais également disponible avec transmission intégrale. L’EV3 à 
transmission intégrale combine une grande polyvalence au quotidien avec une 
motricité accrue et une sécurité de conduite optimale par tous les temps. Dans 
sa version Earth, l’EV3 séduit dès la dotation de série par son équipement com-
plet, ses systèmes d’assistance modernes et son vaste cockpit numérique. Sa 
grande autonomie ainsi que sa capacité de recharge rapide en font le partenaire 
idéal pour les déplacements professionnels et les longs trajets.
À partir de CHF 35 705.–* (avantage aae inclus)

*hors TVA
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*hors TVA

Leapmotor B03X
Avec le B03X, Leapmotor lance un crossover urbain intelligent en Suisse. Ce 
modèle électrique offre 145 kW (197 ch) jusqu’à 382 km d’autonomie WLTP et 
une recharge rapide en 16 minutes (30–80 %). L’intérieur séduit par son écran de 
14,6 pouces, Apple CarPlay/Android Auto sans fil et jusqu’à 1550 l de volume de 
chargement. 21 aides à la conduite assurent la sécurité, avec 5 ans de garantie. 
Commandes dès maintenant: leapmotor.net/ch-fr.
À partir de CHF 21 883.– (avantage aae inclus)

Lexus ES 350e Comfort
Au fil de huit générations, l’ES s’est imposée comme une berline de luxe élégante 
aux proportions classiques. Le nouveau modèle, la première ES entièrement 
électrique, réinterprète ces caractéristiques. Un design inspiré de la technologie 
allie qualité haut de gamme et luxe artisanal. La version à traction avant offre 
une autonomie en ville de plus de 700 kilomètres. De plus, Lexus propose une 
promesse client unique dans le secteur pour une conduite en toute sérénité: la 
garantie de 15 ans activée par le service, assistance comprise.
À partir de 45 810.–* (avantage aae inclus)

Mazda CX-6e
Le nouveau Mazda CX-6e associe un design japonais expressif à une mobilité 
électrique de pointe. Son habitacle spacieux, ses matériaux haut de gamme et son 
écran tactile ultralarge de 26 pouces offrent une expérience de voyage exception-
nelle. Avec 258 ch, une propulsion arrière, jusqu’à 484 km d’autonomie et une 
recharge rapide de 10 à 80 % en seulement 24 minutes, il séduit aussi bien dans le 
quotidien professionnel que sur les longs trajets. Électrique, confortable et résolu-
ment Mazda: une présence remarquable vous est garantie.
À partir de CHF 39 889.– (avantage aae inclus)

Opel Astra Sports Tourer Electric
L’Opel Astra Sports Tourer Electric combine mobilité durable et grande praticité 
au quotidien. Avec un volume de chargement allant jusqu’à 1553 litres, une tech-
nologie moderne et une autonomie pouvant atteindre 445 km, il est idéal pour le 
travail et les loisirs. Qu’il s’agisse de matériel de travail, de courses ou d’équipe-
ment sportif, ce break 100 % électrique offre confort, efficacité et flexibilité pour 
tous les défis.
À partir de CHF 28 674.–* (avantage aae inclus)
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Peugeot e-Partner
Le Peugeot e-Partner est le fourgon idéal pour les professionnels qui privilé-
gient l’efficacité, le confort et le développement durable. Avec une autonomie 
électrique pouvant atteindre 346 km (WLTP), un volume de chargement allant 
jusqu’à 4,4 m3 et une charge utile pouvant atteindre 631 kg, il répond avec brio 
aux besoins du quotidien professionnel. Le Peugeot i-Cockpit® moderne et les 
nombreux systèmes d’aide à la conduite garantissent confort et sécurité. Grâce 
à la fonction de recharge rapide, la batterie peut être rechargée à 80 % en seule-
ment 30 minutes.
À partir de CHF 20 990.–* (avantage aae inclus)

Renault 4 E-Tech electric 
Avec son toit ouvrant en toile «plein sud®» électrique, Renault 4 E-Tech electric se 
transforme en véritable aventurière à ciel ouvert. Le toit s’ouvre sur une longueur 
de 92 cm et inonde l’habitacle de lumière, tout en offrant à tous les passagers 
une agréable sensation de plein air. Les systèmes avancés d’aide à la conduite 
et le système multimédia openR link avec Google intégré renforcent le confort et 
la sécurité. Son coffre de 420 l et sa longueur de chargement pouvant atteindre 
2,20 m révèlent son côté pratique.
À partir de CHF 25 652.–* (avantage aae inclus)

Toyota Hilux Comfort
Outre ses qualités de robustesse, la neuvième génération du Hilux séduit par 
une amélioration globale de ses systèmes d’aide à la conduite tout-terrain. 
Conformément aux souhaits des clients, ce modèle emblématique de robus-
tesse, de fiabilité et de longévité a été entièrement adapté à la version à cabine 
double. Le Hilux peut transporter des charges utiles allant jusqu’à une tonne, 
tracter jusqu’à 3,5 tonnes et est équipé, pour la première fois, d’une direction 
assistée électrique. La durée de garantie, la plus longue du secteur, est de 10 ans 
à compter de la mise en service.
À partir de CHF 46 550.–* (avantage aae inclus)

*hors TVA

Vous trouverez l’ensemble des conditions et des modèles sur 
www.eev.ch | Services | Véhicules d’entreprise | Véhicules
Sous réserve de changements de modèles et de modifications de prix.
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Des photos qui mettent en valeur
ce qui vous distingue
Les photos professionnelles sont bien plus que de simples clichés réussis. 
Utilisées à bon escient, elles accompagnent l’image de votre entreprise sur 
de nombreux canaux: elles sont flexibles, polyvalentes et toujours adaptées.
Texte: Karin Hofbauer

Deuxième 
partie

Suite du Flash
octobre 2026

Références SiègePortrait ServiceÉquipe

vCard Annonces

JOBS

FlyersRéseaux sociaux Site web

Une séance photo, mille possibilités
Une fois réalisées, les photos peuvent être 
utilisées de multiples façons: sur votre site 
web, les réseaux sociaux, des annonces, 
des off res d’emploi ou des cartes de visite 
numériques personnalisées. Votre siège, 
vos références, votre équipe ou vos collabo-
rateurs sont également d’excellents sujets 
pour mettre votre entreprise en lumière. 

Vos photos, vos droits
Autre avantage: après la séance photo, les 
droits d’utilisation vous sont entièrement 
cédés. Vous pouvez ainsi utiliser et réutiliser 
les photos pour votre communication, quel 
que soit le contexte ou le support.

Êtes-vous prêt à constituer votre 
propre banque d’images?
Qu’il s’agisse d’un nouveau site web, des 
réseaux sociaux, d’une off re d’emploi ou 
d’une publicité classique: grâce à une séan-
ce photo professionnelle, vous posez les 
bases d’une image forte et personnalisée – 
et disposez d’images adaptées dès que vous 
en avez besoin.

C’est ainsi que se construit, étape par étape, un univers visuel qui confère à votre image une cohérence et un professionnalisme sur l’ensemble des diff érents canaux.

Envie de nouvelles photos? Demandez dès maintenant une séance photo sans engagement:
Alain Wolter, tél. +41 31 380 10 39, a.wolter@eev.ch
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Liebherr-Export AG
General-Guisan-Strasse 14, 5415 Nussbaumen
Tel. + 41 56 296 11 11, sales.hau.ch@liebherr.com
home.liebherr.com

BzQ_Liebherr2024.indd   1BzQ_Liebherr2024.indd   1 15.01.24   10:4515.01.24   10:45

Molto Luce AG
Niederlenzstrasse 25, 5600 Lenzburg
Tel. +41 62 885 70 30, office.lenzburg@moltoluce.com
www.moltoluce.com

BzQ_MoltoLuce_2021.indd   1BzQ_MoltoLuce_2021.indd   1 27.09.24   08:0627.09.24   08:06Verolight AG
Kreuzmatte 1
6260 Mehlsecken

+41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

Eglo Schweiz AG
Seetalstrasse 142
6032 Emmen
Tel. +41 41 268 69 59
info-switzerland@eglo.com

professional.eglo.com

BzQ_EGLO_2026.indd   1BzQ_EGLO_2026.indd   1 05.08.26   10:4505.08.26   10:45

SECOMP AG l  Grindelstrasse 6  l  8303 Bassersdorf
Tel. +41 44 511 87 00  l  Fax +41 44 511 87 05
verkauf@secomp.ch  l  www.secomp.ch

Solarmarkt GmbH
Neumattstrasse 2, CH-5000 Aarau
Tel. +41 62 200 62 00, info@solarmarkt.ch
www.solarmarkt.ch

BzQ_Solarmarkt2025.indd   1BzQ_Solarmarkt2025.indd   1 10.11.25   10:5610.11.25   10:56

Siemens Schweiz AG, Electrical Products
Freilagerstrasse 38, 8047 Zürich
Tel. + 41 58 558 55 85, power.info.ch@siemens.com 
www.siemens.de/niederspannung

BzQ_Siemens_NsP_2022.indd   1BzQ_Siemens_NsP_2022.indd   1 25.02.22   09:0325.02.22   09:03

Solexis SA
Rue de Galilée 6, Y-Parc, 1400 Yverdon-les-Bains 
Tel. +41 24 426 36 36, info@solexis.ch
www.solexis.ch

BzQ_Solexis_2025.indd   1BzQ_Solexis_2025.indd   1 05.02.25   08:4405.02.25   08:44

Legrand (Schweiz) AG 
Industriestrasse 25, 5033 Buchs 
Tel. +41 56 464 67 67,  info@Legrand.ch

BzQ_Legrand2020.indd   1BzQ_Legrand2020.indd   1 21.03.24   09:0021.03.24   09:00

WAGO Contact SA
Rte de l’Industrie 19, 1564 Domdidier
Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 75 75
info.switzerland@wago.com, www.wago.ch
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M. Schönenberger AG
Industriestrasse 17, 5507 Mellingen, Tel. +41 56 481 81 41
info@msch-ag.ch, msch-ag.ch
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Haier Switzerland AG
Neuhofstrasse 4, 6340 Baar, Tel. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch

Éclairage

Electrolux AG
Buckhauserstrasse 40
8048 Zürich

Tel. +41 44 405 81 11 
info@electrolux.ch
electrolux.ch



EM Lumière vous accompagne tout au long de votre projet avec ses compétences complètes 
en matière d’éclairage et des conseils indépendants des fabricants. Nos pros de l’éclairage 
sont à votre entière disposition depuis le relevé des données de l’objet jusqu’à l’assistance après 
la mise en service, en passant par la planification de l’éclairage.

En savoir plus: e-m.info/250

Efficacité. Maîtrise.

Ensemble vers  
une solution d’éclairage 
individuelle
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