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USB type C 65W PD

rapide confortable
La nouvelle prise de charge USB de type C 65W PD permet un 
raccordement mural direct sans bloc d’alimentation séparé. Il sera 
ainsi bientôt possible de recharger rapidement, confortablement et en 
toute sécurité presque tous les appareils électroniques d’un ménage.

hager.ch/USB-TypeC

Chargement 
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Impressionnant
Les statistiques des énergies renouvelables de l’OFEN sont éloquentes: en 2021, 
la Suisse a construit des installations photovoltaïques pour quelque 705 MW, soit 
43 % de plus qu’en 2020, et atteint ainsi un niveau d’extension sans précédent. 
Ce record devrait avoir été battu en 2022. L’extension annuelle est donc déjà au 
niveau requis pour atteindre l’objectif du Conseil fédéral. Vous en apprendrez 
plus dans notre dossier à partir de la page 8.

Pour vous aider à entrer en contact avec vos clients en vue de les convaincre, 
l’aae vous propose un conseil publicitaire complet. Nous vous soutenons dans la 
réalisation de l’ensemble des travaux graphiques et des activités de marketing. 
Vous trouverez plus d’informations à partir de la page 32.

Cette année, nous fêtons le centenaire de notre société coopérative. Un cap que 
nous sommes ravis et très reconnaissants d’avoir atteint. En alliant leurs forces, 
nos membres, nos partenaires contractuels et nos collaborateurs ont façonné 
une histoire impressionnante. Nous fêterons cet anniversaire comme il se doit 
lors de la prochaine Assemblée générale. Nous sommes impatients de vous 
rencontrer à Berne, la ville d’origine de l’aae.

Claude Schreiber
Directeur de l’Association suisse 

d’achats électro aae société coopérative
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News

Ristourne sur le chiffre d’affaires 2022
C’est avec plaisir que nous vous versons la ristourne sur le chiffre d’affaires 2022.  
La ristourne sur le chiffre d’affaires est une indemnisation de nos partenaires 
contractuels, liée aux prestations. Cette année, vous recevrez, outre la ristourne  
ordinaire, une ristourne supplémentaire faisant l’objet d’un décompte séparé. 

La bonification annuelle supplémentaire 
n’est pas accordée d’emblée et est versée 
en plus des conditions négociées entre le 
membre et les partenaires contractuels. 
L’attribution de cette ristourne n’est rendue 
possible que grâce à une communauté soli-
daire, composée de petites, de moyennes 
et de grandes entreprises. La ristourne vous 
sera versée le 30 juin 2023. Afin de pouvoir 
effectuer le virement, nous vous prions de 
nous communiquer un éventuel change-
ment de vos coordonnées postales ou ban-
caires. Vous recevrez le décompte à l’issue 
de l’Assemblée générale qui se tiendra cette 
année le 24 juin.
Veuillez noter que la ristourne sur le chiffre 
d’affaires est une prestation imposable, sou-
mise à l’impôt sur le rendement. La prise 
en compte conjointe de nos partenaires 
contractuels permet d’accroître votre ris-
tourne.

Lorsque vous recevrez le décompte, veuillez vérifier les points suivants:

	� Le chiffre d’affaires (valeur marchande uniquement) est-il correct?
La date de facturation entre le 01.01.2022 et le 31.12.2022, resp. la date d’entrée pour 
les nouveaux membres fait référence.

	�Tous les partenaires contractuels auprès desquels vous avez effectué  
des achats sont-ils répertoriés? 
Si tel n’est pas le cas, nous vous prions de compléter le formulaire «Différences sur le 
chiffre d’affaires 2022» et de l’envoyer à l’aae pour vérification. Vous trouverez le formu-
laire sur notre site web www.eev.ch/fr/news

Pour le contrôle, veuillez utiliser le registre des partenaires contractuels 2022 que vous 
trouverez également sur notre site web www.eev.ch/fr/news
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News

ans pour l’aae: nous  
félicitons Margrit Ryf  
pour son jubilé!

Depuis le 1er mai 2013, Margrit Ryf travaille pour l’aae. Responsable en tant que 
magasinière/logisticienne du bon déroulement de notre stock, elle s’occupe en 
particulier des entrées et sorties de stock, des retours, de l’inventaire et de l’expédi-
tion des commandes dans les délais. 

«Merci de me donner la possibilité de faire partie de l’aae depuis 10 ans. J’aime 
beaucoup mon travail varié!»

Toutes nos félicitations pour ton jubilé, chère Margrit. Nous sommes heureux 
que tu fasses partie de notre équipe et espérons pouvoir partager de nom-
breuses autres années ensemble!

10

Nouveaux sociétaires

Bienvenue au sein 
de l’aae
Nous saluons bien cordialement les 5 entreprises suivantes, 
devenues sociétaires aae au 1er avril 2023:

EWO Gebäudetechnik AG 
Stanserstrasse 8 
6064 Kerns

PV-Tec GmbH 
Churerstrasse 170 
8808 Pfäffikon SZ

Stromwärts GmbH 
Uchtern 1 
6014 Luzern

Vision-Inside AG 
Buchgrindelstrasse 13 
8620 Wetzikon ZH

Voltec Industries GmbH 
Kräzernstrasse 10 
9014 St. Gallen 

Nouveau partenaire contractuel

Tinovamed GmbH – votre partenaire 
pour le matériel de premiers secours

Un accident de travail est vite arrivé. Il est donc indispensable d’avoir à disposition le 
bon équipement de premiers secours. En date du 1er juin 2023, nous avons conclu un 
contrat-cadre avec Tinovamed GmbH. En tant que membre de l’aae vous bénéficiez 
de conditions d’achat attrayantes dans les domaines de premiers secours et de 
la médecine d’urgence. Vous trouverez davantage d’informations sous:
www.tinovamed.shop/eev et à la page 27.

Contact:
Tinovamed GmbH, Zielemattenring 6, 4563 Gerlafingen
Tél. + 41 32 566 71 72, www.tinovamed.shop/eev
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Une histoire 100 pour cent électrisante 

D’une association d’achats à une 
prestataire de services et de marketing
Importants pour la branche électrique, les investissements dans le domaine de  
la construction en Suisse ont connu une évolution globalement positive depuis le  
tournant du siècle et sont restés à un niveau élevé entre 2015 et le début de la  
pandémie. Dans ce contexte, l’aae a su faire face avec succès aux changements  
rapides du marché au cours des 20 dernières années.  
Texte: Pascal Bürki

Le nombre de 1500 membres, que 
l’aae s’était fixé comme objectif 
à long terme, est déjà atteint en 

2004. Aujourd’hui, l’aae compte près de 
1900 membres. En 2006, le volume d’achats 
dépasse pour la première fois la barre des 
CHF 500 millions et la ristourne versée celle 
des CHF 10 millions, des valeurs qui conti-
nueront à augmenter jusqu’en 2022 pour 
s’élever à, respectivement, CHF 935 millions 
et CHF 15,3 millions. Au fil des années, l’aae 
s’est constamment développée pour passer 
d’une association d’achats à une presta-
taire de services et de marketing, disposant 
d’une grande offre de prestations pour ses 
membres.

Des plateformes destinées au transfert 
de connaissances et au networking
Cette évolution apparaît clairement dans la 
mise en place, l’organisation et la réalisation 
de manifestations pour les membres et les 
partenaires contractuels de l’aae. L’aae ras-
semble les fournisseurs et les spécialistes 
au cours de l’ELECTRO-TEC, le rendez-vous 
national de la branche de l’installation élec-
trique, dont la dernière édition s’est tenue 
les 24 et 25 mai 2023 et qui comptait plus de 
80 exposants, présents sur près de 5000 m2. 
Grâce au site de Berne, l’aae est parvenue 
à instituer un salon dépassant les barrières 
linguistiques. Lancé en 2004, l’ELECTRO-TEC 
a lieu tous les deux ans et s’adresse aus-

si bien aux professionnels qu’aux jeunes 
talents des écoles professionnelles.

Initié peu avant les années 2000, le Congrès 
ELITE Appareils est une exposition spécia-
lisée au cours de laquelle les partenaires 
contractuels de l’aae présentent leurs 
nouveaux produits et tendances dans le 
domaine des appareils électroménagers. 
Grâce à des exposés intéressants sur des 
sujets actuels, le public spécialisé a l’occa-
sion d’acquérir des connaissances impor-
tantes en peu de temps. Le programme 
permet aux revendeurs spécialisés et aux 
partenaires contractuels d’approfondir les 
contacts existants et de créer de nouvelles 
interactions. L’assortiment des modèles 
exclusifs ELITE, introduit il y a près de 20 ans 
et alors constitué seulement d’un lave-
linge, comprend désormais, avec plus de 
60  appareils exclusifs, une grande diversité 
de marques de fabricants renommés.

Des expositions mobiles à utiliser lors 
de manifestations
Les expositions mobiles, en service depuis 
2006 pour le TIM et 2010 pour l’e-Mobil, 
peuvent être utilisées de façon variée par les 
membres de l’aae pour leurs activités. Elles 
permettent d’expérimenter et de toucher la 

L’aae rassemble les fournisseurs et les spécialistes 
au cours de l’ELECTRO-TEC, le rendez-vous national 
de la branche de l’installation électrique.
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technique d’installation et sont donc idéales 
lors de manifestations comme des salons 
ou encore des journées portes ouvertes. 
Régulièrement réservées par les membres, 
les expositions mobiles permettent aux 
membres de transmettre et de montrer aux 
clients la domotique et les solutions eff i-
caces sur le plan énergétique.

Tout sous un même toit
Avec la construction du nouveau centre de 
services et l’emménagement dans le nou-
veau bâtiment fin 2015, l’aae réunit sous un 
même toit tous ses domaines d’activité, ce 
qui a renforcé la coopérative, lui permet-
tant d’étendre ses prestations. Introduite 
la même année, la nouvelle présentation 
visuelle marque une autre étape impor-
tante dans le développement de l’aae. La 
coopérative aborde ainsi l’avenir avec une 
image moderne, dynamique et uniforme 
pour toutes les langues nationales. De plus, 
la nouvelle image des partenaires ELITE 
Electro s’adresse pour la première fois aux 
consommateurs finaux.
Le bâtiment d’Urtenen-Schönbühl abrite 
également la Schweizerische Elektro 
Consulting AG (eec) qui, depuis fin mai 2000, 
soutient avec succès les membres de l’aae 
dans toutes les questions d’assurance, que 
ce soit pour la conclusion d’un contrat, sa 
résiliation ou le traitement des sinistres. 
Filiale à 100 pour cent de l’aae, elle off re ses 
prestations uniquement aux sociétaires.

Campagne publicitaire qui renforce 
le positionnement des partenaires 
ELITE Electro 
En 2019, une campagne publicitaire natio-
nale pour les partenaires ELITE Electro a été 
lancée. Cette publicité sur diff érents canaux 
de communication met en valeur la compé-
tence et la vaste off re des partenaires ELITE 
Electro. La fonction de recherche intégrée sur 
la plateforme internet «electro-partner.ch»
permet aux consommateurs finaux de trou-
ver rapidement et simplement les électri-
ciens de leur région. Après avoir pris contact 
avec un partenaire ELITE Electro, ils béné-
ficient d’un conseil individuel et adapté à 
leurs besoins.

Aborder l’avenir avec confiance, au 
service d’une branche électrique solide
Certainement, l’avenir nous réservera 
encore des défis que l’aae relèvera avec élan 
et énergie, tout en défendant les intérêts des 
membres et des partenaires contractuels. 
Ainsi, en tant que prestataire de services et 
de marketing, l’aae continuera à mettre en 
relation les clients intéressés avec les par-
tenaires ELITE Electro grâce à des solutions 
innovantes, par exemple par le biais du mar-
keting de contenu. Par ailleurs, il faut pour-
suivre la transformation numérique, afin de 
rester compétitif et de pouvoir agir en fonc-
tion de l’avenir. Les cycles de changement 
continueront à s’accélérer, tout comme la 
fabrication et le développement de pro-
duits et de prestations. Mais l’homme reste 
au centre de cette intégration numérique: 
ouvert, curieux, déterminé, ambitieux, avec 
une volonté de création – et confiant. 

Au cours du Congrès ELITE Appareils, les partenaires contractuels de l’aae présentent leurs nouveaux 
produits et tendances dans le domaine des appareils électroménagers.

Une campagne publicitaire nationale pour les partenaires ELITE Appareils a été lancée en 2019.
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L’énergie solaire en plein boom

Nouveau record de construction 
pour le photovoltaïque en Suisse
Entre 2020 et 2021, la construction d’installations photovoltaïques a connu une hausse 
de 43 %, comme le révèlent les chiffres de la Statistique suisse des énergies renouve-
lables de l’OFEN. Un record. Après une année 2022 très prometteuse, les spécialistes 
s’attendent à une nouvelle progression du marché de 20 à 30 % cette année. 
Texte: Urs Bitterli

Entre 2020 et 2021, la puissance rac-
cordée dans le secteur de l’éner-
gie solaire a augmenté de 43 %. En 

2021, les nouvelles installations vendues en 
Suisse représentaient 705  MWp, contre 493 
l’année précédente. C’est ce que révèlent 
les chiffres de la Statistique suisse des 
énergies renouvelables de l’OFEN. C’est un 
record. Fin 2021, la puissance du parc pho-
tovoltaïque suisse s’élevait à 3650 MW. Cela 
correspond à 20  millions de mètres carrés 
d’installation, soit 3000 terrains de football. 

La puissance raccordée par année a plus 
que doublé par rapport à 2019, et presque 
triplé par rapport à 2017. 
Cette hausse est impressionnante, même 
dans son contexte: à l’échelle européenne, 
la Suisse se classe quatrième en matière 
de puissance nouvellement raccordée par 
habitant, derrière les Pays-Bas, l’Allemagne 
et la Belgique. Fin 2021, la puissance nou-
vellement raccordée par habitant y était 
deux fois plus élevée qu’en France, et 40 % 
plus élevée qu’en Autriche et en Espagne.

Dossier
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Dossier

L’an dernier, cette forte croissance s’est 
poursuivie. Selon les spécialistes, la Suisse 
aurait atteint environ 900 MW de nouvelles 
installations à fin 2022, dépassant ainsi lar-
gement le niveau requis. Ce chiffre devrait 
encore augmenter cette année. En effet, un 
nouvel outil d’encouragement a été intro-
duit: la rétribution unique élevée pour les 
installations photovoltaïques sans consom-
mation propre. Celle-ci permet d’exploiter 
de nouveaux potentiels de construction 
d’installations solaires, notamment sur les 
toits des bâtiments à faible consommation 
énergétique (granges, entrepôts, etc.) ou les 
infrastructures. Ces installations pourront 
recevoir une aide représentant jusqu’à 60 % 
de leurs coûts d’investissement. En plus de 
cela, des bonus accroissant le montant des 
aides peuvent être accordés sous certaines 
conditions.

En raison de la dynamique de marché 
actuelle et de ce nouvel instrument d’en-
couragement, l’OFEN estime que, d’ici 
quelques années, la Suisse raccordera plus 
d’un gigawatt (GW) par an d’installations 
photovoltaïques. Elle dépasserait ainsi lar-
gement les objectifs fixés pour 2035, et envi-
ron 30% de notre consommation électrique 
finale serait ainsi couverte. Le photovol-
taïque deviendrait alors un pilier solide de 
l’approvisionnement énergétique du pays.

Le boom du photovoltaïque 
Aucune entreprise ne pouvait prévoir une 
telle croissance dans ce secteur. D’après les 
spécialistes, les premiers indices de cette 
évolution se sont manifestés dès la pandé-
mie de Covid-19. Le risque de pénurie d’élec-
tricité en Suisse et la guerre en Ukraine ont 
encore renforcé le marché. Avec le boom du 
photovoltaïque, de nombreuses entreprises 

Puissance des installations PV raccordées chaque année en Suisse

Comparaison par pays de la puissance nouvellement raccordée par habitant 
et par année

Aucune entreprise  
ne pouvait prévoir  
une telle croissance 
dans ce secteur. 

Source: Office fédéral de l’énergie OFEN (IRENA, Eurostat)

du secteur ont atteint leurs limites de pro-
duction. L’an dernier, de grandes quantités 
de composants photovoltaïques ont été 
livrées en Suisse, sans réussir pour autant 
à satisfaire la demande. Du fait de goulets 
d’étranglement mondiaux concernant les 
ressources et de l’augmentation lente des 
capacités de production des fabricants, de 

nombreux produits n’étaient pas dispo-
nibles en quantité suffisante à court terme. 

Une demande toujours forte
Le marché du photovoltaïque reste porté 
par une demande forte. En 2023, les experts 
s’attendent à une nouvelle progression 
de 20 à 30 % dans le secteur de l’énergie 
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solaire suisse. Plusieurs décisions prises par 
le Conseil national en mars de cette année 
pourraient en outre consolider et accélérer 
cette tendance, notamment l’exemption de 
la rémunération pour l’utilisation du réseau 
pour les technologies de stockage ainsi que 
la simplification de la construction d’ins-
tallations sur les façades et au-dessus des 
places de parc. 
Les fabricants investissent fortement dans 
le développement de la production; la dis-
ponibilité de nombreuses lignes de produits 
devrait donc s’améliorer. Selon les spécia-
listes, les chaînes d’approvisionnement 
devraient par ailleurs se stabiliser, et les 
quantités de production devraient pouvoir 
s’adapter au volume de commande. Cela 
entraînera cependant un déplacement du 
goulet d’étranglement au niveau des entre-
prises d’installation, puisque de nombreuses 
entreprises manquent toujours de personnel 
qualifié pour mettre en œuvre les projets.

Une progression fulgurante pour les 
batteries solaires
Avec la hausse parfois forte des prix de 
l’électricité, les solutions de stockage de 
l’énergie sont de plus en plus recherchées 
en Suisse. Les experts estiment que cette 
catégorie de produits va exploser. Le lithium 
reste la technologie la plus courante. 
Depuis 2015, le nombre et la capacité des 
systèmes de stockage d’électricité instal-
lés chez des particuliers sont en hausse. 
Les chiff res sont impressionnants: en 2015, 
les ventes s’élevaient à environ 140  batte-
ries pour une capacité totale de 1800 kWh. 
En 2021, ce sont 3800 batteries qui ont été 
vendues, pour une capacité totale de plus 
de 78 000  kWh. Le nombre de systèmes de 
stockage vendus et leur capacité continuent 
d’augmenter rapidement, une tendance 
accentuée par la progression de la mobilité 
électrique. 

Le développement freiné par un 
«patchwork» de conditions 
Pour atteindre ses objectifs climatiques, la 
Suisse doit augmenter massivement sa pro-
duction d’électricité solaire. Les installations 
photovoltaïques situées sur les maisons 
individuelles et les immeubles jouent un rôle 
clé, car elles représentent 42 % du potentiel 
sur les toits. La rentabilité d’une installation 
photovoltaïque sur le toit de son domicile 
dépend fortement de la rétribution locale 

du courant solaire et du prix de l’électricité, 
comme l’a montré une étude réalisée par 
l’EPFZ et l’Université de Berne. Bon nombre 
d’opérateurs de réseaux paient trop peu et 
freinent le développement du photovol-
taïque. Dans les plus de 2000 villes et com-
munes étudiées, installer des panneaux 
solaires sur une maison individuelle chauff ée 
au gaz ne valait la peine que pour à peine la 
moitié des propriétaires. Pour les immeubles, 
dont la toiture est plus grande, l’installa-
tion est presque toujours intéressante. La 
démarche est encore plus rentable avec 
une pompe à chaleur, car la consommation 
propre est plus élevée et l’on réalise donc des 
économies sur l’électricité achetée.
D’après les chercheurs, une installation 
solaire est intéressante lorsque les bénéfices 
escomptés sur trente ans sont supérieurs à 
3 %. Outre le prix d’achat et les subventions, 
l’étude prend aussi en compte pour chaque 
commune la puissance de l’installation, le 
montant de la rétribution pour le courant 
solaire réinjecté, les coûts d’électricité éco-
nomisés grâce à la consommation propre, 
ainsi que le taux d’imposition.
L’initiative de Swissolar pour «l’harmonisa-
tion de l’imposition de la vente d’électrici-
té solaire» a été adoptée à l’unanimité en 
février par la Commission de l’énergie du 
Conseil national, puis a été débattue lors de 
la session de printemps du Conseil natio-
nal. Cette contribution essentielle à l’assai-
nissement du «patchwork» des conditions 
pour les installations solaires montre que 
la Suisse est sur la bonne voie et a pris des 
mesures appropriées pour pouvoir réussir 
sa transition énergétique.

Dossier

En 2023, les experts 
s’attendent à une 
nouvelle progression 
de 20 à 30 % dans le 
secteur de l’énergie 
solaire suisse. 

Les fabricants investissent fortement dans le 
développement de la production; la disponibilité 
de nombreuses lignes de produits devrait donc 
s’améliorer. 

Sources: Off ice fédéral de l’énergie OFEN, Statistique suisse 
des énergies renouvelables, juin 2022 –  EnergeiaPlus – Suis-
seEnergie; Batteries solaires pour les particuliers, décembre 
2020 – Electrosuisse – EPFZ, étude sur l’électricité solaire 
suisse, février 2023 – Swissolar – Solarmarkt GmbH



L’UGMES livre de manière fiable,
même pendant les vacances d’été.
En tant que membres aae, nous sommes actifs dans toute la Suisse et très souvent sur un chantier. Rien de plus énervant que 

lorsque du matériel vient à manquer. Heureusement qu’il existe 27 points de vente de grossistes UGMES. Ils ont jusqu’à 30 000 

articles prêts à être livrés sur appel. Nous pouvons les contacter à tout moment. Les diff érents webshops sont ouvert 24h/24. 

Nous pouvons ainsi commander nos articles par Internet. Toute commande passée avant 18h est livrée le jour suivant avant 7h 

par les grossistes UGMES et même directement sur notre chantier si cela est souhaité. L’UGMES livre de manière fiable, même 

pendant les vacances d’été et nous lui en sommes infiniment reconnaissants.

Association suisse d’achats électro aae société coopérative
Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schönbühl
Tél. +41 31 380 10 10, fax +41 31 380 10 15, info@eev.ch, www.eev.ch

Standard AG Industrietechnik
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Contact:
Hager SA, 1052 Le Mont-sur-Lausanne
Tél. +41 21 644 37 00, infoch@hager.com, www.hager.ch

Prises de charge USB type C 65W PD

Charge plus rapide et plus confortable
Plus qu’un seul câble de charge pour smartphone, haut-parleurs, souris d’ordinateur  
et autres. On en rêve depuis des années, ce sera une réalité dans un an: après une longue 
lutte, l’UE s’est mise d’accord sur l’USB type C comme prise de charge standard.

La norme uniforme s’appliquera à partir de 
2024 à tous les appareils portables de petite 
et moyenne taille qui peuvent être rechar-
gés. Par exemple: smartphones, tablettes, 
appareils photos numériques, écouteurs, 

haut-parleurs portables, lecteurs électro-
niques, claviers, souris d’ordinateur, appa-
reils de navigation, montres intelligentes, 
consoles de jeux et bien plus encore. Les 
ordinateurs portables devront également 

pouvoir être rechargés à l’avenir via une 
prise USB-C, mais ils bénéficient d’une 
période de transition plus longue.
Sans période de transition, Hager va de 
l’avant: la nouvelle prise de charge USB de 
type C 65W PD permet un raccordement 
mural direct sans bloc d’alimentation sépa-
ré. Il sera ainsi bientôt possible de recharger 
rapidement, confortablement et en toute 
sécurité presque tous les appareils électro-
niques d’un ménage. La nouvelle prise de 
charge est placée à un endroit stratégique 
dans le salon, la chambre, le bureau ou l’en-
trée. Ainsi, la recherche fastidieuse du bon 
bloc d’alimentation appartient au passé, 
tout comme l’enchevêtrement de câbles 
qui donne une impression de désordre dans 
bon nombre d’appartements.

En un coup d’œil:

	� Avec PPS (Programmable Power Supply)
	� Faible profondeur d’encastrement
	� Avec bornes à vis
	� Pour kallysto et basico

hager.ch/USB-TypeC
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Experts en conseil
Accompagnateurs de projet
Explorateurs

EM, c’est aussi l’efficacité et la maîtrise du conseil. Avec plus de 200 spécialistes 
à votre service dans toute la Suisse. Dopez votre succès avec la force du conseil 
exceptionnelle d’EM.

Alexandre Jaggi Emanuel BorgesQuentin Grand Miguel Arias

RZ_Inserat Beratungspower_A4_.indd   2RZ_Inserat Beratungspower_A4_.indd   2 14.03.2023   16:20:5814.03.2023   16:20:58
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Shop du futur à Meyrin
Sonepar développe un nouveau concept: de nombreuses innovations sont prévues afin 
d’off rir une expérience d’achat optimale à ses clients. Les habitudes de consommation ont 
évolué: beaucoup plus d’achats se font désormais en ligne, les plateformes commerciales 
sont plus nombreuses et plus diversifiées. Cela ne signifie pas pour autant la fin des 
boutiques physiques, qui restent populaires, mais leur rôle change. 

Pour toutes ces raisons, Sonepar a réuni un 
groupe de travail avec de jeunes collabo-
rateurs  de plusieurs pays, tous issus de la 
nouvelle génération. Ensemble, ils forment 
le Sonepar Junior Committee, qui a pour 
objectif de réfléchir à un nouveau concept: 
la boutique du futur. L’objectif de ce groupe 
de travail est le suivant: permettre au client 
d’obtenir ses produits et des informations 
à leur sujet plus rapidement, que ce soit en 
magasin ou avec de nouveaux concepts.

Plusieurs canaux
Il n’y  a plus une seule boutique, mais des 
boutiques: plusieurs canaux diff érents sont 
désormais accessibles pour off rir au client 
la possibilité d’acheter un produit de la 
manière la plus eff icace pour lui, au moment 
où il le recherche. Cela se traduit sous plu-
sieurs formes: non seulement par les bou-
tiques physiques, en ligne ou via l’applica-
tion mobile, mais aussi par téléphone, mails 
et autres supports de communication. Ces 
canaux sont complémentaires.
Pour une expérience optimale, il est impor-
tant de réduire les temps d’attente et d’aug-
menter l’eff icacité des diff érents points de 
vente. Le shop de Meyrin a été choisi pour 
implémenter ces nouvelles mesures, dont 
certaines ont déjà été mises en œuvre.

Scan & Go
L’une de ces nouvelles mesures est le scan & 
go, dont le principe est simple: les clients se 
rendent au shop de Meyrin et scannent les 
références des produits qu’ils souhaitent 
acheter via l’appli mobile Sonepar. Ils se 
rendent ensuite au guichet et valident leur 
commande. Rapide et eff icace: les retours 
sont très positifs. Les clients ne perdent pas 
de temps en caisse et peuvent retourner tra-
vailler dans les plus brefs délais.

VR (Virtual Room)
Le showroom a été aménagé pour accueillir 
une salle de réalité augmentée. Les clients 
ont désormais la possibilité de visionner des 
produits sélectionnés grâce à des lunettes 
de réalité virtuelle, pour une meilleure 
mise en situation de ces produits dans un 
environnement réaliste du type industrie, 
bureaux ou autres.

Service de livraison express 
Depuis avril, un service de livraison express 
est proposé sur le canton de Genève. Par-
ticulièrement pratique pour les clients qui 
ont besoin d’une pièce rapidement, sans 
avoir à se déplacer.
D’autres mesures sont en discussion pour 
faire de Sonepar un partenaire incontour-
nable des professionnels. Chez Sonepar, le 
futur, c’est maintenant!

Contact:
Sonepar Suisse AG, 8304 Wallisellen
Tél. +41 44 839 58 11, fax +41 44 839 58 58
info@sonepar.ch, www.sonepar.ch
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Luminaires
pour l‘habitat
2023/2024
Moderne ou classique : une vaste 
sélection pour tous les styles

sonepar.ch
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Pourquoi les experts sont enthousiasmés 
par cette technologie suisse de protection 
contre le calcaire sans sel!
L’eau est essentielle à la vie, mais les dépôts de calcaire peuvent nuire aux appareils  
ménagers. L’entreprise suisse Tratson GmbH propose l’appareil de protection contre  
le calcaire ENK Quattro Power, qui allie qualité suisse et technologie innovante.  
Ce produit révolutionnaire a été testé avec succès dans une forteresse de l’armée suisse.

Le label Swiss Made est synonyme de qua-
lité, de confiance et de respect de l’envi-
ronnement. C’est pourquoi Tratson GmbH 
développe et produit ses produits en Suisse. 
La gamme ENK Quattro Power utilise des 
champs électromagnétiques pour réduire 
efficacement les dépôts de calcaire, pro-
longe la durée de vie des appareils ména-
gers et ne nécessite aucun entretien. De 
plus, l’eau potable reste sans sel, offrant des 
avantages supplémentaires pour la santé.
Une étude de cas menée dans le cadre 
d’une thèse à l’EPF de Zurich a examiné 
l’approvisionnement en eau potable d’une 
forteresse de l’armée suisse. Les résultats 
confirment que la technologie innovante 
de l’entreprise Tratson GmbH a apporté des 
améliorations significatives aux robinets, 
installations sanitaires, lave-vaisselle et au 
chauffe-eau.

Le concierge de la forteresse déclare
«Depuis l’installation des dispositifs électro-
magnétiques, les inserts Neoperl ne doivent 
être dévissés qu’une seule fois par an, et si 
du calcaire est présent, il peut être enlevé 
facilement.» ENK Quattro Power consomme 
90 % d’énergie en moins que les produits 
traditionnels, est silencieux et ne nécessite 
pas de sel, ce qui le rend particulièrement 
respectueux de l’environnement. Tratson 
GmbH offre une garantie de satisfaction à 
100 % pendant 365 jours, permettant aux 
clients de tester l’appareil sans risque.
En résumé, l’ENK Quattro Power de Tratson 
GmbH est une solution durable contre les 
dépôts de calcaire. La qualité suisse, la tech-

nologie respectueuse de l’environnement et 
l’efficacité prouvée scientifiquement font de 
cet appareil de protection contre le calcaire 
un investissement à long terme. Les avan-
tages: un foyer sans calcaire, une durée de 
vie prolongée des appareils ménagers et la 
protection de l’environnement.

L’ENK Quattro Power offre:

	�Qualité Swiss Made  et normes 
environnementales 
	� Technologie électromagnétique pour  
la réduction du calcaire
	� Test réussi dans une forteresse de l’armée 
suisse
	�Durabilité et protection de 
l’environnement
	� Installation facile, sans entretien, 
écoénergétique

Laissez-vous convaincre par la qualité suisse 
et l’efficacité de l’ENK Quattro Power et élar-
gissez votre offre avec un produit innovant 
et durable. Commandez votre appareil de 
protection contre le calcaire ENK Quattro 
Power et découvrez une protection révo-
lutionnaire contre le calcaire «Made in  
Switzerland».

Contact:
Tratson GmbH, 5413 Birmenstorf, tél. +41 44 212 22 31 
info@tratson.ch, www.tratson.ch
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Les nouveaux blocs de Klippon® Connect 
avec technologie de raccordement latéral 
PUSH IN
Les nouveaux blocs de Klippon® Connect à raccordement latéral PUSH IN combinent les 
avantages des technologies de raccordement PUSH IN et à vis.

Les exigences des installations industrielles 
et des commandes des machines modernes 
ne cessent de s’accroître, tout particuliè-
rement en ce qui concerne les besoins 
d’espace et les installations dans de petits 
boîtiers de distribution plats. Souvent com-
plexe et fastidieux, le câblage de telles ins-
tallations est particulièrement difficile. Il 
requiert des technologies de raccordement 
spécifiques permettant un câblage sûr et 
efficace dans des espaces étroits. Il est par 
conséquent nécessaire de trouver des solu-
tions économisant de la place, améliorant 
la sécurité des raccordements et offrant en 
même temps une maintenance et une répa-
ration aisées.

Les nouveaux blocs de Klippon® Connect 
à raccordement latéral PUSH IN de Weid-
müller proposent une solution innovante 
pour relever ces défis et garantissent un 
câblage efficace et sûr dans les boîtiers de 
distribution étroits. Les blocs combinent les 
avantages de la technologie à vis éprouvée 
à l’utilisation simple et fiable de la techno-
logie de raccordement PUSH IN. Résultat  : 
un câblage sans outils et clair sans rayon 
de courbure saillant. Le raccordement laté-
ral de conducteur dans le terminal réduit la 
hauteur de montage et améliore la sécurité 
des raccordements sans qu’il soit nécessaire 
de plier le câble. Cette solution garantit un 
câblage sans équivoque et peu encom-

brant. En raison de la vue d’ensemble claire 
de l’élément conducteur latéral, les blocs de 
jonction sont également accessibles même 
une fois câblés pour des systèmes de test. 
La technologie de raccordement PUSH IN 
pratique offre une connexion résistante 
aux vibrations, étanche aux gaz, durable et 
fiable. Si le conducteur doit être enlevé, il 
suffit d’appuyer sur le poussoir sur la face 
supérieure du bloc. De plus, la technologie 
offre une reconnaissance claire des repères 
et des zones fonctionnelles, même à l’état 
câblé. 
L’installation est simple et les processus 
d’entretien et de réparation des compo-
sants sont rapides et faciles pour tous les 
électriciens. Les blocs à technologie de rac-
cordement PUSH IN sont par ailleurs com-
patibles avec de nombreux accessoires de 
la Série A. Cette compatibilité permet de 
simplifier la reproduction de potentiels via 
des connexions transversales et de réduire 
les opérations de commande et d’entrepo-
sage.
Grâce aux avantages proposés par les tech-
nologies PUSH IN et à vis, les nouveaux 
blocs de Klippon® Connect à raccordement 
latéral PUSH IN proposent une solution 
compacte et fiable pour le câblage d’instal-
lations industrielles et de commandes de 
machines.

Les nouveaux blocs de Klippon® Connect à raccordement latéral PUSH IN proposent une solution innovante 
pour un câblage efficace et sûr.

Contact:
Weidmüller AG, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tél. +41 52 674 07 07, www.weidmueller.ch
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Möri Schaltanlagen AG

«N’importe qui peut brancher une 
borne à boulon»
De nombreuses entreprises utilisent les produits de WAGO. Il est donc intéressant de savoir  
ce qu’elles pensent de nos solutions et de nous en tant que partenaire pour le secteur  
électrique. Entretien avec le directeur Stefan Möri et son adjoint Sven Blösch de l’entreprise 
Möri Schaltanlagen AG à Büren an der Aare.

Dans quelles activités l’entreprise Möri 
Schaltanlagen AG s’est-elle spécialisée?
M. Möri: Nous construisons des commandes 
et des tableaux électriques classiques, tels 
qu’on les connaît, de la maison individuel-
le à la grande installation. Nous avons des 
clients fixes dans le domaine CVC, auquel 
nous avons maintenant ajouté la technique 
scénique avec les domaines de l’audio, de la 
vidéo et du son.

Quels produits de WAGO utilisez-vous?
M. Blösch: Principalement les bornes sur rail 
WAGO TOPJOB® S avec ouverture de mani-
pulation, qui représentent environ 95 pour 
cent des bornes sur rail que nous installons. 
La partie restante est constituée de bornes 
sur rail à levier que nous utilisons principa-
lement dans le domaine de l’alimentation 
des tableaux électriques, car elles sont très 
faciles à raccorder.

Les bornes sur rail existent dans diffé-
rentes sections. Dans quelle mesure, 
profitez-vous de cette diversité?
M.  Möri: Nous pouvons tout réaliser avec 
WAGO, de la plus petite sortie de 0,5 milli-

mètre carré à la plus grande sortie de 185, 
240, et 300 millimètres carrés.

Un marquage clair des bornes est la carte 
de visite d’un constructeur de tableaux 
électriques. Comment garantissez-vous 
une affectation claire des conducteurs 
que vous utilisez?
M. Möri: Nous marquons les bornes sur rail 
et les plaques signalétiques avec l’impri-
mante à transfert thermique WAGO Smart 
Printer. Nous utilisons deux Smart Printer 
pour ne pas avoir à les rééquiper.

Vous installez également les connecteurs 
de WINSTA®. Comment cela se fait-il?
M. Möri: Nous les utilisons dans les boîtiers 
d’automatisation que nous construisons sur 
commande. Le donneur d’ordre fait ainsi 
face à la pénurie de personnel qualifié, car 
l’enfichage est plus simple et plus rapide 
que le raccordement. Pour nous, peu impor-
te à quoi ressemble la sortie.

Voyez-vous néanmoins des avantages à 
l’utilisation de WINSTA®?
M. Blösch: Nous les voyons lors du raccorde-
ment sur le chantier, où WINSTA® offre des 
avantages justement dans le contexte de 
créneaux horaires réduits. Personnellement, 
je pense que c’est un bon système, car l’in-
stallation ne nécessite pas obligatoirement 
des professionnels formés, qui peuvent 
ainsi être utilisés à d’autres fins. Mais d’un 
autre côté, il faut un bon chef de projet qui 
connaisse les avantages de WINSTA® et qui 
sache où utiliser WINSTA®.

Quel est le produit de WINSTA® qui vous 
plaît le plus?
M. Blösch: Ce sont les bornes à boulons vis-
sables qui me sont personnellement plus 
sympathiques du point de vue de la mani-
pulation que les bornes de puissance. Tout 
électricien qui doit raccorder un départ ou 
amener un gros câble d’alimentation, du 
terrain à l’armoire électrique, sait comment 
raccorder une borne à boulon. D’après notre 
expérience, ce n’est pas toujours le cas pour 
la borne de puissance, ce qui peut alors con-
duire à des erreurs.

www.moeri-schaltanlagen.ch
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Contact:
WAGO Contact SA, 1564 Domdidier
Tél. +41 84 020 07 50, fax +41 26 676 75 01
info.switzerland@wago.com, www.wago.com
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Le beurre et l’argent du beurre 

Climastar Avant WiFi – la solution idéale 
pour le chauff age des résidences secondaires  
Les chauff ages Climastar Avant WiFi sont une variante moderne et économique pour 
le chauff age des pièces d’habitation, des bureaux et des résidences secondaires. 
Avec leur technologie de chauff age hybride, leur commande de puissance électronique 
astucieuse et leurs possibilités de réglage individuel via l’application, ils conviennent 
à tous ceux qui recherchent une solution de chauff age eff icace mais économique. 

Une utilisation eff icace de la chaleur 
pour un chauff age optimal des pièces 
Les chauff ages Climastar utilisent la convec-
tion, l’accumulation de chaleur et le rayon-
nement thermique pour un chauff age opti-
mal des pièces. L’accumulation de la chaleur 
dans les plaques de pierre particulières 
permet d’obtenir une meilleure eff icacité, 
car celles-ci off rent une plus grande inertie 
thermique et un transfert de chaleur élevé. 
Cela permet une excellente convection, une 
forte accumulation de chaleur et un rayon-
nement de soutien. Le chauff age Climastar 
Avant WiFi se caractérise par son temps de 
réaction rapide et peut réchauff er sensible-
ment une pièce en peu de temps. Il convient 
donc parfaitement à des utilisations 
courtes et sporadiques. Grâce à leur tech-

nologie avancée, les chauff ages Climastar
Avant sont jusqu’à 42 % plus eff icaces que 
les radiateurs électriques traditionnels et 
garantissent une utilisation économique de 
l’énergie tout en off rant un confort maximal. 

Économiser de l’énergie avec la 
télécommande 
Les chauff ages Climastar Avant Wifi peuvent 
être facilement commandés à distance grâce 
à un hub via Wifi. Pour les pièces utilisées 
sporadiquement ou les résidences secon-
daires, il est ainsi possible d’économiser faci-
lement 30 à 40 % de coûts énergétiques sans 
perte de confort, car la température peut être 
abaissée plus fortement en cas d’absence. 
Le Climastar Avant Wifi fait également partie 
de Make Heat Simple, le programme d’Ener-

gie Suisse visant à réduire la consommation 
d’énergie dans les résidences secondaires. 
L’installation de systèmes de commande 
à distance permet d’économiser plus de 
2000 GWh par an dans les 700 000 résidences 
secondaires de Suisse.  

Un chauff age des pièces esthétique et 
eff icace  
Les chauff ages Climastar sont eff icaces, 
confortables et esthétiques. Il existe des 
tailles adaptées (50 x 50 cm/800 W ou 
50 x 100 cm/2000 W) à chaque pièce et dif-
férentes variantes de design attrayantes en 
structure d’ardoise ou de pierre naturelle 
qui s’adaptent à chaque intérieur. Chaque 
modèle est entièrement conçu et fabriqué 
en Espagne. 

Contact:
ecofort AG, 2560 Nidau, tél. +41 32 322 31 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch
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Argo Milo Plus
Profitez d’un climat intérieur agréable avec Argo 
Milo Plus, un climatiseur compact et simple d’uti-
lisation. L’appareil se compose d’une unité inté-
rieure et d’un tuyau flexible pour évacuer la cha-
leur vers l’extérieur par une fenêtre, une porte ou 
à travers un mur. Idéal pour le bureau, la chambre 
à coucher ou le salon. La commande conviviale 
permet d’ajuster facilement la température et le 
taux d’humidité aux valeurs désirées et de créer un 
intérieur frais en toute simplicité.

Climatisation à haute eff icience énergétique avec Krüger

Confort de refroidissement flexible
à la maison
Être au frais, prêt à aff ronter l’été, avec les climatiseurs mobiles et compacts polyvalents. 
Les trois produits Argo procurent fraîcheur et bien-être lorsque les températures dépassent 
régulièrement les trente degrés.

Refroidissement rapide et eff icace
Pendant les chauds mois d’été, nous apprécions tout particulièrement 
une chambre à coucher ou un bureau frais. Dans les appartements, il 
n’est pas toujours possible d’installer une climatisation fixe, que ce soit 
à cause des contraintes liées à la construction ou pour des questions 
de coûts. Les trois produits Argo constituent une alternative avanta-
geuse lorsqu’il s’agit de rafraîchir une seule pièce. Un refroidissement 
rapide et eff icace est particulièrement important dans les périodes de 
canicule. Les climatiseurs mobiles permettent d’éviter les frais d’instal-
lation élevés et ils se déplacent facilement d’une pièce à une autre.
Retrouver un chez soi frais et agréable? Pas de problème – Il suff it 
d’enclencher à distance le climatiseur Argo dans l’application sur le 
chemin de retour ou de programmer sa mise en marche avec la fonc-
tion minuterie.

Argo Apollo
Profitez d’une température agréable et d’un design 
raff iné avec le climatiseur compact Argo Apollo. 
Cet appareil élancé aux dimensions compactes 
peut être facilement positionné dans les chambres 
d’hôtel, à la maison ou au bureau. Le modèle Apol-
lo dispose de quatre modes de fonctionnement: 
refroidissement, chauff age, déshumidification 
et ventilation. L’écran rétroéclairé, qui peut être 
désactivé durant la nuit, souligne l’esthétique 
minimaliste de cet appareil.

Argo Ulisse
Le climatiseur Argo Ulisse Eco est unique en son 
genre et réunit tous les avantages d’un climatiseur 
split. L’installation est simple grâce aux raccords 
rapides spéciaux. L’appareil est très performant et 
silencieux grâce à la technologie Full DC Inverter. 
Les fonctions peuvent être commandées depuis 
n’importe où grâce à l’application dédiée qui com-
munique via le module Wifi intégré.

Contact:
Krüger + Co. AG, 9113 Degersheim, tél. +41 71 372 82 82, 
info@krueger.ch, www.krueger.ch
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Éclairage

Trivalite: gestion intelligente de 
l’éclairage des bureaux
Pour ses nouveaux bureaux à Zurich, R+B engineering ag a fait le choix de Trivalite  
pour son efficience énergétique et son intelligence en essaim décentralisée.

R+B engineering ag est un bureau d’études 
spécialisé dans l’ingénierie électrique, l’au-
tomatisation des bâtiments, le consulting 
et les structures en matière de sécurité. 
Depuis sa création en 1990, l’entreprise est 
devenue un partenaire suprarégional dans 
le domaine de l’ingénierie électrique et 
du bâtiment. R+B engineering ag dispose 
de six succursales en Suisse alémanique, 
employant au total une centaine de per-
sonnes.

Économiser l’énergie grâce à une 
gestion optimale de l’éclairage
En octobre 2022, l’équipe du site de Zurich a 
emménagé dans de nouveaux locaux. Ceux-
ci sont plus ou moins fréquentés pendant 
la journée et il fallait alors les équiper d’un 
éclairage adapté – dynamique, économe 
en énergie, utilisant au mieux la lumière 
du jour, l’intelligence en essaim et l’éclai-
rage d’orientation. Depuis des années, les 
planificateurs-électriciens font régulière-
ment appel aux produits Trivalite. Ils tra-
vaillent avec différents fournisseurs de lumi-
naires. Pour l’aménagement de son propre 

bureau, le directeur de la succursale, Tobias  
Schmidmeister, a maintenant opté pour  
Trivalite – en raison des bonnes expériences 
avec Swisslux SA et parce que les luminaires 
de ce projet ont motivé sa décision.

Trivalite: le choix de l’efficience 
énergétique
Bien entendu, la planification électrique a été 
confiée à des électriciens professionnels. Il 
s’agissait ensuite de trouver l’éclairage adé-
quat dans les différentes pièces. Le chef de 
projet interne a défini un plan pour l’empla-
cement des luminaires intelligents et a choisi 
trois modèles. L’équipe de Swisslux SA s’est 
attelée à la planification de l’éclairage en se 
basant sur ces indications. Les spécialistes 
ont ensuite déterminé les groupes d’éclairage 
et défini les modalités en matière de fonc-
tionnalité d’essaimage de surface à haute 
efficacité. Il était important de regrouper les 
luminaires de manière réfléchie. En effet, 
cela permet d’utiliser la lumière du jour – en 
interaction avec la régulation constante de la 
luminosité – de la manière la plus économe 
possible en énergie.

Réduction des coûts d’installation
Dans le cadre de ce projet, les avantages 
de Trivalite ont été pleinement exploités. 
Les luminaires disposent d’une intelligence 
décentralisée, d’un système de mesure de 
la luminosité ainsi que de capteurs de pré-
sence. Par ailleurs, la technologie de com-
mande et d’éclairage combinée permet de 
réduire les coûts d’installation. Ils ne néces-
sitent pas d’entretien et se passent de com-
mande centrale. 
De plus, la mise en service est très simple. 
La collaboration s’est déroulée en parfaite 
harmonie. «Swisslux SA, c’est la garan-

tie de pouvoir s’appuyer sur de grandes 
connaissances spécialisées ainsi que sur 
une bonne accessibilité des collabora-
teurs, sans oublier bien sûr la qualité des 
produits», souligne Tobias Schmidmeister.  
R+B engineering ag n’hésitera pas à faire 
appel à nouveau à Swisslux SA pour des 
projets communs à l’avenir.

Contact:
Swisslux AG, 8618 Oetwil am See, tél. +41 43 844 80 80
info@swisslux.ch, www.swisslux.ch

Luminaires Trivalite: moins de consommation d’énergie 
grâce à une combinaison de contrôle et d’éclairage.
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Une lumière parfaite. En provenance de Suisse.

Luminaires LED gottardo
Les luminaires LED innovants et efficaces de gottardo se sont fait un nom grâce à une lumière 
de qualité, à une commande d’éclairage innovante ainsi qu’à des formes claires et épurées. 
Les lampadaires sont disponibles dans une grande palette de couleurs ainsi qu’avec des abat-
jour de formes et de couleurs différentes.

Une lumière parfaite et une 
déclaration forte
Les luminaires LED signés gottardo 
séduisent par leur belle lumière naturelle 
ainsi que par la possibilité de configurer 
individuellement des groupes de luminaires 
et des ambiances lumineuses. Jusqu’à pré-
sent, ils étaient disponibles dans les coloris 
blanc, noir et argenté. Ils peuvent désormais 
être commandés dans différentes couleurs 
pour plus d’originalité. Presque toutes les 

couleurs peuvent être produites, et des 
luminaires en orange, bleu, vert, magenta 
ou cyan sont exposés dès à présent dans 
le show-room gottardo à Unterägeri (ZG), 
en plus des couleurs classiques, qui restent 
disponibles.

Des abat-jour personnalisés pour un 
design d’intérieur harmonieux
Autre nouveauté dans l’assortiment 
gottardo: des abat-jour ronds, carrés ou 
ovales qui peuvent être choisis selon vos 
envies. Les clients et les décorateurs d’inté-
rieur peuvent choisir le tissu des abat-jour 
parmi une grande collection, de quoi trans-
former une pièce en un clin d’œil. Bureau 
à domicile pendant la journée, puis foyer 
chaleureux le soir et le week-end. Toujours 
avec une belle lumière gottardo, réglable 

individuellement selon l’ambiance souhai-
tée grâce au Tunable White. Les luminaires 
gottardo répondent ainsi de manière opti-
male aux exigences individuelles en matière 
d’éclairage et d’atmosphère.

Vous faites du télétravail?
Le travail depuis votre domicile ou dans 
de petits bureaux exige des solutions non 
conventionnelles et adaptables; cela s’ap-
plique aussi et surtout à l’éclairage. Le 
lampadaire gottardo Serie B répond par-
faitement aux multiples exigences liées à 
la qualité de la lumière, à la température 
de la lumière et à la forme. Le lampadaire 
spécial télétravail est rapidement devenu 
un best-seller avec son excellent rapport 
qualité-prix. Le luminaire se caractérise par 
une efficacité et une lumière remarquables, 
y compris l’option Tunable White, parfaite 
pour le bureau à domicile.

Qualité. Longévité. Swiss made
Gottardo swiss LED lighting est synonyme de 
luminaires innovants, robustes et durables, 
de haute qualité et 100 % recyclables. Tous 
les luminaires sont entièrement développés 
et produits en Suisse.

Votre interlocuteur:
Adriano Caruso, Head of Light
Tél. +41 41 754 50 18, info@gottardo-LED.ch

Contact:
Gottardo swiss LED lighting by S-TEC electronics AG, 
6314 Unterägeri, www.gottardo-LED.swiss
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Verolight GmbH – un partenaire 
aux compétences multiples
La société Verolight GmbH a étoffé ses compétences pour répondre aux exigences et aux  
souhaits des clients en termes de fabrication de luminaires, dans une qualité maximale.  
Les électriciens et les architectes peuvent bénéficier d’une large gamme de services. 

	� Construction de luminaires spéciaux 
Notre fraiseuse CNC à 5 axes permet de 
fabriquer des pièces, des prototypes ou des 
luminaires spéciaux spécifiques aux clients 
avec une qualité et une précision maxi-
males. L’imprimante 3D Markforged est uti-
lisée pour la création de pièces en plastique. 

	� LED sur mesure
Les systèmes de profilés en aluminium 
flexibles permettent de produire des éclai-
rages linéaires personnalisés et de haute 
qualité. Leur design sobre et moderne s’in-
tègre dans tous les environnements. 

	�Montage
En tant que producteur, Verolight GmbH 
connaît la structure des luminaires spé-
ciaux. C’est pourquoi notre équipe de mon-
tage Verolight est qualifiée pour installer 
la solution d’éclairage livrée de manière 
rapide et précise. 

	�Planification de l’éclairage
Le planificateur d’éclairage règle la question 
de l’intensité lumineuse. Il permet de déter-
miner le modèle de luminaire ainsi que le 
nombre de pièces nécessaires. Nous calcu-
lons la durée d’amortissement de l’investis-
sement si vous le souhaitez. 

	�Upcycling
L’upcycling consiste à revaloriser des solu-
tions d’éclairage équipées de sources lumi-
neuses traditionnelles en les convertissant à 
la technologie LED. Les arguments en faveur 
de la conversion des anciennes installations 
sont évidents: potentiel d’économie d’éner-
gie élevé, longue durée de vie, faibles coûts 
d’entretien et rendement lumineux optimal. 
Le recyclage ou la réutilisation de matériaux 
existants représentent une étape impor-
tante pour préserver la nature et contrer la 
hausse des prix sur le marché des matières 
premières.

	� Laboratoire d’éclairage
Différents paramètres sont testés dans 
le nouveau laboratoire d’éclairage. Les 
mesures sont effectuées à l’aide d’un pho-
tomètre de haute précision, d’un spectro-
mètre et d’un goniomètre informatisé.

	� Vente
La société Verolight GmbH est active dans 
la région DACH. Pour la Suisse, Christian 
Leibundgut (responsable des ventes) et 
Emanuel Scherer (responsable des ventes 
pour la région de la Suisse du Nord-Ouest) 
se feront un plaisir de vous aider, de la 
demande initiale à la réalisation.

Contact:
Verolight GmbH, 6260 Mehlsecken
Tél. +41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com, www.verolight.com

Direction: (de gauche à droite) Siegmund Barazutti, Veronika Barazutti et 
Jürgen Gross

Service de vente extérieur: (de gauche à droite) Emanuel Scherer et 
Christian Leibundgut
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Une nouvelle génération de lave-vaisselle
La prise de conscience écologique et l’augmentation des prix de l’énergie nous poussent 
à utiliser les appareils électriques de manière plus réfléchie. Des comparaisons montrent 
toutefois qu’effectuer des tâches ménagères avec des appareils électroménagers modernes 
consomme moins d’électricité qu’à la main. 

La marque ASKO mise sur le développe-
ment d’appareils aussi sobres que possible. 
Cela passe par des idées non convention-
nelles mais pleines de sens. Il en résulte de 
nouveaux lave-vaisselle qui établissent de 
nouvelles références grâce à des capacités 
exceptionnelles.

Nouvelles méthodes pour une  
vaisselle propre
C’est chauffer l’eau qui consomme le plus 
d’énergie quand nous faisons la vaisselle. 
Cela vaut aussi bien pour les lave-vaisselle 
que pour la vaisselle à la main, avec une 
différence: la chaleur de l’eau est conser-
vée plus longtemps dans le lave-vaisselle 
et peut donc être utilisée plus efficacement. 
Les nouveaux lave-vaisselle d’ASKO réchauf-
fent l’eau froide du robinet grâce à leur 
propre température de fonctionnement via 
un échangeur de chaleur intégré.

Une lumière s’allume
Jusqu’à présent, l’eau chaude était indis-
pensable à la propreté hygiénique. Les 
ingénieurs d’ASKO ont toutefois trouvé un 
moyen plus efficace d’éliminer les bactéries, 
les virus et les moisissures: la lumière! Les 
lampes UV dans le système de circulation 
d’eau éliminent les agents pathogènes sans 
aucune chaleur. La vaisselle est ainsi propre, 

aussi en programme Éco. Même les pièces 
sensibles à la chaleur peuvent ainsi être net-
toyées en profondeur. 

Une étape de moins
Les lave-vaisselle ASKO vous facilitent la 
tâche: le compartiment de dosage automa-
tique AutoDoseTM contient suffisamment 
de produit de lavage pour 25 cycles. L’ap-
pareil en utilise une quantité parfaitement 
adaptée au degré de saleté des couverts. 
Bien qu’ASKO ait développé un produit 

vaisselle écologique à cet effet, vous pou-
vez également remplir le compartiment de 
dosage avec votre produit habituel.

Là pour rester
Dans la mesure du possible, ASKO utilise 
des pièces en acier plutôt qu’en plastique 
pour ses lave-vaisselle. Cela fait une dif-
férence cruciale dans la durée de vie des 
appareils. Les nouveaux modèles doivent 
résister à un test de 12 500 heures de fonc-
tionnement avant d’être mis en production. 
Cela correspond à une utilisation domes-
tique pendant 20 ans. 

Contact:
FORS AG, 2557 Studen, tél. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch,
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Réfrigérer et congeler durablement 
avec Miele
Combiné réfrigération/congélation à pose libre avec la meilleure classe d’efficience 
 énergétique A, PerfectFresh Active et la nouveauté Freeze&Cool. 

Miele complète son assortiment avec 
un combiné réfrigération/congélation à 
pose libre innovant et durable. Le modèle  
KFN 4898 AD convainc par sa meilleure 
classe d’efficience énergétique A. Cela est 
possible grâce à une technologie d’isolation 
de haute qualité qui maintient l’efficience 
énergétique à un niveau élevé, même sur 
la longue durée de vie des appareils Miele. 
De plus, l’appareil dispose de la nouveauté 
Freeze&Cool.

Une efficience énergétique maximale 
pour de nombreuses années 
C’est maintenant possible grâce au nou-
veau modèle KFN 4898 AD avec la meilleure 
classe d’efficience énergétique A. Dispo-
nible dans l’élégant BlackSteel ou dans la 
nouvelle couleur tendance gris graphite, 
il est un complément idéal comme deu-
xième appareil ou comme accroche-regards 

dans une cuisine ouverte. De plus, le com-
biné réfrigération/congélation marque des 
points avec l’innovation PerfectFresh Active 
de Miele. Grâce à l’humidification active, le 
système de réfrigération conserve les fruits 
et légumes jusqu’à 5  fois plus longtemps 
que dans des bacs à légumes traditionnels. 
D’autres caractéristiques de confort telles 
que l’espace intérieur XL, FlexiLight 2.0, la 
paroi arrière CleanSteel ainsi que les com-

mandes Click2open, SoftClose et Fresh-
Touch répondent à de multiples exigences 
en matière de confort et de design.

Freeze&Cool: zones de congélation et 
de réfrigération interchangeables
Grâce à la nouvelle fonctionnalité phare 
Freeze&Cool, le combiné réfrigération/
congélation devient plus flexible que jamais 
et permet d’utiliser la partie congélation 
comme zone de réfrigération. Vos clientes 
et clients obtiennent ainsi davantage d’em-
placement de rangement, par exemple 
pour réfrigérer leurs boissons. La tempéra-
ture dans la partie inférieure de l’appareil 
de réfrigération peut être réglée par paliers 
entre -26 °C et +14 °C. Ainsi, même les ali-
ments qui n’ont pas leur place dans le réfri-
gérateur, comme les pommes de terre, les 
agrumes ou les concombres, peuvent y être 
conservés grâce à la flexibilité de réglage de 
la température (directement sur l’appareil 
ou via Miele@home).

Contact:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, tél. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch
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Contact:
Electrolux AG, 8048 Zürich
Tél. +41 44 405 81 11, fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

Des réfrigérateurs innovants 
pour plus de durabilité
Des conceptions de produits variées pour un objectif commun: favoriser  
des modes de vie encore plus simples et toujours plus sains.

Cooling 360°: pour une préservation 
des aliments dans les moindres recoins
Plusieurs conduits d’air dans la paroi arrière 
permettent une circulation active de l’air 
froid, assurant ainsi une température stable 
dans le compartiment de réfrigération et 
une répartition homogène de l’humidité. 
L’élégante paroi métallique accumule le 
froid, renforçant ainsi le processus et per-
mettant de rétablir rapidement la bonne 
température après ouverture des portes.

NaturaFresh™: pour une fraîcheur 
trois fois plus longue
Les tiroirs NaturaFresh™ parfaitement cou-
lissants conservent jusqu’à trois fois plus 
longtemps la fraîcheur des aliments à une 
température optimale. Et ce, grâce à un 
circuit de refroidissement séparé au niveau 
des tiroirs, qui permet d’atteindre des tem-
pératures proches de 0 °C. Ils se prêtent ainsi 
parfaitement à la conservation des salades, 
légumes et fruits, de la viande et du poisson. 
De plus, l’humidité de l’air peut être ajustée 
individuellement pour chaque tiroir.

Un niveau d’humidité optimal 
avec UltraFresh+
Le tiroir UltraFresh+ est spécialement scellé 
et équipé d’une membrane respirante qui 
maintient automatiquement l’humidité de 
l’air à un niveau idéal. Grâce à cette fonc-
tion, la condensation excessive est évitée et 
jusqu’à 95 % des vitamines sont préservées, 
ce qui prolonge la durée de conservation 
des aliments.*

*Valeur de la teneur en vitamines basée sur un test 
externe sur la conservation de la vitamine C dans 
les myrtilles après 11 jours dans le compartiment 
GreenZone.

Plus besoin de dégivrer avec NoFrost
Grâce à la technologie de dégivrage auto-
matique NoFrost, l’humidité de l’air est 
évacuée vers l’extérieur et l’espace de 
congélation est alimenté en air froid et sec, 
prévenant ainsi la formation de givre et de 
glace dans le compartiment de congélation. 
Cela vous épargne un dégivrage fastidieux et 
vous permet de réduire considérablement 
votre consommation d’énergie.

Réduire le gaspillage alimentaire: nous mettons l’accent sur  
trois éléments clés pour préserver la qualité de vos aliments.

	�Une température stable pour un refroidissement constant des aliments.
	�Une humidité élevée pour prévenir le dessèchement des aliments frais.
	�Un environnement étanche pour assurer un climat stable.
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Bien préparé en cas d’urgence avec un 
équipement de premiers secours correct 
En cas d’accident du travail, il est important, outre le comportement adéquat, d’avoir à  
portée de main l’équipement de premiers secours correct. Il est donc obligatoire de  
disposer d’un assortiment de matériel de premiers secours bien structuré et adapté  
aux risques de l’entreprise. Tinovamed GmbH apporte un soutien compétent à l’industrie 
électrique dans le domaine des premiers secours et de la médecine d’urgence. 

Bien préparé en cas d’urgence 
Les risques liés au travail avec l’électricité 
sont nombreux et importants. Même les pro-
fessionnels et les électriciens les sous-esti-
ment régulièrement. Selon la Suva, environ 
600 accidents professionnels dus à une 
électrocution se produisent chaque année 
dans le secteur de l’électricité lors d’ins-
tallations, d’entretiens et de réparations. 
Les conséquences sont des brûlures, des 
arrêts cardiaques ou des chutes. Les élec-
triciens sont également souvent victimes 
de blessures par piqûre ou par coupure, qui 
peuvent aller de cas bénins à des blessures 
mortelles. Être bien préparé et correctement 
équipé en cas d’urgence est extrêmement 
important et peut sauver des vies. 
Ainsi, les directives du SECO relatives à l’or-
donnance 3 de la loi sur le travail prescrivent 
à l’article 36 «Premiers secours» que les 
moyens nécessaires aux premiers secours 
doivent toujours être disponibles en fonc-
tion des dangers de l’entreprise, de sa taille 
et de sa localisation. Il s’agit notamment de 
matériel de premiers secours (pharmacies 
de premiers secours, trousses, valises ou 
sacs à dos de pansements) et d’un équipe-
ment d’urgence basé sur les risques - aussi 

bien pour les urgences médicales et les 
blessures graves que pour le traitement des 
blessures mineures. 

Des solutions adaptées à vos besoins 
Depuis plus de 20 ans, Tinovamed GmbH 
est le leader du marché suisse et un par-
tenaire compétent dans le domaine de la 
médecine d’urgence, des premiers secours 
et du service sanitaire d’entreprise. Outre 
un large assortiment de matériel de pre-
miers secours, comme les pharmacies de 
premiers secours ou les trousses de secours, 
qui répondent aux normes suisses et euro-
péennes les plus strictes, Tinovamed est le 
premier point de contact pour les analyses 
des besoins en équipement de premiers 
secours dans l’entreprise. En plus de s’assu-
rer que le bon matériel de premiers secours 
se trouve au bon moment au bon endroit, 

Tinovamed forme les collaborateurs de 
manière professionnelle afin qu’ils puissent 
utiliser correctement l’équipement de pre-
miers secours disponible. Enfin, Tinovamed 
s’assure, lors du contrôle régulier de l’équi-
pement de premiers secours, que tout est là 
quand on en a besoin. 
Pour les membres de l’aae, Tinovamed pro-
pose une boutique en ligne spéciale avec 
des produits et des services adaptés aux 
besoins de la branche électrique (tinova-
med.shop/eev). Les membres de l’aae béné-
ficient de conditions spéciales attrayantes.

Contact:
Tinovamed GmbH, 4563 Gerlafingen
Tél. +41 32 566 71 72, info@tinovamed.ch, 
tinovamed.ch, www.tinovamed.shop/eev/fr

Nouveau 
partenaire 
contractuel 

aae
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Perspectives de l’Assemblée générale de l’aae

Nouveautés d’ALBIRO AG
ALBIRO AG est une entreprise suisse familiale et indépendante qui fabrique des  
vêtements de travail, de protection et de sécurité fonctionnels et haut de gamme.

Contact:
ALBIRO AG, 3454 Sumiswald
Tél. +41 34 432 33 33
info@albiro.com, www.albiro.com

Notre force réside dans la fabrication de 
solutions individuelles de mode d’entre-
prise, associée à des prestations sur mesure, 
allant du design à l’approvisionnement 
en passant par la logistique personnali-
sée. Nous ne proposons pas uniquement 
des vêtements de mode d’entreprise, mais 
également un grand assortiment d’articles 
standard. Vous êtes chez nous à la bonne 
adresse, que vous soyez une grande entre-
prise ou une PME.

Avec nos marques ALBIRO et Wikland, nous 
répondons aux besoins les plus divers en 
matière de vêtements professionnels: des 
pantalons de travail les plus récents avec 
insert stretch aux T-shirts 100 % coton, en 
passant par les vestes sweat disponibles 
dans de superbes couleurs. Apprenez-en plus 
sur nos articles dans notre document exclusif 
pour les membres de l’aae, lequel est dispo-
nible auprès de votre conseiller de l’aae.

Avons-nous éveillé votre curiosité? 
Si c’est le cas, nous nous réjouissons de 
votre visite aux Assemblées générales de 
l’aae et de l’EIT.swiss les 23 et 24 juin 2023 
à Berne! Nos deux collaborateurs du service 
extérieur seront à votre disposition sur place 
et vous présenteront volontiers d’autres 
articles ainsi que des possibilités de solu-
tions personnalisées en matière de mode 
d’entreprise.

Pour obtenir de plus amples informations, 
veuillez contacter l’équipe de vente  
d’ALBIRO AG à Sumiswald, au téléphone  
+41 34 432 33 33 ou à l’adresse e-mail 
info@albiro.com. Nous vous attendons 
avec impatience!
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Véhicules utilitaires Opel

La mobilité électrique sans compromis
Opel fait partie des principaux fournisseurs de flottes. Nous vous accompagnons  
dans le choix de votre parc automobile et recherchons avec vous la meilleure solution  
de mobilité possible. 

Grâce à notre gamme de véhicules utili-
taires entièrement électriques, nous avons 
la solution idéale et sans émissions qui 
répond à tous vos besoins. De plus, en coo-
pération avec nos partenaires Opel, nous 
vous offrons des solutions parfaitement 
adaptées à vos exigences, qu’il s’agisse d’un 
câble de chargement mobile, d’une station 
de recharge fixe ou encore des possibilités 
d’infrastructure de recharge.

Opel Vivaro-e multifonctionnel: 
un accompagnant souverain 
Sur le Vivaro-e, vous avez le choix entre deux 
batteries lithium-ion de tailles différentes. 
Sont disponibles selon le besoin: une bat-
terie de 50 kWh pour une autonomie pou-
vant atteindre 230 km et une batterie de 
75 kWh pour un maximum de 330 km selon 
la procédure WLTP. De plus, le véhicule élec-
trique peut tirer des charges remorquées 
allant jusqu’à 1000 kg et transporter jusqu’à 
1275 kg de chargement.

Opel Combo Cargo: le roi absolu du 
chargement pour les artisans et les PME
L’Opel Combo Cargo exclusivement élec-
trique à batterie est capable de transporter 
de lourdes charges tout en restant suffi-
samment compact pour la densité du trafic 
urbain. Il offre jusqu’à 4,4 m3 de volume de 
chargement et supporte une charge utile de 
800 kg. Par ailleurs, le Combo-e et sa batte-

rie lithium-ion de 50  kWh atteignent, selon 
le profil de conduite, la température exté-
rieure et l’utilisation, jusqu’à 275 km d’au-
tonomie selon WLTP. Et s’il faut l’alimenter 
en électricité, la batterie peut être rechargée 
jusqu’à 80 % en 30 minutes environ sur une 
borne publique de chargement rapide. 

Opel Movano-e: la grande classe pour 
les gros transports
Le nouvel Opel Movano-e convainc par ses 
principales caractéristiques: charge utile, 
volume de chargement et poids total en 
charge autorisé. Il respecte toutes les exi-
gences du travail quotidien, en ville comme 
à la campagne. La camionnette électrique 
est disponible, en fonction de la variante 

du modèle et des souhaits du client, avec 
une batterie lithium-ion d’une puissance 
de 37 ou 70 kWh. Selon le type de conduite 
et les conditions extérieures, le nouveau 
Movano-e peut rouler jusqu’à 117 ou 224 km 
selon WLTP sans arrêt de recharge. Les bat-
teries sont installées dans le plancher du 
véhicule, entre les essieux, de sorte qu’elles 
ne restreignent pas le volume de charge-
ment du Movano-e. 
Que vous vous intéressiez à un ou plusieurs 
véhicules – qu’il s’agisse de véhicules de ser-
vice extérieur, utilitaires ou spéciaux, vous 
pouvez compter sur Opel. Nous sommes là 
pour vous. Contactez-nous pour que nous 
trouvions ensemble votre solution de flotte 
idéale. fleet@opel.ch

Contact:
Opel Suisse SA, 8952 Schlieren, tél. +41 44 828 28 80 
www.opel.ch, www.facebook.com/OpelCH
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Nouvelle e-208 100 % électrique 

Plus de plaisir et d’efficience, et  
jusqu’à 400 km d’autonomie grâce à  
une nouvelle motorisation électrique

Contact: 
PEUGEOT SCHWEIZ SA, 8952 Schlieren
Tél. +41 44 746 23 07, www.peugeot.ch

Après une première optimisation fin 2021, 
qui avait augmenté son autonomie de 6,5 % 
(+22 km), la PEUGEOT e-208 bénéficiera 
en 2023 d’une évolution technologique 
majeure, intégrant la motorisation de la nou-
velle PEUGEOT e-308: la puissance maximale 
progresse de 15 %, passant de 100 kW/136 ch 
à 115 kW/156 ch, tandis qu’un gros travail 
sur l’efficience fait passer la consommation 
d’énergie moyenne à 12 kWh seulement, 
permettant à l’autonomie de faire un bond 
de 10,5 %, soit 38 km, et d’atteindre jusqu’à 

400 km. Des améliorations très significatives 
pour le plaisir, le budget et le quotidien des 
utilisateurs!
La PEUGEOT e-208, version 100 % élec-
trique de la 208, séduit à la fois par son 
allure, l’excellence de ses équipements et 
le plaisir de conduite délivré par sa tech-
nologie électrique aussi bien que par son 
PEUGEOT i-cockpit® au volant compact, 
gage de sensations directes et d’une mania-
bilité hors pair. Ses nombreuses qualités en 
font un énorme succès auprès des clients: 

près de 110 000 exemplaires ont été pro-
duits depuis son lancement en 2019, mais 
surtout, la PEUGEOT e-208 est en tête des 
ventes du segment B électrique en Europe 
depuis le début de l’année 2022 et, sur la 
même période, à la 1ère place tous segments 
confondus des véhicules électriques vendus 
en France.

www.peugeot.ch
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Insights d’une experte de formule E

CARLABELLE témoigne et explique 
ce que signifie la formule E 
pour l’industrie automobile
DS Automobiles collabore avec CARLABELLE lors de cette saison de Formule E. Des 
reportages de fond et des vidéos explicatives durant les courses permettent aux fans 
de suivre de près la saison la plus passionnante depuis la création du championnat.

Carla Welti, la sympathique connaisseuse 
du sport automobile, immortalise la nou-
velle saison de Formule E en exclusivité 
pour DS Automobiles. Les reportages pas-
sionnants derrière les coulisses sont diff usés 
sur les canaux de DS et CARLABELLE.
Depuis la création de la marque, DS Auto-
mobiles a placé l’électrification au cœur 
de sa propre stratégie. L’engagement de DS 
dans la Formule E a pour objectif d’accélé-
rer le développement des véhicules de série 
et de maximiser le transfert de technologie. 
Grâce au véritable laboratoire d’essai pour 
DS Automobiles que représente la Formule 
E, le constructeur peut concevoir, tester et 

développer des technologies qui trouveront 
finalement leur place dans les véhicules de 
série. Le savoir-faire acquis en Formule E 
lui permet d’opérer des choix techniques 
d’avant-garde qui profitent à ses propres 
clients et réduisent les émissions de CO₂.
Les reportages de CARLABELLE sur les 
courses qui ont déjà fait étape au Mexique, 
à Diriyah, à Hyderabad et au Cap, accom-
pagnent la saison la plus passionnante de la 
Formule E à ce jour. Les nouvelles règles et 
les nouveaux bolides off rent encore davan-
tage de suspense en course. En plus de l’ani-
mation dans les boxes de DS PENSKE avec 
les champions du monde Stoff el Vandoorne 

et Jean-Éric Vergne, les reportages pré-
sentent des interviews de l’équipe, l’engage-
ment des sponsors, les nouveaux circuits ou 
encore les développements obtenus pour 
les voitures de série DS.

Contact:
AC Automobile Schweiz AG, 8952 Schlieren
www.dsautomobiles.ch
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Conseil publicitaire de l’aae: économisez
du temps, de l’énergie et de l’argent
Dans notre brochure de prestations, nous avons sobrement intitulé notre conseil publicitaire 
personnalisé «Publicité individualisée». Mais que représente-t-il pour nos membres? 
Quelle plus-value vous off rons-nous? En bref, nous vous permettons d’économiser du temps, 
de l’énergie et de l’argent. Nos prestations sont très attrayantes, y compris pour votre budget.

Gagner du temps
Vous avez besoin de rapports et d’informa-
tions pour votre site web? Ou de contenu 
pour vos canaux de réseaux sociaux, mais 
vous manquez de temps et d’idées pour les 
créer? Nous sommes là pour vous. Notre 
proximité de longue date avec le secteur de 
l’électricité fait de nous un partenaire publi-
citaire compétent possédant les connais-
sances nécessaires, et les travaux que nous 
réalisons en profitent directement. Trêve de 
longues explications: vous gagnez un temps 
précieux que vous pouvez investir dans vos 
projets et votre travail. Notre équipe compo-
sée de professionnels de la communication, 
de graphistes et de rédacteurs garantit une 
réalisation professionnelle et ponctuelle.

Économiser de l’énergie
D’une minute à l’autre, plus rien ne marche 
sur votre site web? Le formulaire de contact 
ne fonctionne plus, la boutique en ligne fait 
grève, vous êtes inondé de spams? Nous 
vous proposons une aide simple et rapide 
en cas de problèmes techniques. Un appel 
ou un e-mail suff isent et nos professionnels 
du web se mettront en quête d’une solution. 
N’hésitez pas à nous contacter, même s’il ne 
s’agit, a priori, que de petites adaptations.

Économiser de l’argent
Un site web complet pour CHF 1880.–? Chez 
nous, c’est possible. Puisque nous opérons 
comme une coopérative, nos prix se dis-

tinguent nettement de ceux que pratiquent 
habituellement les agences. De plus, nous 
créons votre site sur mesure pour vous, sans 
frais supplémentaires. Grâce à nos tarifs 
fixes, nous vous garantissons les prix propo-
sés. Vous êtes à l’abri d’une explosion des 
coûts et des mauvaises surprises. Nos prix 
sont transparents et parfaitement compré-
hensibles.

Vos avantages
La publicité pour les électriciens consti-
tue notre passion. Qu’il s’agisse de la créa-
tion d’un nouveau logo d’entreprise, de la 

conception de cartes de visite ou de l’éla-
boration de concepts publicitaires com-
plets. Nous sommes votre interlocuteur de 
choix en matière publicitaire. Dévoilez-nous 
à l’avance vos projets et nous trouverons 
conjointement la solution taillée sur mesure 
pour chacun de vos besoins. Avec notre 
aide, vous préserverez votre temps, votre 
énergie et vos finances.

Contact
Avez-vous une requête? Contactez-nous 
pour une off re sans engagement. Votre 
interlocuteur: Alain Wolter, +41 31 380 10 39, 
a.wolter@eev.ch

Informations complémentaires

www.eev.ch [Login] | Prestations | Publicité
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Site web   
dès CHF 1880.–

Contact:
Alain Wolter · +41 31 380 10 39 · a.wolter@eev.ch

Nous réalisons votre site web 
à des coûts fixes.
Chez nous, vous recevez un site web complet 
adapté à vos besoins individuels.

Nous connaissons 
votre secteur d’activité.
Nous avons déjà réalisé plus de 175 sites web 
pour nos partenaires ELITE Electro.

Nous fournissons le contenu.
Vous n’avez pas besoin de vous en occuper.
Texte et images sont créés par nos soins.

Offres web et portfolio :

web.eev.ch
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Informations complémentaires

www.eev.ch [Login] | Prestations | Magazines | Electro

Les magazines Electro – des publicités
rentables
Compacts, structurés, informatifs et distribués dans les boîtes aux lettres de vos clients: 
les magazines Electro dynamisent vos ventes d’appareils électroménagers et vous off rent 
la plateforme idéale pour accroître votre notoriété. Les coûts attractifs de la surimpression 
en couleur plaident en faveur d’une personnalisation des pages de couverture.

Les magazines Electro sont plus que de 
simples prospectus. Ils mettent en avant 
vos prestations en tant que revendeur spé-
cialisé et font off ice de précieux outil de 
vente. De plus, ils présentent un assortiment 
électroménager diversifié et proposent des 
articles sur les thèmes ménagers d’actualité, 
ainsi que de délicieuses recettes.

Articles
Cuire, cuire à la vapeur, étuver, blanchir: 
quelle diff érence? Comment éliminer les 
mauvaises odeurs du réfrigérateur? Quel 
torchon utiliser pour quel usage? Ai-je 
besoin d’un aspirateur-traîneau ou d’un 
aspirateur à batterie? Autant de questions 
que vos clients se posent et auxquelles 
les magazines Electro répondent de façon 
concise.

Prestations du revendeur spécialisé
L’achat d’un appareil électroménager n’est 
pas toujours une sinécure. Nombre de ques-
tions surgissent quant au choix de l’appareil 
adéquat. En tant que revendeurs qualifiés, 
vous êtes là pour conseiller vos clients. Un 
avantage essentiel que vous pouvez faire 
valoir à l’égard des autres fournisseurs.

Personnalisation avec le logo de 
votre entreprise
Vos clients découvrent d’emblée votre logo 
lorsqu’ils sortent le magazine Electro de 
leur boîte aux lettres. Il est positionné tout 
en haut de la page de couverture. En eff et, 
votre entreprise est reconnue dans votre 
région et assure le caractère sympathique 
et crédible de la publicité. Gagnez encore 
en visibilité et faites imprimer votre logo 
en couleur pour CHF 350.– par édition. Dès 
6000 ex. (surcoûts selon tarifs), vous profitez 
même d’une page de couverture et/ou 4ᵉ de 
couverture personnalisées.

Conseil personnalisé
Nous sommes là pour vous conseiller et 
rechercher avec vous la meilleure solution 
pour vos envois réguliers aux ménages de 
votre choix.

Demandez un devis personnalisé:
Sarah Wenger, tél. +41 31 380 10 31, 
s.wenger@eev.ch

Délai d’inscription: le 7 juillet 2023
Date de distribution: le 21 août 2023
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Technik Info-Mobil et e-Mobil – 
nos expositions mobiles
Profitez d’une forme de publicité unique: attention garantie lors d’événements, 
organisation et transport par l’aae, paquet exposant gratuit. Pour tous les membres 
qui fêtent un jubilé cette année l’aae prend en charge les frais de location.*
Texte: Laura Peyer

Technologie d’installation moderne, solu-
tions éco-énergétiques et présentations de 
produits intéressantes: nos deux exposi-
tions mobiles ont tout pour impressionner. 
Nos partenaires contractuels présentent des 
solutions et des off res d’actualité dans le 
Technik Info-Mobil et l’e-Mobil.

Tout le monde y trouve son compte, 
également les jeunes
Avec le Technik Info-Mobil et l’e-Mobil, sus-
citez l’enthousiasme des jeunes pour le 
métier d’installateur-électricien. Présen-
tez votre profession aux classes scolaires 

et permettez aux élèves de jeter un œil en 
coulisses. Un investissement dans l’avenir – 
pour tous les participants.

Augmentez votre notoriété
Attirez l’attention sur votre entreprise, 
ancrez durablement votre image et votre 
popularité dans votre région. Réservez sans 
tarder l’exposition mobile de votre choix 
pour la journée consacrée à votre événe-
ment. Nous prenons en charge l’organisa-
tion complète pour vous afin que vous puis-
siez vous concentrer sur votre événement.
N’hésitez pas à nous contacter. 

Contact: Laura Peyer, tél. +41 31 380 10 38
Formulaire en ligne: www.eev.ch | Prestations | Expositions mobiles *frais de transport de CHF 300.– excl.

Contenu et thèmes  

e-Mobil
� Eff icience énergétique et économies

d’énergie
� Electroménager
� Technique d’installation
�Domotique
� Technique d’éclairage/LED
� Technique solaire et photovoltaïque
� E-mobilité

Technik Info-Mobil
� Technique d’installation
�Domotique
� Technique de communication
� Technique d’éclairage/LED
� E-mobilité
�Multimédia
� Installations SAT
� Systèmes de commutation
� Technique de sécurité
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50 % de rabais sur les articles publicitaires
En tant que membre de notre coopérative, vous bénéficiez de nombreux articles 
publicitaires avec la marque ELITE. En outre, certains articles peuvent être 
personnalisés avec votre logo d’entreprise. À l’occasion de notre jubilé, nous allons 
encore plus loin, puisque vous profitez jusqu’à la fin de l’année d’un rabais de 50 % sur 
les sacs, les bâches, les enseignes lumineuses et les autocollants d’entreprise.

Sacs

27 x 37 cm 200 pcs. à CHF 8.50 au lieu de CHF 17.– 
35 x 46 cm 500 pcs. à CHF 39.50 au lieu de CHF 79.–
64 x 60 cm 200 pcs. à CHF 39.– au lieu de CHF 78.–

Autocollants d’entreprise

80 x 40 mm
300 pcs. à CHF 170.– au lieu de CHF 340.–
500 pcs. à CHF 217.50 au lieu de CHF 435.–
1000 pcs. à CHF 255.– au lieu de CHF 510.–

110 x 50 mm
300 pcs. à CHF 192.50 au lieu de CHF 385.–
500 pcs. à CHF 242.50 au lieu de CHF 485.–
1000 pcs. à CHF 286.– au lieu de CHF 572.–

Tous les prix s’entendent hors TVA, port et emballage. Sous réserve de modifications de prix. 

Enseignes lumineuses

80 x 50 x 20 cm
1 face à CHF 255.– au lieu de CHF 510.–
2 faces à CHF 285.– au lieu de CHF 570.–

60 x 82 x 20 cm
1 face à CHF 310.– au lieu de CHF 620.–
2 faces à CHF 335.– au lieu de CHF 670.–

Plaque de rechange (80 x 50 cm ou 60 x 82 cm)
à CHF 60.– au lieu de CHF 120.–

Plaque de rechange pour enseigne découpée (82 x 106 cm) 
à CHF 150.– au lieu de CHF 300.-
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Tous les prix s’entendent hors TVA, port et emballage. 
Sous réserve de modifications de prix. 

Off re parapluies de poche

Avec nous, vous êtes à l’abri de la pluie! 
Avec le parapluie de poche personnalisable, c’est un article publicitaire remarquable 
qui vous attend! Ce parapluie pratique en PET recyclé présente une excellente possibilité 
de faire de la publicité pour votre entreprise. 

Saisissez donc cette opportunité et profitez jusqu’au 25 juin 2023 
de notre intéressante off re. Grâce à l’armature coupe-vent, vos 
clients sont bien protégés même en cas de tempête. Le système 
simple d’ouverture et de fermeture automatique leur permet 
d’ouvrir et de refermer facilement leur parapluie en appuyant sur 
un bouton.

100 pcs. à CHF 12.50 / pce.
Dès 150 pcs. CHF 12.30 / pce.
Dès 200 pcs. CHF 12.00 / pce.

*Quantité minimale de commande: 100 pièces
Les prix s’entendent hors TVA et frais de transport.

Livraison: mi-octobre
Réalisation: L’off re groupée ne peut être réalisée qu’avec 
une quantité de commande totale (de tous les participants) 
d’au moins 1500 pièces. 

Bâches (avec ourlet et œillets)

120 x 55 cm 3 pcs. à CHF 150.– au lieu de CHF 300.–
150 x 90 cm 3 pcs. à CHF 225.– au lieu de CHF 450.–
240 x 120 cm 3 pcs. à CHF 270.– au lieu de CHF 540.–
300 x 200 cm 1 pcs. à CHF 195.– au lieu de CHF 390.–

Vous souhaitez commander quelque chose? Prenez donc contact avec nous et 
profitez de nos rabais de jubilé: Sarah Wenger, tél. +41 31 380 10 31, s.wenger@eev.ch

Davantage d’informations et formulaire de commande

www.eev.ch [Login] | Prestations | Actions de jubilé
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Adaptateur Magic 2 LAN DINrail de devolo
L’adaptateur Magic 2 LAN DINrail optimise la transmission des données directement dans 
l’armoire électrique ou la boîte à fusibles et peut ainsi augmenter considérablement les per-
formances du réseau Powerline.

Plus d’informations sur ce produit sous shop.eev.ch
Rappel: nous livrons sans frais de port, sans quantité ni montant 
de commande minimums. Jugez-en par vous-même!

Détails du produit
L’adaptateur Magic 2 LAN DINrail optimise la 
transmission des données directement dans 
l’armoire électrique ou la boîte à fusibles et 
peut ainsi augmenter considérablement les 
performances du réseau Powerline. Grâce au 
couplage de phase automatique, la vitesse 
de transmission sur chaque prise peut être 
augmentée  ! Une extension idéale pour le 
réseau domestique, par exemple pour la 
domotique, les applications domestiques 
intelligentes ou votre centre multimédia.

Les avantages en bref

� Chaque prise devient une connexion 
réseau stable et rapide: idéal pour les jeux 
et le streaming en résolution HD, pour 
les réseaux domestiques multimédia, les 
applications domestiques intelligentes et 
la domotique.

�Grande portée: transmission rapide 
des données jusqu’à une distance de 
500 mètres.

� Intégration rapide: se connecte 
automatiquement à n’importe quel 
adaptateur Magic installé.

Surfer sans interruption et 
rapidement avec le réseau Magic 
Powerline de devolo
Chaque pièce de la maison possède géné-
ralement au moins une prise de courant, 
mais pas de prise réseau - pourquoi ne pas 
simplement transmettre le signal Internet 
directement via le câble électrique et trans-
former ainsi chaque prise de courant en 
connexion Internet? Powerline fonctionne 
selon ce principe. Un adaptateur de prise de 
la gamme Magic, permet un accès rapide à 
Internet via LAN ou WiFi depuis n’importe 
quelle prise (selon le modèle). Le Magic  2 
LAN DINrail fournit au réseau Powerline 
existant un surcroît de vitesse.
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Exclusivement

pour membres 

de l‘aae.

Bonjour 
professionnels 
de l’électricité.
Grâce à la collaboration entre l’Association 
suisse d’achats électro aae société coopérative 
et la CSS, vous, vos enfants et votre 
conjoint/partenaire vivant dans le même 
ménage bénéficiez de rabais attrayants.

En tant que partenaire santé, nous 
sommes là pour vous et vous accompagnons 
dans toutes les situations de vie.

Agences CSS proches de chez vous:
Prenez contact avec l’une de nos 
100 agences
css.ch/agence

Découvrez vos avantages sur
css.ch/partner/aae

Vos avantages en un coup d’œil

  Rabais de prime sur certaines assurances complé-
mentaires.

Solutions d’assurance attrayantes offrant diverses 
variantes et un degré élevé de personnalisation.

Portail client myCSS, aussi disponible sous forme 
d’application.

Le Symptom Checker de l’application Well donne 
une première recommandation en cas de douleurs.

Offres très intéressantes et top deals en lien avec la 
santé à des conditions spéciales sur enjoy365.ch

Collecte d’activePoints et récompense allant jusqu’à 
CHF 600 par année grâce à l’application active365.
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«CombiRisk Business» d’Allianz Suisse:  
action de jubilé pour les membres de l’aae
Allianz Suisse propose un produit attrayant, surtout pour les membres de l’aae. Avec 
«CombiRisk Business» (CRB), vous bénéficiez, en plus de prestations supplémentaires de 
modules de couverture modernes taillés sur mesure qui couvrent l’ensemble des risques 
dans un seul et même contrat. De plus, vous profitez d’un rabais de jubilé unique pour tout 
contrat signé à partir du 01.06.2023 et débutant au plus tard le 01.01.2024.

Les 1900 membres (plus 320 filiales) de l’aae 
forment, avec de nombreuses autres petites 
et moyennes entreprises, l’épine dorsale 
de l’économie suisse. Afin que les entrepre-
neurs puissent se concentrer encore plus 
sur leur cœur de métier, Allianz Suisse pro-
pose un produit qui mise sur la simplicité en 
matière d’assurance pour les entreprises. 
Il s’agit de «CombiRisk Business», l’une des 
meilleures solutions d’assurance en Suisse 

en termes de clarté, de flexibilité et d’éten-
due de la couverture. Et ce, avec le strict 
minimum de contrats et de couvertures. 
Ainsi, Allianz Suisse propose à ses clients la 
protection souhaitée dans les domaines des 
biens mobiliers, de la perte d’exploitation, 
des bâtiments, de la responsabilité civile, 
des équipements techniques ou du trans-
port dans un seul et même contrat.

Des couvertures modulables adaptées 
aux besoins individuels
Pour «CombiRisk Business», les clients ont 
le choix entre trois niveaux d’offres prééta-
blies pour les différents secteurs d’activité: 
«Basis» pour couvrir les besoins essentiels, 
«Plus» pour les extensions de couverture les 
plus fréquentes de la couverture de base et 
«Top» pour les besoins d’assurance spéci-
fiques. Dans le module Top, les entreprises 
d’installations électriques bénéficient, dans 
le cadre de l’assurance responsabilité civile 
entreprises, d’une couverture étendue des 
dommages aux objets travaillés. Par ailleurs, 
les préjudices pécuniaires purs causés par 
l’installation, la configuration ou l’entretien 
d’installations d’automatisation des bâti-
ments peuvent également être assurés. 

Vos avantages en tant que nouveau 
client
En plus d’une excellente couverture d’as-
surance et du rabais de faveur ELITE, 
vous recevrez, durant l’année du jubilé, 
pour chaque nouvelle affaire CRB dont le 
contrat est signé à partir du 01.06.2023 et 
qui débute au plus tard le 01.01.2024, un 
remboursement unique sous forme d’une 
offre spéciale à hauteur de la durée de votre 
affiliation à l’aae: min. 10 % et max. 50 % de 
la prime annuelle brute. Important: la ris-
tourne ne constitue pas une réduction de 
prime. Il s’agit d’un gain qui vous revient à 
vous et à votre équipe.

Votre gain au choix :

	� Carte REKA pour votre prochaine sortie 
d’entreprise 
	� Tasse thermos pour vos collaborateurs
	� Collation pour vos collaborateurs
	� Barbecue pour clore la semaine de travail

De plus amples informations sur l’action de jubilé d’Allianz Suisse sous 
www.eev.ch | Prestations | Actions de jubilé

Contact:
Allianz Suisse Firmen-/Verbandsvergünstigungen
Tél. +41 58 358 50 50, fax +41 58 358 50 51
verguenstigungen@allianz.ch, www.allianz.ch

Schweizerische Elektro Elite Consulting AG eec
Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schönbühl 
Tél. +41 31 380 10 10, fax +41 31 382 97 09
eec.consulting@eev.ch, www.eev.ch
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S’amuser en plein air avec ses collègues de travail? 
Nous nous en occupons!

En collaboration avec Allianz Suisse, nous accordons aux membres de l’aae, pendant 
notre année jubilaire 2023, une ristourne exceptionnelle lors de la conclusion d’une 
nouvelle assurance commerce «CombiRisk Business». La ristourne ne constitue pas 
une réduction de prime. Il s’agit d’un gain qui vous revient, à vous et à votre équipe, 
p. ex. une carte REKA pour votre prochaine sortie d’entreprise. 

Informations détaillées et conditions de participation disponibles sous
www.eev.ch | prestations | actions de jubilé

Action de jubilé «CombiRisk Business»

Envie d’une excursion?
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Visana fête ses 23 ans de contrat- 
cadre LAMal et complémentaire LAA  
pour les membres de l’aae 
Visana félicite chaleureusement l’Association suisse d’achats électro aae à l’occasion  
de son centenaire et célèbre en même temps le partenariat de plus de deux décennies  
avec l’aae, dont profitent à ce jour quelque 250 membres de cette dernière. 

En 2001, Visana et l’aae ont posé la première 
pierre d’un partenariat de longue date 
dans le domaine des assurances de per-
sonnes. Le contrat-cadre commun permet 
aux membres de l’aae de conclure auprès 
de Visana une assurance d’indemnités 
journalières en cas de maladie (IJM) et une 
assurance-accidents complémentaire (ass. 
compl. LAA-C) pour leurs collaborateurs 
et collaboratrices, y compris la direction, à 
des conditions spéciales. En outre, Visana 
propose désormais, depuis fin 2022, quatre 
combinaisons complémentaires LAA en 

complément à la couverture accidents obli-
gatoire de la SUVA, qui permettent de com-
bler les lacunes de la LAA en fonction des 
besoins.

Sécurité des plans et participation 
lucrative aux excédents 
Chez Visana, nous comprenons les 
besoins de nos entreprises clientes grâce 
à notre propre expérience. Les fluctuations 
annuelles des primes IJM représentent 
un défi financier, en particulier pour les 
petites et moyennes entreprises. Visana 

offre la sécurité des plans: pendant la durée 
contractuelle de trois ans, Visana garantit 
des primes fixes et honore les évolutions 
positives du contrat par une participation 
aux excédents supérieure à la moyenne 
sous forme de remboursements de primes. 
Antonio D’Agostino, responsable du contrat-
cadre aae chez Visana, voit l’avenir posi-
tivement: «Je suis extrêmement heureux 
que nous puissions continuer à écrire notre 
partenariat solide et de longue date, et donc 
l’histoire de notre succès commun.»

Assurances

Antonio D’Agostino, responsable du contrat-cadre de l’aae chez Visana et Christian Egeli,  
responsable des assurances, aae

Votre contact chez Visana:
Antonio D’Agostino, Weltpoststrasse 19, 3000 Bern 16
Tél. +41 31 357 93 59, antonio.dagostino@visana.ch
visana.ch/business
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Sources d’achat

Installation

Électroménager

Miele AG
Limmatstrasse 4
8957 Spreitenbach

Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch
www.miele.ch

Electrolux AG
Badenerstrasse 587
8048 Zürich

Tel. +41 44 405 81 11
info@electrolux.ch
electrolux.ch
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FORS AG | Schaftenholzweg 8 | 2557 Studen
Tel. +41 32 374 26 26
info@fors.ch | www.fors.ch

Weidmüller AG
Rundbuckstrasse 2, 8210 Neuhausen am Rheinfall 
Tel. +41 52 674 07 07, Fax +41 52 674 07 08
www.weidmueller.ch

BzQ_Weidmueller2019.indd   1 12.03.19   10:58

Sonepar Suisse AG 
Birgistrasse 10, 8304 Wallisellen
Tel. +41 44 839 58 11, Fax +41 44 839 58 58
info@sonepar.ch, www.sonepar.ch

BzQ_Sonepar2022.indd   1BzQ_Sonepar2022.indd   1 02.02.22   13:4502.02.22   13:45
Elektro-Material AG 
Heinrichstrasse 200 
8005 Zürich
Tel. +41 44 278 11 11 
Fax +41 44 278 11 91 
www.elektro-material.ch

Tratson GmbH
Mellingerstrasse 19, 5413 Birmenstorf
+41  44 212 22 31, info@tratson.ch
www.tratson.ch

Krüger + Co. AG
Winterhaldenstrasse 11, 9113 Degersheim
Tel. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch

ecofort AG
Birkenweg 11  I  2560 Nidau
Tel. +41 32 322 31 11  I  info@ecofort.ch
www.ecofort.ch

Hager AG
Sedelstrasse 2
6020 Emmenbrücke
Schweiz
info@hager.ch
hager.ch

WAGO Contact SA
Rte de l‘Industrie 19, 1564 Domdidier
Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 75 75
info.switzerland@wago.com, www.wago.ch

Swisslux AG
Industriestrasse 8  I  CH-8618 Oetwil am See

Tel: +41 43 844 80 80  I  info@swisslux.ch
www.swisslux.ch

Éclairage

Verolight GmbH
Kreuzmatte 1
6260 Mehlsecken

+41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

S-TEC electronics AG
6314 Unterägeri, Tel. +41 41 754 50 18

www.gottardo-LED.swiss



WAGO 
GELBOX
PROTECTION RAPIDE CONTRE 
L’HUMIDITÉ POUR LES BORNES À 
LEVIERS INLINE

WAGO propose trois variantes de Gelbox supplémentaires pour une 
protection contre l’humidité simple, rapide et sûre des installations 
électriques dans le sens de passage conformément à IPX8 - pour 
deux, trois et cinq bornes à leviers Inline WAGO de la série 221. Une 
barre en T supplémentaire garantit que les bornes à leviers Inline sont 
positionnées de manière optimale dans la boîte. La zone de repérage 
au dos de la boîte permet de repérer les connexions individuellement.

www.wago.com/gelbox

PROTECTION

IPX8


