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Contenu/Éditorial

Perspectives
En 2026, l’économie suisse affiche une croissance modérée. Le contexte actuel 
est marqué par des incertitudes géopolitiques, une hausse des prix de l’énergie 
et un ralentissement de l’industrie. La branche de l’électricité présente toutefois 
une situation plus nuancée. La construction résidentielle affiche une évolution 
réjouissante, les projets publics de bâtiment assurent une stabilité du carnet de 
commandes et les investissements dans l’efficience énergétique, le photovoltaïque 
et les infrastructures de recharge ouvrent de nouvelles opportunités de marché. 
Notre dossier, à partir de la page 8, explique pourquoi le secteur de l’électricité peut 
compter sur une situation de départ solide, malgré un contexte difficile.

Lors de la 106ᵉ Assemblée générale de l’aae, qui s’est tenue mi-juin à Sion, nos 
membres ont envoyé un signal fort quant à la pérennité de notre secteur. De 
nombreux membres, partenaires et invités ont profité de l’occasion pour échanger 
en personne et se tenir informés des dernières évolutions et des services propo-
sés. L’adoption de la révision des statuts a permis de moderniser les fondements 
coopératifs et de les adapter aux exigences actuelles. Les nombreux échanges et 
rencontres qui ont eu lieu pendant l’événement ont également été précieux. Ils ont 
une nouvelle fois démontré l’importance de réseaux solides, de contacts person-
nels et de partenariats actifs pour assurer le succès durable de notre branche.

Claude Schreiber
Directeur de l’Associatiwon suisse  
d’achats électro aae société coopérative
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News

La branche électrique 
suisse réunie à Sion
Mi-juin, la branche électrique suisse s’est réunie en Valais: les Assem-
blées générales de l’aae et d’EIT.swiss ont une nouvelle fois constitué 
une plateforme appréciée pour les échanges, le réseautage et les 
informations sectorielles. Combinant une partie statutaire et un pro-
gramme-cadre varié, l’évènement a rencontré un vif succès auprès des 
participants. Plus d’informations à la page 6.

Déjà inscrit?

Forum ELITE Ticino 2026
Avez-vous déjà noté la date du Forum ELITE Ticino dans 
votre agenda? Si ce n’est pas encore fait, c’est le moment 
idéal pour réserver votre place et vous assurer de ne pas 
manquer cet événement incontournable. 

Une soirée dynamique et stimulante vous attend, alliant contenus de qualité et diver-
tissement: une première partie riche en approfondissements techniques et en idées 
concrètes, parfaite pour se tenir au courant et trouver l’inspiration, puis une deuxième 
partie plus légère et captivante, placée sous le signe de l’humour. Un format original 
qui allie compétence et convivialité pour vivre une expérience professionnelle com-
plète et mémorable. Veuillez noter que l’événement se déroulera en italien.

Scannez le code QR ou rendez-vous sur notre site web pour 
en savoir plus et vous inscrire :

www.eev.ch | Organisation | Manifestations | Forum ELITE Ticino 
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News

Inscription magazine Electro octobre 2026

La confiance ne s’instaure 
pas par hasard
Aujourd’hui, vendre des appareils électroménagers, c’est bien 
plus que vendre de la technologie. Ce qui compte, c’est la 
confiance, la visibilité  et l’impression d’être présent au bon 
moment. 

C’est exactement ce qu’off re le magazine ELITE Electro. Avec votre logo en couverture, 
le numéro d’octobre sera distribué dans les foyers de votre région et positionnera votre 
entreprise comme un interlocuteur compétent sur place. Au centre de l’attention, on 
trouve non seulement des appareils attrayants et des marques fortes, mais aussi le 
conseil, le service, l’installation et le service après-vente – c’est-à-dire précisément les 
prestations qui distinguent les partenaires ELITE Electro du simple commerce en ligne. 
Complété par des contenus inspirants, des conseils pratiques et un concours attrayant, 
le magazine reste gravé dans les mémoires. Inscrivez-vous dès maintenant et aff ichez 
votre présence avant que d’autres ne le fassent.

Date limite d’inscription: 4 septembre 2026
Date de distribution: 19 octobre 2026

Plus d’informations
www.eev.ch [Login] | Publicité | Magazines | Electro

Félicitations pour
le jubilé d’entreprise
Ce mois-ci, nous célébrons:
Sven Ingold, Gestionnaire comptabilité, 5 ans

Nous le remercions de tout cœur pour son grand engagement en faveur de 
l’aae et de ses membres et nous nous réjouissons de pouvoir poursuivre cette 
collaboration pendant de nombreuses années encore.

Rue voltage 220, 2412 Puissance, +41 23 456 78 90, info@electrodubois.ch, www.electrodubois.chRue voltage 220, 2412 Puissance, +41 23 456 78 90, info@electrodubois.ch, www.electrodubois.ch

électro duboisélectro dubois
Installation Installation | Électroménager | Lumière | Photovoltaïque | E-mobilité

shop.electrodubois.chVisitez notre Web-Shop:Visitez notre Web-Shop:
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Assemblées générales aae et EIT.swiss 2026

La branche électrique suisse  
réunie à Sion
Mi-juin, la branche électrique suisse s’est réunie en Valais: les Assemblées générales de l’aae 
et d’EIT.swiss ont une nouvelle fois constitué une plateforme appréciée pour les échanges, 
le réseautage et les informations sectorielles. Combinant une partie statutaire et un 
programme-cadre varié, l’évènement a rencontré un vif succès auprès des participants.

Cette année, c’est à Sion, ville riche 
en traditions et baignée de soleil, 
qu’a eu lieu la rencontre annuelle 

de la branche. Au cœur de l’imposant 
paysage montagneux valaisan, le lieu de 
l’évènement a offert un écrin idéal au pro-
gramme varié. Pour ouvrir le week-end à 
Sion, la 106ᵉ Assemblée générale de l’aae 
s’est déroulée le vendredi 19 juin 2026. Les 
participants ont profité de l’exposition pour 
s’informer sur les développements actuels 
et découvrir les produits ainsi que les ten-
dances. Les rencontres personnelles et 
les échanges, au centre de l’évènement, 

ont été très appréciés par les membres.  
À 13 h 30, Martin Häberling, Président du 
Conseil d’administration, a ouvert l’Assem-
blée générale de l’aae. Il a dressé le bilan d’un 
exercice globalement solide, marqué par une 
demande stable, mais aussi par un environ-
nement de marché exigeant. Le directeur 
Claude Schreiber a également tiré un bilan 
positif du point de vue du siège et donné un 
aperçu des évolutions actuelles ainsi que des 
défis de la branche. Les sociétaires ont suivi 
les propositions du Conseil d’administration 
et ont réaffirmé leur confiance dans l’orienta-
tion stratégique de l’aae. 

Révision des statuts: des bases 
modernisées pour l’avenir
L’un des points inscrits à l’ordre du jour 
de l’Assemblée générale 2026 à Sion por-
tait sur la révision des statuts, qui dataient 
jusqu’alors de l’année 2016. L’objectif était 
de moderniser, tant sur le plan linguistique 
que structurel, les bases de la coopérative, 
de renforcer les droits des membres et d’ap-
porter davantage de clarté et de précision 
aux dispositions centrales. Parallèlement, 
les statuts ont été adaptés aux normes 
actuellement en vigueur au registre du com-
merce.

Manifestations
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Soirée des partenaires aae dans  
un cadre convivial 
La traditionnelle soirée des partenaires aae 
a, cette année encore, offert un cadre convi-
vial propice aux rencontres personnelles et 
aux échanges informels. Dans l’ambiance 
moderne du restaurant «Basique», les invi-
tés ont profité d’une soirée culinaire réus-
sie, où plaisir gustatif et sens esthétique se 
sont harmonieusement conjugués. L’at-
mosphère particulière du lieu, associée à 
un programme soigneusement élaboré, a 
largement contribué au succès de cette soi-
rée, qui a permis de renforcer, dans un cadre 
agréable, le dialogue entre les membres et 
les partenaires.

Samedi: Assemblée générale EIT.swiss 
et clôture commune
Le samedi, le programme s’est poursuivi 
avec l’Assemblée générale d’EIT.swiss, don-
nant à de nombreux partenaires une nou-
velle occasion d’échanger sur les évolutions 
actuelles de la branche. Le week-end s’est 
conclu par la divertissante «Soirée valai-
sanne», organisée dans le bâtiment indus-
triel historique de l’«Usine de Chandoline», 
qui a séduit les invités par ses spécialités 
culinaires, ses animations variées et son 
accompagnement musical. L’évènement 
s’est achevé dans une ambiance détendue, 
propice une fois encore aux conversations 
et rencontres.

Vous trouverez davantage 
d’impressions de l’Assemblée 
générale aae dans notre gale-
rie de photos Flickr:

Le Président du Conseil d’administration, Martin Häberling, a ouvert l’Assemblée générale de l’aae.

Claude Schreiber, directeur de l’aae, lors de son discours.

Les membres de l’aae lors du vote.

Manifestations
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Dossier

Conjoncture modérée, bâtiment stable

La construction résidentielle et le 
bâtiment public soutiennent le secteur
En 2026, la croissance de l’économie suisse est nettement inférieure à son potentiel. Les risques 
géopolitiques dus au conflit au Proche-Orient, qui perdure depuis février, la hausse des coûts 
des matériaux et l’affaiblissement de l’industrie pèsent sur le contexte. Pour les entreprises 
électriques, le bilan est plus nuancé: la construction résidentielle est en plein essor, les projets 
de bâtiment public génèrent des commandes prévisibles et la pression liée à l’efficience 
énergétique favorise la croissance structurelle. L’année présuppose des priorités claires. 
Texte: Urs Bitterli

L’économie suisse a entamé l’année 
2026 avec une certaine retenue. Selon 
l’institut KOF de l’EPFZ, le PIB corri-

gé des événements sportifs ne devrait pro-
gresser que de 1,0 % cette année. Un chiffre 
sensiblement inférieur aux 1,5 % de l’année 
précédente et en deçà du taux de croissance 
potentiel de 1,4 %. Ce n’est qu’au cours de 

2027 que le KOF prévoit une accélération à 
1,7 %. UBS se montre plus pessimiste avec 
une prévision de 0,7 % pour 2026, mais table 
également sur une reprise l’année suivante. 
Le baromètre conjoncturel du KOF, mesurant 
les perspectives économiques de la Suisse, 
s’établissait à 98,0 points en mai 2026, restant 
ainsi en dessous de la moyenne à moyen 

terme de 100. La hausse de 0,2  point par 
rapport au mois précédent est marginale. 
Côté production, les indicateurs de l’industrie 
manufacturière se trouvent sous pression, 
la tendance étant toutefois amortie par des 
signaux positifs du secteur financier et des 
assurances ainsi que par une légère amélio-
ration de la demande étrangère.
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Tensions géopolitiques
Les perspectives sont fortement marquées 
par la guerre menée par les États-Unis et 
Israël contre l’Iran depuis le 28 février 2026. 
Ce conflit bloque le détroit d’Ormuz, l’une 
des routes commerciales les plus fréquen-
tées du monde, et a occasionné une hausse 
notable des prix du pétrole et du gaz. Dans 
son scénario de base, le centre KOF prévoit 
des répercussions économiques limitées 
pour la Suisse ainsi qu’une normalisa-
tion des prix de l’énergie après une hausse 
initiale. UBS estime l’effet modérateur à 
0,2  point de pourcentage sur la croissance 
du PIB pour 2026.
Le KOF a calculé les répercussions en pré-
sence d’un scénario alternatif avec des prix 
du pétrole durablement élevés  –  soit un 
baril de Brent de la mer du Nord à 90 dollars 
US: fin 2027, le PIB baisserait de 0,6 %, l’infla-
tion augmenterait de 0,3 point de pourcen-
tage et la croissance de l’emploi s’affaiblirait 
d’environ 20 000  emplois à temps plein. Si 
ce scénario n’est pas le plus probable, il ne 
peut toutefois être exclu.
À quoi s’ajoute l’incertitude liée à la poli-
tique commerciale. Une décision de la Cour 
suprême des États-Unis a abouti à la sup-
pression des droits de douane spécifiques 
aux pays et à leur remplacement par un tarif 
de base général de 10 %, avec une annonce 
de 15 %. Pour les secteurs suisses exporta-
teurs, tels que l’ingénierie mécanique, l’hor-
logerie et l’électronique, la situation reste 
délicate. Selon le baromètre conjoncturel 
du KOF, l’industrie électrique compte parmi 
les sous-secteurs dont les indicateurs sont 
en baisse en mai 2026.

L’économie intérieure en guise de pilier
Contrairement à l’exportation, l’économie 
intérieure se montre plus robuste. Selon le 
KOF, la consommation privée devrait pro-
gresser de 1,7 % en termes réels en 2026. 
Elle est favorisée par une faible inflation – le 
KOF prévoit un renchérissement annuel 
de 0,3 % pour 2026  –  et par une croissance 
modérée des salaires réels de 0,8 % selon 
l’indice suisse des salaires. À la fin de l’année, 
la consommation profitera, en outre, d’une 
impulsion ponctuelle grâce au versement, 
pour la première fois, de la 13ᵉ rente AVS.

Le marché suisse du travail demeure stable 
en apparence. Le taux de chômage SECO 
s’élevait à 3,0 % en mai 2026, soit 0,3 % de 
plus que l’année précédente, mais nette-
ment en dessous des valeurs comparables 
en Europe. Corrigé des variations saison-
nières, le taux a atteint 3,1 %. Le KOF table 
sur une légère augmentation du chômage 
jusqu’à la mi-2026 et sa stabilisation au 
second semestre. Les indicateurs avancés 
inspirent un optimisme prudent: en mai 
2026, le nombre d’emplois vacants s’élevait 
à 44 717, soit une hausse de 17,2 % par rap-
port à l’année précédente.
La Banque nationale suisse (BNS) main-
tient son taux directeur à 0 % depuis mars 
2025 et, selon le KOF, devrait le laisser 
inchangé durant la période de prévision. 
Le faible niveau des taux d’intérêt soutient 
la demande en construction, maintient les 
coûts hypothécaires avantageux pour les 
acquéreurs de logements et les investis-
seurs institutionnels, et favorise les projets 
d’investissement. En réaction aux incerti-
tudes géopolitiques, le franc suisse s’est tou-
tefois nettement valorisé depuis le début de 
l’année. Le KOF prévoit une revalorisation 
réelle de 2,7 % pour 2026.

Le bâtiment entame l’année en force
En 2026, le secteur de la construction s’est 
mieux développé que ne le laissait présager 
le contexte économique général. Au premier 
trimestre 2026, l’activité de construction 
a augmenté de 5,6 %, atteignant plus de 
4,9  milliards de francs. Fin mars, la réserve 
de travail était supérieure de 14,6 % à celle 
de l’année précédente. Ces chiffres se 
fondent sur l’analyse actuelle de la Société 
suisse des entrepreneurs (SSE).
KOF-Baublatt-Perspective, qui s’appuie sur 
les demandes et les permis de construire, 
prévoit également de nouvelles hausses 
nominales pour les trimestres à venir: 
+2,3 % au deuxième  trimestre, suivis de 

À la fin de l’année, 
la consommation 

profitera, en outre, 
d’une impulsion 

ponctuelle grâce au 
versement, pour la 
première fois, de la 

13ᵉ rente AVS.

Contrairement à l’exportation, l’économie intérieure se montre plus robuste. Selon le KOF, la consomma-
tion privée devrait progresser de 1,7 % en termes réels en 2026.
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Dossier

2,6 % et 2,2 % aux troisième et quatrième 
trimestres 2026. L’institut KOF prévoit une 
hausse réelle des investissements dans la 
construction de 1,9 % pour l’ensemble de 
l’année 2026, après un léger recul de 0,5 % 
en 2025. Une nouvelle hausse de 1,5 % est 
attendue pour 2027.
Chez les entreprises de construction, l’éva-
luation de la situation actuelle et les pers-
pectives pour les prochains mois divergent 
cependant. La marche actuelle des affaires 
est jugée globalement satisfaisante, la moi-
tié des entreprises faisant état d’une bonne 
situation, tandis que 46 % la jugent satisfai-
sante. Une évolution se dessine au niveau 
des prix prévisionnels. Plus de 20 % des 
entreprises envisagent d’augmenter leurs 
prix au cours des trois prochains mois; en 
janvier, près d’un quart d’entre elles évo-
quaient encore des prix stables. L’incerti-
tude liée aux coûts de l’énergie et aux prix 
des matériaux se répercute progressive-
ment sur les calculs.

Construction résidentielle: la demande 
se heurte à une offre limitée
La construction résidentielle est le prin-

cipal moteur de croissance du secteur. 
Les taux hypothécaires, faibles et stables, 
rencontrent une demande de logements 
au demeurant élevée. Le taux de vacance 
devrait passer sous la barre des 1 % dans 
toute la Suisse en 2026. Les prévisions de 
printemps du KOF tablent sur une hausse 
réelle des investissements dans le résiden-
tiel de 2,1 % pour 2026, après un recul de 
1 % l’année précédente. Cette tendance 
à la hausse se reflète dans les permis de 
construire: les demandes et autorisations 
de construction de logements recensées ces 
deux dernières années révèlent une forte 
augmentation des projets.
La construction résidentielle soutenue per-
dure, même si elle est loin d’atteindre les 
50 000 logements requis chaque année. Bon 
nombre de projets ne font que remplacer 
des bâtiments existants et ne contribuent 
que très peu, en termes nets, à détendre le 
marché du logement. Par conséquent, les 
loyers demandés continuent d’augmenter. 
Les installateurs-électriciens affichent ainsi 
des carnets de commandes bien remplis, 
évoluant également sur le plan qualitatif. 
Les exigences en matière d’infrastructures 

de recharge pour véhicules électriques, 
de raccordements photovoltaïques, de 
pompes à chaleur et d’automatisation des 
bâtiments augmentent durablement l’éten-
due des prestations par projet.

Le bâtiment public – un mandant fiable
Ces derniers trimestres, le bâtiment public 
a attribué de nombreux marchés, notam-
ment pour des établissements d’enseigne-
ment et de santé. Ces projets s’étendent sur 
plusieurs années, sont soumis à des procé-
dures d’attribution transparentes et offrent 
un volume de commandes prévisible aux 
entreprises électriques disposant de l’expé-
rience adéquate. Pour la catégorie éduca-
tion, santé et sciences dans le secteur de la 
construction, le KOF prévoit une croissance 
nominale de 1 % pour 2026 et de 2 % pour 
2027. Cette évolution est indépendante des 
fluctuations conjoncturelles à court terme 
et n’est pas sujette à la conjoncture indus-
trielle anémique.

La construction commerciale dans 
l’expectative
Face à la morosité de la conjoncture indus-
trielle en Suisse, la construction commer-
ciale affiche une tendance à la baisse et 
reste volatile. Selon le KOF, le taux d’utilisa-
tion des capacités dans l’industrie se situe à 
son plus bas niveau depuis plus de 15 ans. 
De quoi freiner d’emblée la propension à 
investir dans les nouvelles constructions 
commerciales et industrielles. Pour 2026, le 
KOF et la SSE tablent, certes, sur une reprise 
de la construction commerciale, mais à un 
niveau modeste. Les entreprises électriques 
à forte proportion de clients industriels res-

Indice de la construction – prévisions de l’activité de construction corrigée  
des variations saisonnières

Niveau de l’indice au 2ᵉ trimestre 2026: 100 points

105

100

95

Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1

	 Indice de la	  Bâtiment   	  Bâtiment public   
	 construction	  Construction économique  	  Construction résidentielle

Source: Société suisse des entrepreneurs SSE/Indice de la construction 2ᵉ trimestre 2026
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La construction résidentielle est le principal moteur 
de croissance du secteur. Les taux hypothécaires, 

faibles et stables, rencontrent une demande de 
logements au demeurant élevée.



12 Flash N° 06, juillet/août 2026

Dossier

sentiront cette pression dans l’obtention 
de commandes. Une diversification dans 
la construction résidentielle, les mandats 
publics et la rénovation énergétique réduit 
la dépendance à l’égard de cette catégorie 
de commandes volatile.

Des investissements influencés par le 
conflit au Proche-Orient
De prime abord, l’enquête du KOF sur les 
investissements du printemps 2026 dresse 
un tableau étonnamment positif. Pour 2026, 
les entreprises suisses prévoient une hausse 
nominale de leurs investissements bruts en 
capital fixe de 10 % par rapport à l’année 
précédente. Après un recul de 5 % en 2025, 
les investissements d’équipement devraient 
progresser de 7 %, ceux dans la construction 
de 17 % et ceux en recherche et développe-
ment de 6 %. Cette reprise est principale-
ment tributaire du tertiaire. Cependant, la 
guerre en Iran a sensiblement tempéré les 
prévisions d’investissement. 
Pour 2027, les premiers signaux laissent 
présager une évolution modérée. On s’at-
tend ainsi à un net ralentissement de la 
dynamique, notamment pour les investis-
sements dans la construction – ce qui n’est 
guère surprenant au vu d’une année 2026 
performante. Le secteur manufacturier 
fait exception, affichant des plans d’inves-
tissement nettement plus optimistes que 
le secteur des services en 2027. Pour les 
entreprises électriques dont la clientèle est 
industrielle, cela constitue un signal positif 
à moyen terme.

Coûts des matériaux – le risque latent
Outre l’évolution de la demande, les coûts 
feront l’objet d’une attention accrue en 
2026. Le conflit persistant au Proche-Orient 
occasionne des prix de l’énergie accrus et 
volatils. Sont notamment concernés les 
matériaux de construction fossiles et éner-
givores  –  tuyaux en plastique, gaines de 
câbles, matériaux isolants et autres com-
posants utilisés au quotidien par les entre-
prises électriques. Les annonces indiquant 
des majorations parfois considérables se 
multiplient, l’évolution des prix variant et se 
décalant toutefois en fonction des produits.
Une hausse généralisée des prix agrégés 

de la construction n’a pas encore eu lieu. 
L’indice des prix de la construction de l’Of-
fice fédéral de la statistique (OFS) révélait 
une inflation annuelle de 0,9 % en octobre 
2025. Selon KOF-Baublatt-Perspective, 
la hausse des prix du pétrole ne s’est pas 
encore répercutée sur les autres indices des 
prix des matériaux jusqu’en mars 2026. Les 
difficultés d’approvisionnement ne sont pas 
généralisées: seules 6 % des entreprises de 
construction en font état. À titre comparatif, 
ce chiffre atteignait 50 % au plus fort de la 
guerre en Ukraine. Pour les entreprises élec-
triques, les recommandations sont claires: 
les contrats forfaitaires à long terme sans 
clauses de renchérissement constituent un 
risque. Les clauses d’ajustement des prix 
des matériaux dans les contrats ne sont pas 
un luxe, mais une nécessité commerciale.

Un secteur industriel sujet à des vents 
contraires
Le baromètre conjoncturel du KOF signale 
des indicateurs en baisse pour l’industrie 
électrotechnique et électronique en mai 
2026  –  avec l’industrie textile, elle fait par-
tie des sous-secteurs les plus touchés. Cela 
concorde avec les données sur l’emploi du 
KOF: en 2025, le secteur de l’électrotech-
nique, de l’électronique et de l’optique a 

enregistré un recul de plus de 2 % de l’emploi 
à temps plein, comptant ainsi, avec l’ingé-
nierie mécanique et l’horlogerie, parmi les 
secteurs les plus durement touchés. Cela 
s’explique par la faiblesse des investisse-
ments industriels, mais aussi par une muta-
tion structurelle. Une étude du KOF conclut 
que l’intelligence artificielle générative a 
occasionné une hausse notable du chômage 
dans certains métiers du secteur informa-
tique – avec des répercussions indirectes sur 
la demande en électronique industrielle. Le 
secteur de l’installation électrique est net-
tement moins touché par cette évolution, 
puisque ses prestations sont liées au site et 
qu’il n’y a pas d’alternative numérique. Les 
entreprises électriques à clientèle indus-
trielle ressentent néanmoins la baisse de la 
demande pour les projets d’automatisation 
et de commande.

Marché de l’emploi dans la 
construction: stable, mais tendu
Dans le secteur de la construction, le taux de 
chômage sectoriel s’élevait à 3,2 % en mai 
2026. Stable par rapport à l’année précé-
dente et légèrement supérieur à la moyenne 
nationale de 3 %. Le nombre absolu de chô-
meurs dans la construction se montait à 
9528 personnes. Cela équivaut à une baisse 

Prix de la construction – évolution et attentes

OFS Indice des prix de la construction (variation par rapport à l’année précédente 
en  %), échelle de gauche
Attentes tarifaires dans le secteur de la construction (solde en points, corrigé des 
variations saisonnières), échelle de droite
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de 6,5 % par rapport au mois précédent, 
reflétant le début de la haute saison. Sur 
l’année, cela correspond à une hausse mar-
ginale de 1,6 %, nettement inférieure à celle 
dans d’autres secteurs économiques.
Pour les entreprises électriques, la pénurie 
de personnel qualifié demeure le principal 
risque opérationnel. Les électriciens, chefs 
de projet et techniciens de service qualifiés 
sont rares, que la conjoncture reprenne ou 
ralentisse. L’augmentation du nombre de 
postes vacants, s’élevant à 44 717 à l’échelle 
suisse en mai 2026, soit 17,2 % de plus que 
l’année précédente, corrobore ce constat. 
Les entreprises qui investissent dès mainte-
nant dans la formation, les certifications et 
la fidélisation du personnel s’assurent une 
position concurrentielle décisive au regard 
de la reprise à venir.

Entre vents contraires et opportunités 
de croissance
En 2026, l’économie suisse évolue dans un 
contexte difficile. La croissance reste infé-
rieure au potentiel, les risques géopolitiques 
sont bien réels et l’industrie traverse une 
phase d’atonie. Pour le secteur de l’instal-
lation électrique, le bilan s’avère pourtant 
plus favorable que dans d’autres secteurs. 
La construction résidentielle et le bâtiment 

public génèrent des commandes stables et 
prévisibles. La faiblesse des taux d’intérêt 
stimule la demande en construction. Et les 
besoins structurels en matière d’efficience 
énergétique, d’infrastructures de recharge et 
de raccordements photovoltaïques augmen-
tent indépendamment de la conjoncture.
Les principaux risques résident dans les 
coûts, le renchérissement des matériaux 
et la pénurie de personnel qualifié. Qui-
conque maîtrise ces deux facteurs et oriente 
sa stratégie d’acquisition sur la construc-
tion résidentielle, les mandats publics et 
les rénovations se positionne idéalement 
pour 2026. Les perspectives à moyen terme 
s’éclaircissent: pour 2027, le KOF prévoit une 
reprise économique sensible, affichant une 
croissance du PIB de 1,7 % et une hausse 
des investissements industriels. Pour les 
entreprises électriques, se mettre précoce-
ment au diapason de cette reprise en vaut 
la peine.

Pour les entreprises 
électriques, la pénurie 
de personnel qualifié 
demeure le principal 
risque opérationnel. Et 
ce, que la conjoncture 
reprenne ou ralentisse.

Sources: KOF Rapport conjoncturel, printemps 2026; 
enquête du KOF sur les investissements, printemps 
2026; KOF-Baublatt-Perspective, mai 2026; KOF 
Baromètre conjoncturel, mai 2026; UBS Research Éco-
nomie suisse, mai 2026; SECO Statistiques du marché 
du travail, mai 2026; SSE Indice de la construction T1 
2026; rapport de la SSE sur les prix des matériaux en 
hausse, mai 2026.

Données conjoncturelles en un coup d’œil
KOF Baromètre conjoncturel, mai 2026: 98,0 points – en dessous de la 
moyenne à long terme.

Croissance du PIB en Suisse en 2026: 1,0 % (KOF) ou 0,7 % (UBS), reprise à 1,7 % 
en 2027 seulement.

Bâtiment T1 2026: +5,6 % à 4,9 milliards de francs; réserve de travail en hausse de 
14,6 % par rapport à l’année précédente.

La construction résidentielle comme principal moteur: taux directeur de la 
BNS à 0 %, taux de vacance inférieur à 1 % – l’environnement de financement reste 
favorable.

Investissements en 2026: les entreprises prévoient une hausse nominale de 
10,2 % – freinée par la guerre en Iran.

Marché du travail dans la construction: taux de chômage sectoriel stable à 3,2 %; 
hausse de 17 % des postes vacants à l’échelle suisse.
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Contact:
Feller AG, 8810 Horgen, tél. +41 844 72 73 74
customercare.feller@feller.ch, www.feller.ch

EDIZIO.liv prestige – installation
standardisée, conception personnalisée
Pour la planification d’installations électriques dans les secteurs résidentiel et tertiaire, 
les gammes d’interrupteurs et de prises doivent aujourd’hui répondre non seulement aux 
exigences fonctionnelles et normatives, mais refléter également de plus en plus d’aspects 
esthétiques. Par conséquent, la matérialité, le concept des couleurs et la compatibilité des 
systèmes gagnent en importance, en particulier dans les projets aux exigences esthétiques 
élevées comme dans l’habitat haut de gamme, la rénovation ou le secteur de l’hospitalité.

Avec EDIZIO.liv prestige, Feller SA propose 
une variante design qui satisfait à ces exi-
gences tout en s’intégrant aux environne-
ments d’installation et systèmes existants.

Matériaux et couleurs: des concepts 
qui se combinent
EDIZIO.liv prestige allie un design haut de 
gamme à des matériaux nobles sélection-
nés avec soin. Les cadres proposés sont en 
verre, acier chromé, laiton ou miroir satin. 
La géométrie minimaliste favorise une 
apparence reflétant le calme et qui s’intègre 
aussi bien dans des concepts d’aménage-
ment intérieur modernes que classiques. 
Les cadres en matériaux véritables peuvent 
être combinés avec les six couleurs synthé-
tiques d’EDIZIO.liv (blanc, gris clair, gris fon-
cé, noir, umbra, crema) de même qu’avec les 
variantes aux couleurs nobles (graphite, sto-
ne eff ect, pearl eff ect, arctic, hazel, mocca 
eff ect). Il en résulte un design cohérent sur 
toutes les fonctions et tous les espaces.

Compatibilité et flexibilité en pratique
Sur le plan fonctionnel, EDIZIO.liv prestige 
reste résolument orienté sur les exigences 
de l’installation au quotidien. Tous les 
cadres en matériaux véritables sont compa-
tibles avec le système de fixation SNAPFIX® 

et le système à baïonnette et peuvent être 
intégrés, sans modification du système, 
dans les processus d’installation existants. 
Ils peuvent, par ailleurs, être associés à 
EDIZIOdue et EDIZIO.liv.
Depuis début 2026, cette ligne de design est 
également disponible en plus grand format 
(3x3, 4x2 et 4x3). Grâce à cela, EDIZIO.liv 
prestige partage la même modularité 
qu’EDIZIO.liv et EDIZIOdue, ce qui garantit 
une application cohérente dans l’ensemble 
du bâtiment, de la solution simple à la com-
binaison multiple. Les produits peuvent être 
commandés à l’unité ou composés via les 
Combitools proposés par certains grossistes 
sélectionnés.

Application au quotidien
En pratique, EDIZIO.liv prestige permet une 
conception esthétique cohérente des inter-
rupteurs, prises de courant et technologies 
intelligentes du bâtiment sur l’ensemble de 
l’installation électrique. En associant une 
technique d’installation standardisée et un 
choix de matériaux et de couleurs varié et 
esthétique, cette gamme répond notam-
ment aux projets où cohérence technique et 
diff érenciation esthétique sont toutes deux 
exigées, sans entraîner de charge supplé-
mentaire de coordination ou de montage. 

Plus d’informations sur:
feller.ch/fr/edizioliv-prestige
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Le nouveau disjoncteur différentiel 
compact Clario iC40 FI/LS 1 UM avec 
le nouveau peigne Clario iC40 libère de 
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Découvrez tout le 
nouveau potentiel du 
système Clario iC40

Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
compact Clario
le nouveau peigne Clario
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
compact Clario
le nouveau peigne Clario
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
compact Clario
le nouveau peigne Clario
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
FI/LS

le nouveau peigne Clario
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Le nouveau disjoncteur différentiel 

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
1 UM 

iC40 libère de 
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 

Le nouveau disjoncteur différentiel Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
iC40

le nouveau peigne Clario
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 
sans effort supplémentaire.

Le nouveau disjoncteur différentiel 

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Le nouveau disjoncteur différentiel 

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Le nouveau disjoncteur différentiel 
avec 

iC40 libère de 
l’espace dans les tableaux existants. 
Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 

Le nouveau disjoncteur différentiel 

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Moitié moins de place, 
deux fois plus de possibilités.

Vous pouvez ainsi réaliser plus facilement 
les extensions souhaitées par vos clients - 

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

deux fois plus de possibilités.

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

deux fois plus de possibilités.

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES
DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Découvrez tout le 
nouveau potentiel du 
système Clario

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Découvrez tout le 
nouveau potentiel du 
système Clario

DES FONCTIONS 
SUPPLÉMENTAIRES

Découvrez tout le 
nouveau potentiel du 
système Clario

SUPPLÉMENTAIRES

nouveau potentiel du 
iC40
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Notre logistique se réinvente 
avec le nouveau CDC+
À Wallisellen, notre Central Distribution Center (CDC) agrandi est désormais pleinement 
opérationnel – une étape majeure pour notre logistique et une preuve visible d’efficacité, 
de précision et d’orientation vers l’avenir. Environ 2 400 emplacements de palettes 
supplémentaires sont disponibles depuis l’achèvement des travaux, marqués au millimètre 
près par un robot traceur.

L’efficience énergétique commence 
sur le toit
Avec la nouvelle extension du bâtiment, ce 
n’est pas seulement notre capacité de stoc-
kage qui augmente, mais aussi notre com-
pétence énergétique: sur le toit, une instal-
lation photovoltaïque moderne produit de 
l’électricité durable directement sur place. 
Ses 573 modules de 445 Wp fournissent 
une puissance totale de 254985 kWp, une 
énergie qui alimente désormais quotidien-
nement nos opérations logistiques.
L’intégration dans la structure existante 
s’est déroulée sans ajustements majeurs: 
tous les raccordements ont été réalisés 

conformément aux prescriptions des ser-
vices industriels de Wallisellen. Seule la 
mise en place d’une grue séparée a été 
nécessaire pour garantir un montage précis 
sans perturber l’avancement du chantier. 
La collaboration avec Melcom a été par-
ticulièrement appréciée: simple, orien-
tée solutions et efficace. Après le premier 
projet de planification, toutes les étapes 
ont pu être rapidement mises en œuvre et 
soumises pour validation. Aucun système 
de stockage n’est encore installé, mais 
les options correspondantes sont déjà à 
l’étude afin d’exploiter encore mieux l’éner-
gie solaire produite.

Éclairage optimal au CDC+
Outre la production d’énergie, l’éclairage 
joue un rôle central dans le nouveau CDC+. 
L’extension n’a pas seulement permis de 
créer davantage d’espace, elle a aussi été 
l’occasion de repenser entièrement la 
lumière dans le bâtiment. Comme pour l’ins-
tallation photovoltaïque, l’accent a été mis 
sur l’efficacité, la durabilité et les technolo-
gies les plus modernes, complétées par une 
forte exigence esthétique. Le concept lumi-
neux, planifié et réalisé par l’équipe lumière 
de Wallisellen, allie efficacité fonctionnelle, 
qualité de séjour élevée et approche résolu-
ment durable.
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Dans le domaine de la logistique, le pro-
jet a été réalisé en étroite collaboration 
avec le partenaire Signify. Des lignes lumi-
neuses  Maxos Fusion ont été installées, 
combinées avec la commande d’éclairage 
intelligente Interact. Celle-ci permet un 
contrôle «data-based» adapté aux besoins, 
et contribue de manière significative à l’ef-
ficience énergétique du bâtiment entier. 
L’éclairage ne s’active que là où il est vrai-
ment nécessaire. Dans le même temps, 
Interact apporte de la transparence dans 
le fonctionnement, permet des ajuste-
ments flexibles et assure une infrastructure 
pérenne à long terme. En journée, l’énergie 
requise provient directement de l’installa-
tion photovoltaïque sur le toit.
Dans l’espace de stockage, la perception 
visuelle a bénéficié d’une attention toute 
particulière. Deux éclairages différents 
garantissent une luminosité parfaite dans 
chaque zone. Une répartition de la lumière à 
faisceau large est utilisée dans les endroits à 
hauteur standard, tandis qu’un faisceau très 
étroit a été retenu pour le stock grande-hau-
teur. Cela permet d’obtenir un éclairage 
vertical parfait, tout en haut comme tout 
en bas. Les marchandises stockées et les 
inscriptions sur les surfaces verticales sont 
toujours bien visibles et lisibles.
La zone de livraison des camions a été 
conçue comme un espace couvert et équi-
pée de luminaires étanches résistants. Avec 
les détecteurs de passage, l’éclairage ne 
s’allume qu’en cas d’activité. Là encore, l’effi-
cacité est au premier plan, sans compromis 
sur la sécurité ou la fonctionnalité.
Dans les bureaux, un éclairage agréable et 
discret favorise la concentration. Des ban-
deaux lumineux Eglo microprismatiques 
anti-éblouissement de la série Line 50 Pro-
fessional veillent à un éclairage uniforme 
et confortable. Le système est complété par 
des capteurs de lumière naturelle intelli-
gents et des détecteurs de présence Esylux. 
La bonne quantité de lumière nécessaire est 
ainsi toujours disponible au bon moment. 
Lorsque la lumière du jour augmente, l’éclai-
rage artificiel baisse automatiquement pour 
économiser de l’énergie. Ici aussi, l’éclairage 
est alimenté en journée par notre installa-
tion photovoltaïque.

Les zones de circulation (p. ex. couloirs, 
escaliers) offrent un attrait visuel particu-
lier, avec le choix de Sonepar de rompre 
clairement avec les formes classiques. Le 
système  Eglo  Rope Light s’inspire de géo-
métries lumineuses fluides pour guider 
avec dynamisme à travers le bâtiment et 
apporter une touche artistique à l’architec-
ture. Pour Stefano  Bertoldo, l’un des spé-
cialistes de l’équipe Éclairage Wallisellen, 
cette approche consiste à jouer avec les 
mouvements et les perceptions et à créer 
une lumière qui oriente tout en proposant 
un effet émotionnel.
Les salles de pause ont été mises en scène 
de manière différente. L’éclairage diffus des 
postes de travail a été abandonné pour mar-
quer une rupture claire avec le quotidien 
professionnel. Désormais, des projecteurs 
Targetti orientés viennent accentuer cer-
tains éléments spécifiques. Cet effet lumi-
neux direct instaure un cadre vivant et, par 
les mises en lumière ciblées, une ambiance 
clairement différente. L’interaction entre 
la lumière et les ombres stimule les sens, 
apporte de la bonne humeur et aide les 
équipes à se ressourcer pendant leur pause.
La sécurité était également au cœur de 
l’extension. L’éclairage de secours a été 
entièrement réalisé par Inotec. À l’extérieur, 
d’élégantes appliques murales Inotec ont 
été placées sur la façade, près des issues de 
secours de l’entrepôt. Elles rendent les sor-

ties clairement identifiables, même en cas 
d’urgence, et signalent les accès avec clar-
té. À l’intérieur, des panneaux de sortie de 
secours et des luminaires de secours ponc-
tuels à rayonnement précis viennent com-
pléter le concept. Ils sont installés dans les 
voies d’évacuation, les escaliers, les bureaux 
et à l’entrepôt et garantissent une intensité 
lumineuse uniforme. Ainsi, même en cas 
de panne de courant, tout le monde peut 
s’orienter sans difficulté et accéder aux sor-
ties en toute sécurité.
À l’extérieur, le concept d’éclairage se pour-
suit de manière cohérente. Des réverbères 
Signify, déjà installés lors de la première 
étape, apportent une touche d’harmonie au 
site. Le concept global inclut un petit par-
king avec un pavillon à l’éclairage discret et 
des bornes lumineuses Artemide. Il est pen-
sé comme un lieu de détente, qui peut éga-
lement servir d’espace pour des réunions 
informelles ou des échanges créatifs. C’est 
donc un lieu propice aux nouvelles idées 
et aux futurs concepts d’éclairage pour nos 
clientes et clients.

Contact:
Sonepar Suisse AG, 8304 Wallisellen
Tél. +41 44 839 58 11, info@sonepar.ch
www.sonepar.ch
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Siedle IQ – l’interphonie IP de demain
Avec Siedle IQ, S. Siedle & Söhne fait franchir une nouvelle étape à la communication de 
porte. Cette gamme, composée d’une plateforme, de services et d’appareils, repose sur 
un principe simple: être compréhensible, facile à installer et intuitive à utiliser. Une off re 
bientôt complétée par IQ Touch.

Siedle IQ est une nouvelle gamme lancée 
par Siedle: un système de communication 
de porte basé sur l’IP – conçu pour la pra-
tique, de la planification jusqu’au chantier. 
Il est rapide à installer, se configure via une 
application, assure un fonctionnement fiable 
et permet une maintenance à distance. Une 
technologie qui fait gagner du temps et sim-
plifie et soulage numériquement le travail des 
artisans. Le système s’adresse tout autant aux 
professionnels qu’aux utilisateurs et allie fonc-
tionnalités numériques et qualité éprouvée 
de la Forêt-Noire. À partir d’octobre, IQ sera 
également disponible en version deux fils.

La plateforme est au centre du système
La plateforme  IQ constitue le cœur du sys-
tème. C’est ici que les appareils, électriciens, 
résidents, gérants et gestionnaires sont 
connectés entre eux. Toutes les installa-
tions et étapes de travail sont disponibles 
de manière centralisée et consultables à 
tout moment. L’intégralité du flux de travail 

est représentée sous forme numérique, de 
la planification à la maintenance en pas-
sant par l’installation. L’un des avantages 
majeurs réside dans la possibilité d’eff ectuer 
de nombreuses tâches à distance. Les instal-
lations peuvent être entretenues, vérifiées 
et mise à jour à distance. Des mises à jour 
de sécurité régulières s’eff ectuent automa-
tiquement. Parallèlement, les électriciens 
gardent à tout moment une vue d’ensemble 
des projets et de l’état des installations.
La mise en service se veut volontairement 
simple. Grâce à l’application «IQ Config», 
elle s’eff ectue en quelques étapes: scanner 
le code QR, ajouter les appareils, connecter. 
Ce processus simplifié facilite considérable-
ment l’installation et permet une répartition 
flexible des tâches au sein de l’équipe.

Nouveau design – qualité éprouvée
L’utilisation suit également un concept clair. 
De larges touches clairement identifiées 
off rent un retour tactile et sonore précis. Les 

réglages avancés s’eff ectuent via le smart-
phone. Le système est conçu pour une utili-
sation mobile intuitive. Son design, pensé du 
point de vue de l’utilisateur, a été récompen-
sé à plusieurs reprises, notamment par l’iF 
Design Award et le German Design Award. Il 
s’intègre dans des environnements architec-
turaux variés et favorise une interaction claire 
et compréhensible.
Avec IQ, Siedle allie sa riche tradition aux 
technologies actuelles. Depuis 275 ans, l’en-
treprise est synonyme de qualité issue de la 
Forêt-Noire. Avec Siedle IQ, cette expérience 
est transposée dans un système de com-
munication de porte connecté et basé sur 
le cloud, marquant ainsi une avancée vers 
l’«Internet des Objets».

www.siedle.fr/siedleiq

Contact:
Siedle Electric AG, 4132 Muttenz, tél. +41 61 338 20 44
info@siedle.ch, www.siedle.com/de-ch

www.siedle.fr/siedleiq
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«SNAP IN»: insérez, cliquez, c’est terminé

Câblage sans outil – plus rapide que jamais
Insérer, cliquer – c’est terminé. Avec «SNAP IN», vous câblez des conducteurs en quelques 
secondes au lieu de quelques minutes. Sans outil, sans sertissage et avec une sécurité 
maximale. Une technologie qui rend les installations visiblement plus rapides et plus simples.

Le câblage prend du temps – souvent 
plus qu’il ne le devrait
Dans le quotidien de l’électricité, les petites 
étapes s’accumulent rapidement pour for-
mer un travail considérable. Préparer les 
conducteurs, sertir, ouvrir les bornes – tout 
cela prend du temps sans apporter de réelle 
valeur ajoutée. C’est précisément là qu’inter-
vient «SNAP IN» de Weidmüller. Le conduc-
teur s’enfiche directement, la connexion 
s’eff ectue automatiquement, de manière 
audible et sans ambiguïté, avec un «clic». Ce 
qui nécessitait auparavant plusieurs étapes 
se fait désormais en un seul geste.

Travailler plus vite – sans compromis
La diff érence est immédiate: le câblage s’ef-
fectue plus rapidement, les processus sont 
simplifiés et les sources d’erreurs réduites. 
La préparation est en grande partie sup-
primée, aucun outil supplémentaire n’est 
nécessaire. Cela garantit non seulement la 
rapidité, mais aussi la constance: chaque 
connexion est bien en place, et ce, de 
manière fiable. En conséquence, cela signi-
fie moins d’eff orts par connexion et plus de 
temps pour l’essentiel.

Une sécurité que l’on entend et que 
l’on ressent
Le «clic» distinct est plus qu’un simple bruit: 
c’est un retour immédiat indiquant que 
la connexion a été correctement établie. 
La technologie sous-jacente garantit un 
contact stable et résistant aux vibrations à 
long terme. «SNAP IN» répond ainsi parfai-
tement aux exigences attendues dans les 
installations modernes et les applications 
industrielles. L’utilisateur a ainsi l’assurance 
que la connexion est bien établie, sans qu’il 
soit nécessaire de la vérifier.

Un système pour de nombreuses 
applications
«SNAP IN» n’est pas seulement une borne, 
mais une technologie globale. Elle est uti-
lisée aussi bien dans les borniers que dans 
les connecteurs et peut ainsi être employée 
dans les applications les plus diverses.

Le principe reste toujours le même: mani-
pulation simple, câblage rapide, connexion 
sûre. Pour l’installateur, cela signifie moins 
de changements de mentalité et un mode 
de travail eff icace de bout en bout – de l’ar-
moire électrique au câblage sur site.

Prêt pour la prochaine étape
Les exigences en matière d’installation 
électrique évoluent. Les processus doivent 
être plus rapides, plus standardisés et de 
plus en plus automatisables. «SNAP IN» est 
précisément conçu pour répondre à cette 
évolution. La technique d’enfichage simple 
fonctionne aujourd’hui au quotidien, tout 
en étant prête pour les futures solutions de 
câblage automatisées. Une simplification 
dans les détails se transforme ainsi en un 
véritable progrès dans l’ensemble du pro-
cessus.
Constatez par vous-même à quel point 
le câblage peut être simple aujourd’hui. 
Découvrez «SNAP IN» pour les borniers et les 
connecteurs – et rendez votre installation 
plus rapide et plus eff icace.

Contact:
Weidmüller AG, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tél. +41 52 674 07 07, www.weidmueller.ch

Découvrez notre impressionnante gamme de bornes en série dotées de la technologie de raccordement 
innovante SNAP IN. Notre sélection comprend non seulement des bornes de passage, des bornes à étages 

et des bornes à plusieurs étages, mais aussi les bornes de terre correspondantes.

Site web Vidéo



20 Flash N° 06, juillet/août 2026

Installation

Contact:
Elektro-Material AG, 8005 Zürich, tél. 044 278 11 11 
Fax 044 278 11 91, www.elektro-material.ch

L’offre de services d’EM – 1ere partie: Logistique

Quand une commande mobilise 
un petit orchestre
Ce qui est évident pour les électriciens est le résultat d’une orchestration de services 
complexe: coupe de câbles sur mesure, montage de commutateurs avec marquage au laser 
et livraison en temps et en heure directement sur le chantier. Un aperçu des coulisses de la 
logistique d’EM.

Lundi matin, 7h15. Un électricien reçoit 
une commande urgente: des postes de tra-
vail supplémentaires dans un complexe de 
bureaux, à commencer dans deux jours. Par 
téléphone, il commande des câbles de dif-
férentes longueurs, des canaux de câbles, 
des commutateurs montés et marqués au 
laser, des luminaires et du petit matériel. Ce 
qui semble simple pour lui est en réalité le 
résultat d’une orchestration de services par-
faitement rodée en coulisses.
Chez EM, le service ne s’arrête pas à la com-
mande. Les câbles sont coupés selon les 
souhaits du client, les commutateurs sont 
montés et marqués au laser, le matériel est 
livré directement sur le chantier si désiré. Si 
un article est en rupture de stock, il est livré 
dans les 24 heures depuis un autre site.
Tout est prêt à temps. Pour l’électricien, cela 
signifie moins de travail, moins de perte de 
temps, plus d’efficacité sur le chantier. C’est 
là que réside l’avantage des services logis-
tiques complets d’EM.
Discutez des solutions individuelles pour 
votre exploitation avec votre conseiller EM.

	� Boutiques EM
	�Guichet de retrait 24h/24, 7j/7
	� Livraison jusqu’à 3 fois par jour sous 24 
heures
	� Livraison «sans adresse postale»
	� Livraisons spéciales (express)
	� Service de permanence pour les «urgen-
ces» en dehors des heures d’ouverture
	� Livraison à des véhicules de service
	� Solutions logistiques personnalisées
	�Optimisation des stocks

Services logistiques d’EM*

* L’offre de services peut varier d’un site à l’autre.

	� Retours
	� Kanban
	� Pooling
	� Kitting
	� Service de disjoncteurs
	� Combinaisons de disjoncteurs
	� Étiquetage
	� Coupe de câbles
	� Appareils de location
	� etc.
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50 ans d’expérience en portiers en Suisse

BTicino Linea 5000: platine de 
rue connectée
Depuis 50 ans, Legrand est synonyme de solutions de portiers fiables en Suisse – des 
installations multifilaires classiques aux solutions connectées avec écran tactile.  
La BTicino Linea 5000 associe design élégant, gestion numérique des noms, installation 
simple et sécurité élevée.

Digitale, intuitive, performante
La Linea 5000 with Netatmo de BTicino est 
le portier vidéo intelligent conçu pour les 
ensembles résidentiels modernes. Avec sa 
technologie BUS 2 fils, son grand écran tac-
tile 7 pouces, sa caméra grand angle HQ et 
son interface graphique intuitive, elle offre 
un confort d’utilisation élevé et une esthé-
tique moderne et soignée. Elle est idéale 
pour les constructions neuves, les rénova-
tions, les assainissements et les modernisa-
tions d’immeubles résidentiels.
La gestion numérique des noms apporte 
une grande flexibilité au quotidien, tandis 
que son design épuré s’intègre parfaitement 
dans les concepts architecturaux contem-
porains. La Linea 5000 réunit ainsi techno-
logie innovante, simplicité d’utilisation et 
sécurité fiable.

Configuration Smart avec  
Home + Project
Grâce à l’application Home + Project, le 
portier peut être configuré, géré et mis à 
jour facilement via smartphone ou PC. Les 
noms peuvent être modifiés à distance rapi-
dement et simplement, sans intervention 
complexe sur site. Cette solution permet 
de gagner du temps lors de la mise en ser-
vice, de simplifier les adaptations en cours 
d’exploitation et d’améliorer l’efficacité au 
quotidien. Elle représente ainsi un avan-
tage concret et pratique aussi bien pour les 
installateurs que pour les régies et gestion-
naires d’immeubles.

Contact:
Legrand (Schweiz) AG, 5033 Buchs, tél. +41 56 464 67 67
info@legrand.ch, www.legrand.ch
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Downlight ERIS, convaincant au niveau 
du prix et de la qualité
Synonyme d’un éclairage d’accentuation ciblé à fort impact, le Downlight ERIS se distingue 
par un rapport qualité-prix particulièrement attractif. Développé pour les espaces résidentiels 
et commerciaux, ce spot encastrable compact allie qualité fiable et technique flexible, offrant 
ainsi une solution professionnelle pour des concepts d’éclairage exigeants.

ERIS crée des accents lumineux précis grâce 
à l’utilisation d’une technologie de lentilles 
moderne. Contrairement aux solutions clas-
siques à réflecteur, la lumière est concentrée 
de manière contrôlée et dirigée avec préci-
sion. Cette technologie permet également 
une conception particulièrement plate, avec 
une profondeur d’encastrement de seule-
ment 30 mm. Son angle de faisceau de 36° 
garantit un effet lumineux clair et focali-
sé, idéal pour mettre en valeur de manière 
ciblée des objets, des matériaux ou des 
détails architecturaux. 
Malgré son prix attractif, ERIS convainc 
par des caractéristiques décisives au quo-
tidien: son boîtier en aluminium durable 
assure stabilité et qualité, tandis que sa tête 

orientable permet un réglage flexible de la 
lumière. Grâce à un flux lumineux suffisant 
et à un IRC>90, le rendu des couleurs est 
naturel et de grande qualité. Le Downlight se 
prête ainsi aussi bien à une utilisation dans 
des espaces de vie privés qu’à des projets 
dans le domaine commercial nécessitant 
une solution d’éclairage fiable et esthétique.
Pour encore plus de flexibilité, la tempé-
rature de la lumière peut être réglée entre 
2700 K et 3000 K à l’aide d’un commutateur 
DIP. Selon le modèle, une gradation Phase 
Cut ou DALI est disponible, permettant une 
intégration dans différents concepts de 
commande.
Pratique pour la planification et le mon-
tage: ERIS est disponible en deux diamètres 

courants et convient à des diamètres de 
découpe de 68 et 80 mm. Il peut ainsi être 
installé en toute sécurité dans des plafonds 
en plâtre et, selon la situation, également 
dans certaines boîtes d’encastrement. Le 
Downlight est livré avec un bloc d’alimenta-
tion et un câble de raccordement pour une 
installation simple, efficace et rapide.
Scannez le code QR, connectez-vous à la 
boutique en ligne et découvrez ERIS direc-
tement – avec un aperçu immédiat des prix 
bruts et des conditions nettes.

Éclairage

Contact:
Verolight AG, 6260 Mehlsecken, tél. +41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com, www.verolight.com
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Nouveaux détecteurs muraux 
B.E.G. Luxomat DALI-2 de Swisslux
Les capteurs B.E.G. Luxomat BMS-DALI-2 détectent la présence et la luminosité  
avec précision pour la commande centralisée.

Contact:
Swisslux AG, 8618 Oetwil am See, tél. +41 43 844 80 80
info@swisslux.ch, www.swisslux.ch

Les détecteurs muraux Indoor 180-BMS 
DALI-2 étendent la fonction du détecteur 
mural classique pour en faire un composant 
de capteur pour la commande centralisée 
dans l’automatisation du bâtiment.

Du détecteur mural à l’interface de 
données
L’ensemble de l’analyse est effectué dans le 
contrôleur, ce qui permet un paramétrage 
flexible et une logique de commande spé-
cifique au projet. Grâce à la norme DALI-2, 
une communication uniforme entre des 
appareils de différents fabricants est assu-
rée. Les détecteurs muraux peuvent être 
intégrés de manière flexible dans différentes 
exigences d’installation et conviennent aux 
bâtiments publics et commerciaux tels que 
les bureaux, écoles, couloirs et autres zones 
de circulation. Les appareils fournissent 
exclusivement des données de capteur, tan-
dis que la logique de commande est réalisée 
dans le système supérieur. Cela permet des 
architectures système flexibles pour diffé-
rentes exigences de projet.

L’Indoor 180-BMS DALI-2 est conçu 
pour une utilisation en intérieur  
et offre les spécifications suivantes:

	�Détection précise de la présence et  
de la luminosité
	� Conditions lumineuses constantes
	� Installation basée sur le bus, moins  
de câblage
	� Intégration dans les designs d’inter- 
rupteurs suisses
	� Commande sans contact
	� Portée jusqu’à 10 m

Complément: interface de bouton-
poussoir IM4-BMS DALI-2
L’interface de bouton-poussoir IM4-BMS 
DALI-2 permet l’intégration de boutons- 
poussoirs conventionnels dans le système. 
Elle convient en particulier aux installations 
hybrides ou à la modernisation d’installa-
tions existantes.
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TRAIL – le système de bandeaux lumineux 
modulables pour l’industrie et le commerce
Partenaire de l’aae, Molto Luce propose des solutions d’éclairage innovantes alliant 
fonctionnalité, eff icience énergétique et design. Cette entreprise autrichienne, ayant une 
succursale suisse à Lenzbourg, développe et fabrique ses luminaires et systèmes d’éclairage 
en Autriche, ce qui garantit des standards de qualité élevés, des circuits de décision et de 
transport courts et une flexibilité maximale pour les exigences spécifiques aux projets.

La gamme couvre de nombreux domaines 
d’application, des bureaux et bâtiments 
administratifs aux établissements de santé 
et d’enseignement, en passant par les pro-
jets de commerce de détail, de restauration 
et industriels. L’accent est mis sur des solu-
tions d’éclairage économiques et pérennes 
adaptées aux bâtiments modernes.

Un système qui évolue avec les besoins
Avec le système de ligne continue lumi-
neuse TRAIL, Molto Luce propose une solu-
tion flexible pour les halls de production et 
de stockage, les centres logistiques ainsi 
que les grandes surfaces commerciales. 
Conçu pour une adaptabilité maximale, 
le système peut évoluer facilement même 
après son installation. Grâce au câblage 
traversant standard à 7 ou 11 pôles (on/off  
ou DALI), TRAIL off re davantage de possi-
bilités que les systèmes classiques de rails 
conducteurs. Diff érents modules lumineux, 
projecteurs, blocs d’éclairage de secours et 
autres composants peuvent être intégrés ou 
ajoutés ultérieurement en toute simplicité.

Une conception lumière et un système 
de gestion de l’éclairage
Dans les grandes halles, l’eff icience énergé-
tique et les coûts d’exploitation sont déter-
minants. TRAIL séduit par sa technologie 
LED performante, sa gestion thermique opti-
misée et sa durée de vie pouvant atteindre 
100 000 heures (L90/B10). Associé à des 
capteurs modernes, l’éclairage peut être 
piloté selon les besoins. Les régulations en 
fonction de la lumière du jour ainsi que les 
détecteurs de présence et de mouvement 

garantissent que la lumière n’est utilisée que 
là et quand elle est nécessaire. Cela réduit la 
consommation d’énergie, diminue les coûts 
d’exploitation et contribue aux objectifs de 
durabilité.

Une solution éprouvée dans 
l’industrie et le commerce
TRAIL convient aux halls de production et 
de stockage, aux centres logistiques, aux 
marchés de gros, aux établissements Cash 
& Carry, aux surfaces de vente ainsi qu’aux 
parkings. De nombreuses réalisations 
démontrent l’eff icacité du système, notam-
ment chez Transgourmet à Bayreuth, dans 
le centre logistique REWE du VGP Park de 
Laxenburg ainsi qu’au centre logistique colis
de la Poste autrichienne 
à Inzersdorf.

Les avantages en un coup d’œil

�Montage simple et rapide
�Grande flexibilité grâce à de nombreux 

composants système
� Possibilités d’extension et d’adaptation 

pérennes
� Technologie des modules de LED perfor-

mante et économe en énergie
�Gestion thermique optimisée pour une 

grande fiabilité
�Gestion intelligente de l’éclairage par 

capteurs
�Durée de vie de 100 000 heures (L90/B10)
� Réduction des coûts de maintenance et 

d’exploitation

Contact:
Molto Luce AG, 5600 Lenzburg, tél. +41 62 885 70 30
off ice.lenzburg@moltoluce.com, www.moltoluce.com



TRAIL
 La flexibilité sans compromis.

TRAIL est un système de ligne continue lumineuse performante 

qui associe une flexibilité maximale, une technologie d’éclairage

fiable et une efficacité exceptionnelle au sein d’une 

solution unique.

• idéal pour les entrepôts industriels et logistiques, les espaces 

   commerciaux et les immeubles de bureaux

• conçu pour offrir une flexibilité totale tout au long de son cycle de vie

• les adaptations et extensions peuvent être réalisées facilement 

   à tout moment

• des capteurs intelligents permettent de réduire considérablement 

   la consommation d’énergie et les émissions de CO2
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Steamer combiné Electrolux, désormais encastrable dans des meubles bas

Élégant, performant, peu encombrant
Associé aux plans de cuisson à induction SlimFit, le steamer combiné Electrolux allie format 
compact et fonctionnalité maximale. Idéal pour des concepts de cuisine modernes misant sur 
l’efficacité, le style et la diversité culinaire.

Pour les concepteurs de cuisines d’aujourd’hui, fonctionnalité et 
design ne constituent plus des notions opposées, mais des carac-
téristiques pouvant se combiner à la perfection. Quand l’espace 
disponible est limité, en particulier, il est important de trouver 
des solutions intelligentes capables de satisfaire tant sur le plan 
visuel que culinaire. C’est pourquoi, avec son steamer combiné 
encastrable associé aux plans de cuisson à induction SlimFit, Elec-
trolux a mis au point une solution compacte et performante pour 
les concepts de cuisine exigeants.

Une solution polyvalente pour des cuisines bien conçues
Le steamer combiné associe les avantages d’un four traditionnel 
à ceux d’un steamer. Que ce soit pour une cuisson douce à la 

vapeur, une cuisson croustillante ou la préparation simultanée de 
plusieurs plats, le contrôle précis de l’humidité et de la circulation 
d’air garantit des résultats optimaux. Cet appareil polyvalent étend 
le champ des possibles sur le plan culinaire, avec des saveurs plus 
intenses, des textures plus croustillantes et des consistances plus 
moelleuses. Particulièrement pratique, la fonction de régénération 
réchauffe les aliments en douceur sans les dessécher – idéale pour 
éviter le gaspillage alimentaire.

Duo gagnant: steamer combiné et SaphirMatt®
Grâce au design SlimFit élancé des plans de cuisson à induction 
de la gamme SaphirMatt®, il est désormais possible d’encastrer un 
steamer combiné dans un meuble bas. Ces plans de cuisson se 
distinguent par leur surface structurée, jusqu’à dix fois plus résis-
tante aux rayures que la vitrocéramique traditionnelle et insensible 
aux traces de doigts. Enfin, le revêtement noir mat confère raffine-
ment et distinction à toutes les cuisines.

Électroménager

Contact:
Electrolux AG, 8048 Zürich
Tél. +41 44 405 81 11, fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

Steamer combiné encastrable associé à un plan de cuisson à induction SlimFit.

Le steamer combiné permet de préparer tout type de plats, des plus simples aux 
plus sophistiqués, en mettant l’accent sur la rapidité, la facilité d’utilisation et des 
modes de cuisson plus sains.
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Contact:
FORS AG, 2557 Studen, tél. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

Gestion numérique des buanderies simplifiée chez FORS SA

Mia Solutions: une solution numérique, 
simple et polyvalente
Avec Mia Energy, FORS propose une solution numérique pour la gestion des buanderies 
dans les immeubles collectifs. Les lave-linge et les sèche-linge peuvent être activés, réservés 
et payés via l’application Mia. En parallèle, les gérances, les propriétaires et les concierges 
bénéficient, grâce à un portail de gestion clair, d’un accès à l’utilisation, à la facturation et à la 
gestion des appareils.

Tout autour du lavage dans un seul 
système
Mia Energy regroupe tous les éléments 
importants liés à la buanderie: réservation 
numérique, paiement sans espèces, factu-
ration transparente et gestion simplifiée. 
Pour les gérances, cela signifie moins de 
tâches administratives, une meilleure vue 
d’ensemble et une solution moderne qui 
s’intègre facilement dans les buanderies 
existantes. La solution est compatible avec 
toutes les marques d’appareils de lavage et 
ne nécessite pas de coûts Wi-Fi supplémen-
taires.

Facturation transparente selon  
les besoins
L’un des principaux avantages réside dans 
la facturation automatisée. Les gérances 
gardent à tout moment une vue d’ensemble 

sur l’utilisation et les coûts, tandis que les 
paiements sont traités de manière sûre et 
transparente. La tarification peut être défi-
nie individuellement, par exemple selon 
la consommation d’électricité. Mia Energy 
peut ainsi être adaptée de manière flexible 
à différents immeubles et besoins.

Plus de confort
Pour les locataires aussi, le processus de 
lavage devient nettement plus simple. Ils 

peuvent réserver leurs créneaux de lavage 
en ligne, activer les appareils via l’applica-
tion et payer avec les moyens de paiement 
numériques courants. L’argent liquide, 
les badges de lavage perdus ou les temps 
d’attente liés au rechargement d’un crédit 
appartiennent ainsi au passé. Les notifica-
tions push et un planning de lavage numé-
rique apportent un confort supplémentaire 
au quotidien.
Mia Energy simplifie l’exploitation, réduit les 
processus manuels et apporte davantage de 
transparence dans la buanderie. La buan-
derie classique devient ainsi un espace de 
lavage intelligent, géré de manière efficace.
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Collection Haier Xynergy

Une innovation intelligente pour
un nettoyage parfait
Avec la collection Xynergy, Haier présente une nouvelle génération innovante de lave-vaisselle 
qui associe des performances de lavage exceptionnelles à une eff icience énergétique 
remarquable. Grâce à son système innovant de pompe à chaleur, cette gamme atteint une 
eff icience énergétique allant jusqu’à A -30 %, ce qui en fait l’une des plus performantes du 
marché. Les technologies de pointe, le design moderne et les fonctions intelligentes garantissent 
des résultats parfaits à chaque cycle de lavage: eff icacité, puissance et confort réunis.

Un nettoyage puissant jusque dans les 
moindres recoins
Le système innovant de bras d’aspersion 
X-Spray nettoie deux fois plus eff icacement 
le panier inférieur et assure une répartition 
optimale de l’eau dans toute la cuve. Même 
les salissures les plus tenaces sont élimi-
nées en profondeur, tandis que la vaisselle 
retrouve un éclat impeccable. Pour des 
couverts parfaitement propres, la fonction 
Cutlery Shine Plus fait toute la diff érence: le 
troisième panier est équipé de cinq buses 
rotatives qui garantissent un nettoyage par-
ticulièrement précis et une propreté irrépro-
chable à chaque lavage.

Une protection optimale pour 
la vaisselle délicate
Avec Crystal Protect, Haier propose une 
solution de lavage sûre pour les verres fra-
giles et la vaisselle délicate. Des supports 
spéciaux pour verres, des revêtements 
en caoutchouc et un tapis de protection 
assurent une stabilité maximale et un soin 
tout en douceur pendant tout le cycle de 
lavage.

Une technologie intelligente pour 
un confort maximal
Les capteurs IA détectent automatiquement 
la quantité de vaisselle et le degré de salis-
sure afin de sélectionner le cycle de lavage 
optimal. La consommation d’eau et d’éner-
gie est ainsi réduite eff icacement, sans com-
promis sur les performances de nettoyage. 
L’écran TFT haute résolution séduit par son 
utilisation intuitive et son excellente lisibili-
té. Pour encore plus de confort, la projection 
au sol aff iche directement la durée restante 
du programme, toujours visible d’un simple 
coup d’œil.

Connecté à l’application hOn
Grâce à l’application hOn, le lave-vaisselle 
peut être personnalisé selon les besoins de 
chaque utilisateur. Celui-ci bénéficie de plus 
de 30 programmes supplémentaires, de 
fonctions intelligentes telles que Dishplacer 
pour un placement optimal de la vaisselle, 
ainsi que de Wash Lens, qui recommande 
automatiquement le cycle de lavage le plus 

eff icace en fonction du chargement. L’expé-
rience de nettoyage devient ainsi entière-
ment personnalisée et facilement contrô-
lable depuis un smartphone.

Durabilité et design en parfaite 
harmonie
Avec la collection Xynergy, Haier associe 
technologie moderne, design élégant et 
innovation durable. Conçu pour répondre 
aux exigences les plus élevées du quotidien, 
ce modèle réunit des fonctions intelligentes, 
des performances élevées et une eff icacité 
respectueuse des ressources dans une off re 
exceptionnelle.

Contact:
Haier Switzerland AG, 6340 Baar, tél. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch
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Une durabilité qui reste: un regard dans 
les coulisses à Wolfhausen
Tôt le matin à Wolfhausen (ZH), le soleil se reflète sur les panneaux solaires du toit de  
l’usine tandis que les premières machines sont préparées pour la journée. Ici, au cœur  
de l’Oberland zurichois, naissent des lave-linge qui font bien plus que laver – ils font  
partie d’un cycle alliant responsabilité et innovation.

Contact:
Schulthess Maschinen AG, 6330 Cham
Tél. +41 55 253 51 11, info@schulthess.ch
www.schulthess.ch

Consommation d’énergie en kWh/kg Consommation d’eau (l/kg)
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Go clean. Go green. Sous cette devise, 
Schulthess poursuit des objectifs ambitieux: 
d’ici 2030, la production doit être climati-
quement neutre. Déjà aujourd’hui, 20 % de 
l’électricité provient de sa propre installation 
photovoltaïque, le reste de l’énergie hydrau-
lique suisse. Les emballages sont réutilisés 
plusieurs fois, les transports optimisés et 
chaque nouvelle génération de machines 
consomme moins.
Impressionnant: la consommation d’eau 
et d’énergie des machines Schulthess a été 
réduite de presque 7 fois en 40 ans. En 1975, 

une machine consommait encore 55 litres 
d’eau par kilo de linge, aujourd’hui 88 % de 
moins – seulement 5,9 litres. Même constat 
pour l’énergie: 0,49 kWh par kilo en 1975, 
aujourd’hui 0,06 kWh. Choisir Schulthess, 
c’est laver durablement.
La Swissness garantit flexibilité et trajets 
courts – réduisant ainsi les émissions et la 

charge sur les routes. Schulthess réduit ainsi 
considérablement son empreinte écolo-
gique.
La transparence n’est pas un mot-clé mais 
une pratique: le rapport de durabilité suit 
le standard GRI et est contrôlé par un orga-
nisme externe. Les objectifs sont ambitieux 
mais mesurables – et ajustés chaque année.
À Wolfhausen, on le remarque vite: ici, la 
durabilité n’est pas une tendance, mais une 
partie de l’ADN. Une Swissness qui perdure 
et façonne chaque jour un peu l’avenir.
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Une climatisation économe en énergie avec Krüger

Utiliser les appareils de climatisation
mobiles de manière ciblée
Lorsque l’installation de systèmes de climatisation fixes n’est pas possible ou qu’une 
puissance frigorifique est nécessaire à court terme, les solutions mobiles constituent 
une alternative pratique. Pour les installateurs-électriciens, elles off rent des possibilités 
d’intervention flexibles dans les bâtiments existants, lors de travaux de modernisation ou 
pour répondre à des besoins temporaires.

Argo Milo Plus

Les appareils de climatisation mobiles com-
blent les lacunes là où les systèmes split 
ne peuvent pas être installés ou lorsqu’ils 
ne sont pas disponibles dans les délais 
impartis. Les applications typiques sont les 
bureaux individuels, les salles informati-
ques, les salles de classe ou les logements 
existants. C’est précisément lorsque des 
besoins de refroidissement à court terme 
surviennent pendant les périodes de cani-
cule qu’ils constituent une solution rapide 
et économique, qui ne nécessite ni condui-
tes de refroidissement coûteuses ni travaux 
de construction.

Les installateurs-électriciens apprécieront 
également leur facilité d’intégration dans 
les bâtiments existants. Les appareils mobi-
les peuvent être utilisés de manière flexible, 
déplacés ou exploités de façon saisonnière. 
Parallèlement, de nouvelles opportunités 
apparaissent dans le secteur des services, 
par exemple sous forme de solution provi-
soire en attendant la mise en place d’une 
installation définitive ou pour garantir tem-
porairement des températures ambiantes 
critiques. Le réfrigérant utilisé prend lui aus-
si de plus en plus d’importance. Les appa-
reils modernes fonctionnent avec du R290 

ou du R32 et répondent ainsi aux exigences 
actuelles en matière de réduction du poten-
tiel de réchauff ement planétaire (PRP). Cela 
renforce la pérennité du système par rap-
port aux anciens climatiseurs mobiles, dont 
le PRP est nettement plus élevé, et encoura-
ge le choix d’appareils plus durables dans le 
cadre de projets.

Les trois climatiseurs Argo
Le climatiseur compact Argo Milo Plus est 
idéal pour les petites pièces et les postes 
de travail individuels nécessitant un refroi-
dissement ponctuel. L’appareil monobloc 
mural PAC-W2650SH off re une solution 
durable sans unité externe et est particu-
lièrement adapté aux rénovations dans les 
bâtiments existants. Le climatiseur split 
mobile Argo Ulisse constitue quant à lui une 
variante puissante pour les grandes pièces 
ou les applications plus exigeantes.
Ces diff érents modèles permettent de 
répondre de manière fiable à des besoins 
variés, avec une installation relativement 
simple.

PAC-W2650SH

Argo Ulisse

Contact:
Krüger + Co. AG, 9113 Degersheim, tél. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch
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Contact:
M. Schönenberger AG, 5507 Mellingen
Tél. +41 56 481 81 41, info@msch-ag.ch, msch-ag.ch

Nouveautés été 2026 pour les déplacements

POLARBOX – la glacière stylée pour 
vos déplacements

Les célèbres glacières POLARBOX élargissent leur gamme en 2026 avec de nou-
velles variantes de couleurs et de tailles. L’accent est particulièrement mis sur la 
nouvelle version «Bubble Gum Pink», qui attire fortement l’attention grâce à son 
design rétro moderne. Les glacières au style rétro sont idéales pour les voyages, 
les pique-niques, le camping ou les journées à la plage. Grâce à leur faible poids 
et à leur sangle de transport caractéristique, elles sont faciles à transporter et 
flexibles à utiliser. Disponibles en tailles 6 L, 12 L et 20 L, elles off rent de nom-
breuses possibilités d’utilisation en déplacement.

Nouvelles couleurs et variantes pour 2026
Selon la taille, POLARBOX off re des possibilités supplémentaires pour diff érents 
groupes cibles et applications. La nouvelle édition Bubble Gum Pink apporte 
une touche tendance et attire fortement l’attention sur le point de vente.

Les avantages en un coup d’œil

�Design rétro avec forte visibilité au point de vente
�Nouvelle couleur phare « Bubble Gum Pink »
�Disponible en tailles 6 L/12 L/20 L
� Légère et facile à transporter
� Idéale pour les voyages, le camping ou les journées à la plage
� Produit attractif pour les surfaces saisonnières et promotionnelles

Ventilateurs AIOLOS – des 
impulsions fraîches pour l’été

La nouvelle série AIOLOS propose des ventilateurs compacts 
pour les déplacements, le télétravail et les loisirs. Les modèles 
sont idéaux pour les promotions estivales et les achats impulsifs 
dans le secteur du retail.

La nouvelle brochure 2026/2027 est dispo-
nible en ligne.
Découvrez-la dès maintenant!
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ALBIRO fête ses 200 ans
Depuis 200 ans, ALBIRO marque de son empreinte le marché des vêtements de travail  
haut de gamme. Et oppose aux tendances mondiales éphémères un savoir-faire local et  
un esprit d’innovation. 

Fondée en 1826 à Sumiswald en tant que 
commerce de tissus, ALBIRO est aujourd’hui 
un fabricant leader de vêtements de travail 
qui emploie 60 collaborateurs. Cela ne va 
pas de soi.
Le marché du textile est très concurrentiel. 
Et d’un point de vue purement économique, 
la Suisse n’est pas un avantage en tant que 
site d’implantation. «Notre atout, c’est notre 
proximité avec le marché; notre centre de 
développement se trouve à Sumiswald et 
est donc parfaitement adapté au marché 
suisse», explique le directeur général Lukas 
Loosli, qui dirige l’entreprise familiale avec 
sa sœur, Corinne Loosli.
Forte de toute son expérience, ALBIRO se 
tourne vers l’avenir. Ainsi, les produits conti-
nueront d’être développés en Suisse et 
fabriqués de manière équitable en Europe. 
Depuis 4 ans, cela fait l’objet d’un contrôle 
et d’une évaluation externes grâce au statut 
Fair Wear Leader. «Nous sommes fiers de 
notre engagement en faveur du développe-
ment durable et continuerons d’y investir 
avec conviction tout en conservant nos sites 
de production en Europe.»

Contact:
ALBIRO AG, 3454 Sumiswald, tél. +41 34 432 33 33
info@albiro.com, www.albiro.com
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DS N°4, prêt-à-guider
Compacte, mais tout sauf ordinaire: la DS N°4. Un design qui attire  
les regards et un confort qui surprend.

Le luxe à la française dans la catégorie com-
pacte? Alors c’est la N°4 de DS Automobiles. 
Le constructeur parisien démontre avec 
éclat que Paris n’est pas seulement la capi-
tale de la mode. La haute couture existe 
aussi sur quatre roues – et pas uniquement 
dans le segment supérieur. Les courbes 
précisément dessinées et la signature lumi-
neuse caractéristique de la DS N°4 confèrent 
au véhicule une prestance que l’on ne croise 
pas à chaque coin de rue. Et cela est parfai-
tement assumé. Car chez DS Automobiles, 
la N°4 ne veut pas être simplement une 
voiture de plus dans la circulation, mais 
un véritable manifeste d’individualité et de 
sens du design.
À l’intérieur également, cette ambition se 
fait sentir. Les matériaux de haute qualité 
et les surfaces soigneusement travaillées 
créent une atmosphère qui évoque un ate-
lier parisien. À lui seul, le tableau de bord 
témoigne d’un grand souci du détail: avec 
sa surface verticale et l’utilisation généreuse 
d’Alcantara (sur Performance Line et Etoile 
Alcantara), il rappelle certains classiques de 
l’automobile. Mais ce que le conducteur a 
sous les yeux n’a rien de démodé. Le cock-
pit numérique, tout comme l’écran tactile 

central, propose différents affichages et 
peut être largement personnalisé. Un affi-
chage tête haute projette les informations 
essentielles directement dans le champ de 
vision du conducteur, lui permettant de ne 
pas quitter la route des yeux. L’assistance 
numérique se montre tout aussi attentive: 
du régulateur de vitesse adaptatif, qui main-
tient automatiquement la distance avec le 
véhicule précédent, à l’assistant de maintien 
dans la voie. Ces systèmes soulagent parti-
culièrement sur les longs trajets autorou-
tiers, tout en pouvant être désactivés d’une 
simple pression prolongée sur la touche 
dédiée aux aides à la conduite.
Bien entendu, Apple CarPlay et Android 
Auto sont intégrés sans fil. Mais la naviga-
tion embarquée va encore plus loin: pour les 
versions électrifiées, elle propose également 

une planification intégrée des recharges, 
en s’assurant de la disponibilité des bornes 
vers lesquelles elle vous dirige. Au quotidien, 
la DS N°4 révèle aussi son côté pratique. Le 
coffre offre environ 400 litres de volume et 
peut atteindre plus de 1 250 litres une fois 
les sièges arrière rabattus. De nombreux ran-
gements dans l’habitacle ainsi qu’un grand 
compartiment dans la console centrale faci-
litent encore la vie de tous les jours.
Le confort est une valeur essentielle chez 
DS Automobiles, et la DS N°4 ne fait pas 
exception. Sur les longues distances, elle 
glisse avec sérénité tout en conservant une 
agréable touche de sportivité et un bon 
retour d’information dans la direction. La 
DS N°4 n’est donc ni molle ni excessivement 
ferme, mais parfaitement équilibrée. Cet 
équilibre se retrouve également dans les 
motorisations. Qu’il s’agisse de l’hybride de 
145 ch, de l’hybride rechargeable de 240 ch 
ou de la version 100 % électrique de 213 ch, 
la DS N°4 vous mène toujours à destination 
avec style, confort et cette pointe d’extrava-
gance typiquement française.
À partir de 37 100 francs et jusqu’à 15 % de 
rabais pour les membres aae. 

Contact:
AC Automobile Schweiz AG, 8050 Zürich
www.dsautomobiles.ch
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Mazda: quand le savoir-faire artisanal 
et la mobilité partagent les mêmes valeurs
Dans de nombreuses entreprises, comme celles fédérées au sein de l’aae, l’efficacité n’est 
pas un simple mot d’ordre, mais une réalité vécue au quotidien. La mobilité devient alors un 
facteur clé de succès.

Contact:
Mazda (Suisse) SA, Fleet Abteilung, 1213 Petit-Lancy 
fleet@mazda.ch, www.mazda.ch

Dans ce contexte, un véhicule est bien plus 
qu’un moyen de transport: il fait partie de la 
chaîne de valeur, accompagne le quotidien et 
reflète le professionnalisme de l’entreprise.

Des modèles conçus pour un usage réel
Mazda développe ses véhicules avec un 
objectif clair: offrir une fiabilité à tout ins-
tant et des performances garanties sur 
l’ensemble de leur durée d’utilisation. Les 
deux SUV premium de Mazda, le CX-60 et 
le CX-80, incarnent le confort, l’espace et la 
qualité. Ils sont des alliés de choix pour les 
longs trajets mais confèrent également une 
image haut de gamme en représentation, 
par exemple lors de rendez-vous clients ou 
pour le transport de collaborateurs et de 
matériel. Le crossover 100 % électrique Maz-
da CX-6e répond aux exigences des entrepri-
ses modernes tournées vers l’avenir: sans 
émissions locales, silencieux à l’usage et 
doté d’un design qui rend l’innovation visi-
ble. La toute dernière version du crossover 
CX-5 révèle ses atouts partout où la flexibili-
té est essentielle – polyvalent, confortable et 
fiable au quotidien en milieu urbain comme 
sur de plus longues distances. Le point 
commun: une technologie robuste, de fai-
bles coûts d’exploitation et une fiabilité sur 
laquelle on peut compter au quotidien.

La précision comme trait d’union
Le travail de nombreux membres de l’aae est 
marqué par le soin, le savoir-faire et une exi-
gence élevée en matière de qualité. Ce sont 
précisément ces valeurs que l’on retrouve 
aussi chez Mazda. La marque est profon-
dément ancrée dans la tradition artisanale 
japonaise. Le principe «Takumi» incarne la 
maîtrise du geste et l’amélioration continue. 
Chaque véhicule est conçu avec un souci de 
précision, visible dans des lignes épurées, 
des matériaux de qualité et une fabrication 
soignée. Le langage stylistique Kodo – Soul 
of Motion donne une forme concrète à cet-
te philosophie. Il en résulte un parallèle 
discret: entre les entreprises qui travaillent 

chaque jour avec une précision artisanale 
et une marque qui traduit précisément cette 
exigence dans la mobilité.

Un réseau de PME solides
Cette proximité se reflète également dans 
le service. Le réseau Mazda en Suisse est 
constitué en grande partie d’entreprises 
indépendantes – souvent elles-mêmes des 
PME avec une forte orientation service. Ces 
partenaires se distinguent par leur disponi-
bilité, leur transparence et leur souci du ser-
vice et de la qualité. Des circuits de décision 
courts, un accompagnement personnalisé 
et des prix équitables permettent de remet-
tre rapidement les véhicules en service. Des 
valeurs qui vont de soi dans le réseau aae 
comme chez Mazda.

Mazda CX-6e, le tout nouveau crossover 
100 % électrique

La troisième génération du Mazda Cx-5, 
le SUV le plus vendu de notre marque

Les nouveaux Mazda CX-60 et CX-80: synonymes de confort, d'espace et de qualité
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Spot publicitaire, un outil polyvalent 
qui attire les regards
Un reel instagram par ci, une vidéo TikTok par là. Jamais notre monde n’a été aussi audiovisuel 
et individuel qu’aujourd’hui. C’est pourquoi les spots publicitaires constituent un instrument 
optimal pour accroître la notoriété des entreprises, des marques, des produits et des prestations. 
Vous aussi, misez sur cet outil qui attire tous les regards et qui vous permet de rester gravé dans 
la mémoire de vos clients.

Si vous souhaitez atteindre durablement 
votre public cible et susciter des émotions, 
les spots publicitaires sont, avec leurs mes-
sages percutants, la solution idéale.

Notre définition du spot publicitaire
Nous entendons par là un court-métrage 
accrocheur produit pour Internet ou une 
autre plateforme numérique, qui attire l’at-
tention sur un produit ou une prestation. 
Selon leur placement, les spots durent entre 
15 et 45 secondes, ce qui les différencie des 
films publicitaires.

Spot publicitaire: ce qu’il peut faire 
pour vous
La particularité du spot est son aspect émo-
tionnel, le but étant de susciter, au travers 
de l’humour, de la subtilité et du drame, un 
sentiment positif chez le spectateur qu’il 
associera ensuite à la marque. Outre le mes-
sage émotionnel adressé au groupe cible, 
l’un des principaux avantages des spots 
publicitaires réside dans leur grande portée.

Des possibilités d’utilisation multiples
Une fois produit, le spot publicitaire peut 
bien sûr être diffusé sur différents canaux. 
Vous pouvez l’intégrer sur votre site web, 
l’utiliser lors de salons ou en tant que spon-
sor lors d’évènements, le diffuser dans les 
transports publics ou les stations-service ou 
encore le partager sur vos réseaux sociaux.

Nous réalisons votre spot publicitaire
Qu’il s’agisse de vidéos réelles ou purement 
animées, nous trouverons la solution idéale 
pour votre spot publicitaire! 

Contactez-nous pour une offre sans engagement:
Alain Wolter, +41 31 380 10 39, a.wolter@eev.ch
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Campagne d’affichage automne 2026

Soyez bien visible, même 
en automne
Avec des sujets attrayants et une présence marquée, nous mettons votre magasin spécialisé 
en valeur, exactement là où vos clients se trouvent au quotidien. Vous gagnez ainsi en 
visibilité, renforcez votre notoriété et affirmez ce qui vous distingue. Qu’il s’agisse d’un 
sujet automnal évocateur ou d’un témoignage de personnalité, nous veillons à ce que votre 
message retienne l’attention.

Sujets d’automne: quand le service 
sort des sentiers battus
Les nouveaux sujets d’automne racontent, 
avec une pointe d’ironie, l’histoire de per-
sonnes qui ne ménagent pas leurs efforts 
pour satisfaire leurs clients. Un kayakiste 
affronte des rapides impétueux pour livrer la 

marchandise à bon port tandis qu’un vététiste 
brave une route de montagne boueuse, des 
images illustrant qu’un service de qualité ne 
s’arrête jamais en cours de route. Le message 
est clair: lorsqu’on s’engage pour sa clien-
tèle, on trouve toujours une solution, même 
lorsque la tâche s’avère un peu plus difficile.
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Un aff ichage qui marque les esprits
La confiance ne s’achète pas, elle se mérite. 
Marco Odermatt incarne l’authenticité, la fia-
bilité et l’excellence avec des racines suisses, 
des valeurs que de nombreux clients asso-
cient également à leur magasin spécialisé 
local. En choisissant ce sujet, vous misez 
sur un visage connu qui crée un sentiment 
de proximité et attire l’attention. Une com-
binaison puissante qui véhicule votre mes-
sage de manière crédible et reste longtemps 
gravée dans les mémoires.

Plus de surface à moitié prix: 
action 4 pour 2

Réservez 4 emplacements et n’en payez que 
deux, grâce au soutien de nos partenaires 
Electrolux et V-Zug. La conception? Nous 
nous en chargeons! L’impression? Elle est 
incluse*. Votre eff ort ? Minime. Votre impact? 
Maximal.

En plus: 20 % de rabais aae
Parce qu’avec nous, c’est tout simplement 
plus avantageux: sur toutes les surfaces F12 
réservées par l’intermédiaire de l’aae, vous 
bénéficiez d’un rabais de 20 %. Vous rece-
vrez également un kit publicitaire gratuit 
pour votre magasin.

Inscrivez-vous maintenant, nous 
nous occupons du reste
Il suff it de remplir le formulaire sur eev.ch
ou de contacter Madame Sarah Wenger 
(s.wenger@eev.ch / +41 31 380 10 31). Nous 
nous occupons de la mise en page, de l’im-
pression et de tout le reste, tandis que vous 
profitez d’une visibilité accrue.

* jusqu’à 5 aff iches

Dates

Date d’inscription: 18 septembre 2026
Aff ichage: à partir du 19 octobre  
 pour deux semaines

Inscription
www.eev.ch | Électroménager | Modèles exclusifs ELITE | Campagne d’aff ichage
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Assurances

Contact:
Schweizerische Elektro Elite Consulting AG eec
(F01085551) Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schönbühl 
Tél. +41 31 380 10 10, eec@eev.ch, www.eev.ch

Vous obtiendrez davantage d’informations sur nos partenaires contractuels 
ainsi que sur les conditions spéciales et sur les offres gratuites pour vous sur 
www.eev.ch | Services | Assurances

Votre interlocuteur auprès de la Schweizerische Elektro Elite Consulting AG 

Angelos Kalantzopoulos (FINMA F01163098), +41 31 380 10 28, a.kalantzopoulos@eev.ch

Ne manquez pas le délai de résiliation
Les polices sont généralement conclues pour une durée de plusieurs années, la période 
d’assurance coïncidant le plus souvent avec l’année civile. Le contrat peut être résilié à 
l’échéance. Sans résiliation, le délai de résiliation étant de trois mois, le contrat est prolongé 
tacitement d’une année.  
Auteur: Christian Egeli

Depuis la révision de la loi sur le contrat 
d’assurance (LCA), un contrat de longue 
durée peut être résilié pour la fin de la troi-
sième année par les deux  parties, dans le 
cas où un droit de résiliation annuel n’aurait 
pas été convenu.
Profitez de l’échéance du 30  septembre 
pour évaluer votre portefeuille d’assurances. 
Nous vous soumettons volontiers une ana-
lyse d’assurance gratuite, en vue de réaliser 
un aperçu général de vos contrats d’assu-
rance (hormis LPP). Vous pouvez également 
nous contacter en rapport avec un contrat 
d’assurance spécifique, afin que nous puis-
sions vous aider à l’adapter en conséquence.

Profitez de notre offre – nous vous soute-
nons de manière professionnelle dans la 
réorganisation de vos contrats.
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Bezugsquellen

Installation Électroménager

FORS AG, Schaftenholzweg 8, 2557 Studen
Tel. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

BzQ_Fors2020.indd   1BzQ_Fors2020.indd   1 20.02.25   08:1820.02.25   08:18

Liebherr-Export AG
General-Guisan-Strasse 14, 5415 Nussbaumen
Tel. + 41 56 296 11 11, sales.hau.ch@liebherr.com
home.liebherr.com

BzQ_Liebherr2024.indd   1BzQ_Liebherr2024.indd   1 15.01.24   10:4515.01.24   10:45

Verolight AG
Kreuzmatte 1
6260 Mehlsecken

+41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

Molto Luce AG
Niederlenzstrasse 25, 5600 Lenzburg
Tel. +41 62 885 70 30, office.lenzburg@moltoluce.com
www.moltoluce.com

BzQ_MoltoLuce_2021.indd   1BzQ_MoltoLuce_2021.indd   1 27.09.24   08:0627.09.24   08:06

M. Schönenberger AG
Industriestrasse 17, 5507 Mellingen, Tel. +41 56 481 81 41
info@msch-ag.ch, msch-ag.ch

BzQ_Schoenenberger2024.indd   1BzQ_Schoenenberger2024.indd   1 10.11.25   10:5410.11.25   10:54
Schulthess Maschinen AG

6330 Cham, Alte Steinhauserstrasse 1

Tel. +41 55 253 51 11, info@schulthess.ch
www.schulthess.ch

BzQ_Schulthess_2023.indd   1BzQ_Schulthess_2023.indd   1 08.08.23   14:4008.08.23   14:40

Sonepar Suisse AG 
Birgistrasse 10, 8304 Wallisellen
Tel. +41 44 839 58 11
info@sonepar.ch, www.sonepar.ch

BzQ_Sonepar2022.indd   1BzQ_Sonepar2022.indd   1 02.02.22   13:4502.02.22   13:45

Siedle Electric AG
Hofackerstrasse 71, 4132 Muttenz
Tel. +41 61 338 20 44, info@siedle.ch
www.siedle.com/de-ch

BzQ_Siedle2026.indd   1BzQ_Siedle2026.indd   1 21.01.26   11:2721.01.26   11:27

Weidmüller AG
Rundbuckstrasse 2, 8210 Neuhausen am Rheinfall 
Tel. +41 52 674 07 07, Fax +41 52 674 07 08
www.weidmueller.ch

BzQ_Weidmueller2019.indd   1 12.03.19   10:58

Krüger + Co. AG
Winterhaldenstrasse 11, 9113 Degersheim
Tel. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch

Swisslux AG
Industriestrasse 8  I  CH-8618 Oetwil am See

Tel: +41 43 844 80 80  I  info@swisslux.ch
www.swisslux.ch

Éclairage

Electrolux AG
Buckhauserstrasse 40
8048 Zürich

Tel. +41 44 405 81 11 
info@electrolux.ch
electrolux.ch

Haier Switzerland AG
Neuhofstrasse 4, 6340 Baar, Tel. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch

Elektro-Material AG
Juchstrasse 9
8048 Zürich
Tel. +41 44 278 11 11
www.elektro-material.ch

BzQ_EM2024.indd   1BzQ_EM2024.indd   1 25.06.26   13:4525.06.26   13:45



Une proximité qui se remarque
Vos eff orts pour vos clients méritent d’être vus. Les nouveaux sujets d’automne mettent en scène, avec humour, les 
atouts des partenaires ELITE Electro et attirent l’attention dans votre région. Les aff iches valorisent également les 
modèles exclusifs ELITE tandis que le prospectus actuel présente l’assortiment complet des modèles exclusifs ELITE 
directement à vos clients. Utilisez ces supports publicitaires pour mettre en lumière votre proximité, votre compé-
tence et vos off res attractives.


