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Bilan intermédiaire
Après un début d’année solide, le vent favorable à l’économie suisse s’essouff le 
sensiblement. L’exportation est sous pression, les investissements sont tempori-
sés et les tensions géopolitiques compromettent la sécurité de la planification. 
La consommation privée, le tertiaire et – malgré les défis structurels – un secteur 
de la construction globalement robuste ont un eff et stabilisateur. Bon nombre 
d’entreprises se trouvent en mode d’attente, entre incertitude et optimisme 
vigilant. Apprenez-en plus en consultant les prévisions conjoncturelles, à partir 
de la page 10.

Dans ce contexte de marché exigeant, l’electro-tec 2025, à Berne, a émis un signal 
fort. Plus de 6000 professionnels, 130 exposants et les séminaires spécialisés ont 
à nouveau transformé ce salon en haut lieu du secteur électrique. Les échanges 
directs, la qualité des discussions et l’ambiance générale positive confirment à 
quel point les rencontres personnelles sont précieuses en matière d’information 
et d’innovation.

Cette année, l’Assemblée générale de l’aae à Locarno était également placée sous 
le signe de la communauté. La rétrospective de l’exercice 2024, avec un volume 
d’achat de 939 millions de francs, s’est avérée positive. Parallèlement, les défis 
à venir ont été abordés ouvertement – de la pression croissante du marché à la 
complexité toujours plus grande des activités quotidiennes. À cet égard, le facteur 
clé réside non seulement dans la situation économique, mais également dans la 
force de notre réseau. En eff et, c’est précisément dans les périodes de troubles que 
la cohésion au sein de la coopérative se révèle particulièrement précieuse.

Claude Schreiber
Directeur de l’Association suisse 
d’achats électro aae société coopérative
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News

Inscription magazine Electro octobre 2025

La compétence électrique 
s’invite à table
Car c’est justement là, à table, devant une tasse 
de café et un biscuit, qu’on lit le magazine en 
pensant: «Tiens, regarde, c’est notre électricien!»

Le numéro d’octobre du magazine Electro est dans les starting-blocks et repré-
sente à nouveau une occasion idéale d’enthousiasmer vos clients tout en stimulant 
la vente d’appareils électroménagers. Au programme du magazine? Des marques 
de qualité éprouvée, des conditions avantageuses, un concours intéressant, et, 
bien sûr, une recette à essayer chez soi.
Inscrivez-vous dès aujourd’hui afin d’être présent où se font les achats!

Date limite d’inscription: 5 septembre 2025
Date de distribution: 20 octobre 2025

Davantage d’informations
www.eev.ch [Login] | Publicité | Magazines | Electro

Nouveau partenaire contractuel aae

Leapmotor Switzerland
Nous avons conclu avec l’entreprise Leapmotor Switzerland un contrat-cadre 
avec eff et au 1er avril 2025. Les membres aae bénéficient de conditions de 
flotte attractives et d’une ristourne supplémentaire lors de l’achat d’un véhicule. 
Vous trouverez de plus amples informations sur Leapmotor à l’adresse 
www.leapmotor.net et à la page 27.

Contact:
Leapmotor Switzerland, 8050 Zürich
www.leapmotor.net

Rue voltage 220, 2412 Puissance, +41 23 456 78 90, info@electrodubois.ch, www.electrodubois.ch

électro dubois
Installation | Électroménager | Lumière | Photovoltaïque | E-mobilité

shop.electrodubois.chVisitez notre Web-Shop:
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electro-tec 2025

Un grand succès
à tous points de vue
Les organisateurs se montrent très satisfaits: plus de 6000 spécialistes 
et 130 exposants ont en eff et participé au salon electro-tec les 
21 et 22 mai 2025! La satisfaction des visiteurs et des exposants était 
à son comble, leurs commentaires étant très enthousiastes, et l’ambiance 
a donc été très positive, ce qui contribue au succès d’un salon. 
Plus d’informations à partir de la page 8.

Campagne d’aff ichage automne 2025

S’inscrire et faire de
la publicité avec succès

Pour se faire remarquer, il faut sortir de l’ombre. Et quoi de mieux 
que de le faire directement sur le devant de la scène, par exemple 
à l’aide d’une campagne publicitaire qui ne passe pas inaperçue? 

Apprenez-en plus à la page 31.

Assemblées générales aae et EIT.swiss 2025

Rencontre de la branche 
électrique à Locarno

Les Assemblées générales de l’aae et d’EIT.swiss ont eu lieu mi-juin 
à Locarno, rencontrant un grand succès auprès des membres qui ont de 

nouveau apprécié cette occasion d’échanger et de se retrouver.
Rétrospective et impressions en pages 6 et 7.
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Assemblées générales aae et EIT.swiss 2025

Rencontre de la branche électrique 
suisse dans la ville touristique  
et commerciale animée de Locarno
Les Assemblées générales de l’aae et d’EIT.swiss ont eu lieu mi-juin à Locarno, rencontrant  
un grand succès auprès des membres qui ont de nouveau apprécié cette occasion d’échanger 
et de se retrouver.

Cette année, la branche électrique 
suisse s’est retrouvée à Locarno, 
destination touristique et com-

merciale réputée à l’échelle nationale. 
Les différents programmes divertissants 
ont permis aux participants de décou-
vrir les attractions et les particularités 
de la région sous différents angles, tout 
en profitant des températures estivales.  
La 105ᵉ Assemblée générale de l’aae, qui a 
eu lieu le vendredi 13 juin 2025, a marqué 
le début du week-end à Locarno. Pour se 
mettre dans l’ambiance de l’Assemblée 
générale, les participants se sont réunis peu 

avant midi au PalaCinema afin de visiter l’ex-
position des partenaires contractuels aae, 
lesquels ont présenté sur leurs stands des 
nouveautés et tendances de la branche tout 
en répondant aux questions des membres 
de l’aae. Ce fut une occasion idéale pour 
nouer de nouveaux contacts personnels ou 
pour consolider les contacts existants.
L’Assemblée générale ordinaire a com-
mencé à 13h30. Martin Häberling a expri-
mé sa joie de pouvoir présider sa première 
Assemblée générale en tant que président 
du Conseil d’administration. Il a souligné 
les résultats positifs de l’exercice 2024, avec 

un volume d’achats s’élevant à CHF 939 mil-
lions, légèrement inférieur au niveau élevé 
de l’année précédente, mais a également 
évoqué les défis spécifiques auxquels la 
branche sera confrontée à l’avenir. Le direc-
teur Claude Schreiber a présenté l’année 
2024 du point de vue du siège. Les socié-
taires ont exprimé leur confiance envers 
l’aae sur tous les points proposés. Pour 
l’exercice 2025, l’aae table sur une évolution 
conjoncturelle modérée compte tenu des 
perspectives économiques actuelles.
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Élection de substitution au sein du 
Conseil d’administration
Alexandre Fragnière, membre du Conseil 
d’administration, a démissionné de ses 
fonctions au début de l’année 2025. Pour 
pourvoir le poste vacant, le Conseil d’ad-
ministration a proposé Géraldine Grau, 
copropriétaire et directrice de l’entreprise 
Grau Électricité SA à Monthey. L’Assemblée 
générale a suivi cette proposition en élisant 
l’entrepreneuse romande à une grande 
majorité. 

Soirée des partenaires aae à Losone
La traditionnelle soirée des partenaires 
de l’aae s’est déroulée dans le cadre char-
mant du «  Grotto Broggini  » à Losone, à 
côté des destinations touristiques d’Ascona 
et de Locarno. Les invités ont savouré un 
excellent repas à l’ombre de vieux arbres. 
Ce lieu constituait un cadre idéal pour des 
conversations intéressantes entre les parte-
naires aae présents.

Samedi, Assemblée générale EIT.swiss 
et soirée estivale divertissante
EIT.swiss a tenu son Assemblée générale le 
lendemain, samedi 14 juin 2025. La soirée 
estivale au Palexpo Fevi à Locarno a clôtu-
ré en beauté ce week-end riche en évène-
ments. Les invités ont profité d’une fête esti-
vale magnifique et féérique, de spécialités 
culinaires ainsi que d’un programme diver-
tissant varié, accompagné de musique.

Davantage d’impressions de 
l’Assemblée générale de l’aae 
dans notre galerie de photos 
sur Flickr.

Le président du Conseil d’administration Martin Häberling lors de son discours

Géraldine Grau, nouvelle membre du Conseil d’administration, avec Martin Häberling, président du CA

Le nouveau Conseil d’administration au complet

Manifestations
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Le salon electro-tec a réuni plus de 6000 spécialistes de la branche électrique

electro-tec 2025: un grand succès 
à tous points de vue
Les organisateurs se montrent très satisfaits: plus de 6000 spécialistes et 130 exposants ont 
en effet participé au salon electro-tec les 21 et 22 mai 2025! La satisfaction des visiteurs et des 
exposants était à son comble, leurs commentaires étant très enthousiastes, et l’ambiance a 
donc été très positive, ce qui contribue au succès d’un salon.

Salon suisse de la branche élec-
trique, l’electro-tec a démontré 
une nouvelle fois son importance. 

Plus de 6000 spécialistes venus de toute 
la Suisse, 130 exposants de renom et un 
grand nombre d’associations profession-
nelles se sont réunis dans la halle de la 
Bernexpo. Cette année, le nombre de visi-
teurs et d’exposants a été sans précédent 
et l’organisatrice s’est déclarée très satis-
faite. De grande qualité, les stands des 
exposants ont invité les visiteurs à s’infor-

mer sur les nouveautés et les tendances.  
L’organisatrice en est convaincue: le suc-
cès d’un salon spécialisé ne dépend pas 
seulement du nombre de visiteurs mais 
également de la qualité des entretiens, du 
réseautage, de l’ambiance et de l’utilité, 
des facteurs importants qui ont été éva-
lués au-dessus de la moyenne, comme 
en témoignent les nombreuses conversa-
tions personnelles et les messages positifs 
publiés sur les réseaux sociaux. L’organi-
satrice se réjouit tout particulièrement de 
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la bonne ambiance qui a régné pendant 
ces deux journées, puisqu’ainsi un objectif 
important a été atteint.

Ce qui distingue l’electro-tec
Cette année encore, l’electro-tec a offert 
aux visiteurs - installateurs, planificateurs et 
autres spécialistes - la possibilité d’acqué-
rir des connaissances approfondies pour 
leur activité professionnelle, grâce à des 
entretiens personnels avec les exposants. 
La présence de divers exposants ainsi que 
des associations professionnelles comme 
EIT.swiss, Electrosuisse, l’Initiative Réseau 
Bâtiment GNI, KNX Swiss, l’Institut suisse 
pour la formation des cadres d’entreprise, 
l’Association suisse pour l’éclairage SLG ain-
si que l’Association suisse pour le Contrôle 
des Installations électriques (ASCE) a donné 
une image très représentative de la branche 
électrique. Des séminaires spécialisés, axés 
sur la pratique et proposés par les sept par-
tenaires principaux et le partenaire Solar-
markt GmbH, ont permis aux participants 
d’approfondir leurs connaissances. L’elec-
tro-tec constituant un lien important vers la 
Suisse romande, les séminaires spécialisés 
ont également eu lieu en langue française le 
deuxième jour. 
Appréciant l’electro-tec comme rencontre 
centrale de la branche et donc comme un 
lieu idéal pour leurs réunions, plusieurs 
associations professionnelles telles qu’EIT.
bern, KNX Suisse et Swiss GNI ont tenu 
leurs assemblées générales et réunions des 
membres pendant le salon.

Rendez-vous en 2027
La prochaine édition du salon electro-tec 
aura lieu en mai 2027 à Berne. La date 
exacte sera communiquée ultérieurement.

Établi, pertinent, innovant

Même après le salon, les professionnels peuvent continuer à s’informer sur les produits 
et prestations des exposants sur electro-tec.ch. Le salon electro-tec n’est pas seule-
ment une plateforme d’innovation et d’échange, mais séduit également par sa capaci-
té à être au cœur de l’actualité de la branche, et ce, malgré sa longévité.
Le salon electro-tec 2025 a été soutenu par sept partenaires principaux: ABB Schweiz AG, 
Elektro-Material AG, Feller AG, Hager AG, Legrand (Schweiz) AG, WAGO Contact SA et 
Woertz AG.
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Perspectives conjoncturelles modérées après un début d’année réjouissant

L’économie intérieure 
soutient la conjoncture
Après un début d’année réjouissant, l’économie suisse est de plus en plus sous pression. 
Les exportations se fragilisent, les investissements stagnent et les risques géopolitiques 
pèsent sur la confiance. La consommation intérieure et les secteurs des services ont beau 
soutenir la conjoncture, les perspectives demeurent frileuses. Le secteur de la construction 
n’échappe pas non plus à la tendance et se trouve confronté à des défis structurels. 
Texte: Urs Bitterli

L’économie suisse a entamé l’année 
avec élan: au premier  trimestre 
2025, le produit intérieur brut (PIB) 

corrigé des événements sportifs a augmenté 
de 0,8 % selon le Secrétariat d’État à l’écono-
mie (SECO). Une évolution tributaire d’une 
large croissance dans le secteur des services 
et d’une expansion supérieure à la moyenne 
de l’industrie chimique et pharmaceutique. 

Malgré ce préambule positif, les perspec-
tives s’assombrissent sensiblement pour le 
deuxième  semestre. Début juin, l’associa-
tion économique faîtière economiesuisse 
a révisé ses prévisions annuelles de crois-
sance du PIB. Ainsi, le produit intérieur 
brut (PIB) réel ne devrait plus croître que 
de 1,1 % cette année, contre 1,4 % en 2024. 
economiesuisse se montre donc nettement 
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plus pessimiste que lors de ses dernières 
prévisions, en décembre. L’Organisation 
de coopération et de développement éco-
nomiques (OCDE) partage ces perspectives 
modérées et prévoit désormais une crois-
sance du PIB de 1,1  % pour la Suisse en 
2025. En 2026, avec un taux prévisionnel de 
1,4 %, la croissance devrait également être 
inférieure au potentiel à long terme.
La cause principale de ce ralentissement 
réside dans l’incertitude croissante au 
niveau mondial. La situation économique 
dans les principaux marchés de vente fai-
blit: en Europe et en Chine, la dynamique 
demeure inférieure à la moyenne, et aux 
États-Unis également, les incertitudes poli-
tiques et les tendances protectionnistes 
atténuent les perspectives. Par ailleurs, la 
volatilité des prix de l’énergie, les difficultés 
d’approvisionnement en produits de base 
et la hausse mondiale des taux d’intérêt 
compromettent la sécurité des investisse-
ments et de la planification.

Secteur d’exportation sur la défensive
L’industrie orientée vers l’exportation souffre 
tout particulièrement de cette dépression. 
Les constructeurs de machines, les horlo-
gers et les producteurs de biens de consom-
mation sont confrontés à un affaiblissement 
de la demande. À quoi s’ajoute la menace 
de nouvelles sanctions douanières améri-
caines sous la présidence de Donald Trump. 
Selon un pronostic de l’OCDE, un tel conflit 
commercial pourrait engendrer une nou-
velle valorisation du franc suisse et, par 
conséquent, nuire à la compétitivité des 
biens d’exportation suisses. Aujourd’hui 
déjà, bon nombre d’entreprises pâtissent de 
la force du franc, qui renchérit les produits 
suisses à l’étranger.

Demande anémique: les industries exportatrices telles que les fabricants de machines, les horlogers et les 
producteurs de biens de consommation souffrent tout particulièrement de cette dépression.

Malgré un début 
d’année positif, 
les perspectives 
s’assombrissent 
sensiblement pour le 
deuxième semestre.

Au premier  trimestre, les exportations de 
marchandises ont certes connu une nou-
velle hausse de 5 %, principalement portée 
par les produits pharmaceutiques aux États-
Unis. Cependant, celle-ci devrait également 
être le fait des effets d’anticipation liés aux 
signaux protectionnistes envoyés par Was-
hington. Pour le deuxième  semestre, les 
représentants du secteur tablent sur une 
évolution bien plus faible. À noter, aussi, 
que les biens d’investissement tels que les 
machines, les véhicules et les installations 
industrielles complexes présentent une 
demande hésitante dans le contexte actuel. 
L’incertitude entourant les grands projets 
internationaux se répercute directement sur 
l’occupation des entreprises exportatrices 
suisses. Les difficultés d’approvisionnement 
causées par le conflit ukrainien et les nou-
veaux obstacles douaniers demeurent éga-
lement un risque structurel.

L’économie intérieure soutient la 
conjoncture
Contrairement à l’exportation, l’écono-
mie intérieure se montre plus résistante. 
La consommation privée profite de plu-

sieurs facteurs positifs: le renchérissement 
annuel en Suisse a encore reculé en mai 
et se situe désormais en zone négative, ce 
qui renforce le pouvoir d’achat réel. Paral-
lèlement, les salaires réels augmentent 
légèrement, soutenus par un faible taux de 
chômage et de solides accords salariaux. 
economiesuisse estime que cette évolu-
tion devrait perdurer au cours de l’année 
et favoriser la consommation. Le secteur 
des services reste également un pilier. Les 
services aux entreprises, le commerce et le 
secteur de la santé continuent à contribuer 
à la création de valeur. Malgré des taux 
d’intérêt à la baisse, les services financiers 
progressent pour la deuxième  fois consé-
cutive. Seuls le tourisme et la parahôtelle-
rie (appartements de vacances, campings, 
offres Airbnb, etc.) enregistrent un léger 
recul, lié au déclin de la demande inté-
rieure en matière de loisirs.
Une forte retenue à acheter des biens de 
consommation durables est actuellement 
perceptible et affecte notamment le secteur 
automobile, l’électronique et le gros électro-
ménager. À ce titre, la tendance est au ral-
longement des cycles de vie. Dans le cadre 
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de sondages représentatifs, les détaillants 
et les fournisseurs observent qu’un nombre 
croissant de consommatrices et consom-
mateurs reportent les acquisitions prévues 
et privilégient la réparation ou les occasions.

Renchérissement dans le négatif
Pour la première fois depuis 2021, le ren-
chérissement en Suisse est passé dans la 
zone négative. Avec une baisse de 0,1 % en 
mai dernier, le taux d’inflation est inférieur 
à la fourchette de 0 à 2 % définie par la 
Banque nationale. Avec -2,4 %, l’évolution 
des prix des biens importés est particulière-
ment nette, tandis que les biens indigènes 
affichent une légère hausse de 0,6 %. Cette 

différence signalise à la fois la faiblesse des 
débouchés internationaux et la stabilité 
structurelle du marché intérieur. La plupart 
des spécialistes s’attendent à ce que ces 
deux tendances s’équilibrent plus ou moins 
durant les mois à venir.
L’inflation a également continué à baisser 
dans la zone euro. En mai, elle est passée 
sous la barre des 2 % que la Banque cen-
trale européenne (BCE) vise à moyen terme. 
En avril, le taux s’élevait encore à 2,2 %. La 
baisse s’est avérée plus importante que ne 
le prévoyaient les économistes. L’inflation 
dans la zone euro se situe ainsi à son niveau 
le plus bas depuis septembre 2024 – en des-
sous de l’objectif inflationniste de la Banque 
centrale européenne (BCE), soit de 2 %.

La politique de taux de la BNS comme 
facteur d’allègement
La politique monétaire de la Banque natio-
nale suisse reste un facteur d’allègement. En 
abaissant son taux à 0,25 % en mars 2025, la 
BNS a réagi à la conjoncture anémique et à 
la faible inflation. Ainsi, les coûts de finan-
cement des investissements, des hypo-
thèques et des crédits à la consommation 
ont fortement diminué. Cette baisse des 
taux d’intérêt se fera cependant ressentir 
avec un certain décalage, d’autant plus que 

la tendance globale des taux demeure hété-
rogène: tandis que la BCE procède aux pre-
miers assouplissements, la Réserve fédérale 
américaine défend son taux historiquement 
élevé. Parallèlement, les observateurs du 
marché mettent en garde contre les consé-
quences d’une possible déflation si l’infla-
tion se maintenait durablement dans le 
négatif. Le cas échéant, la frilosité d’achat 
pourrait être encore renforcée et l’économie 
réelle affaiblie. Voilà pourquoi la BNS évolue 
à mi-chemin entre promotion de la crois-
sance et stabilité des prix.

Entre scepticisme et optimisme 
prudent
L’ambiance dans l’économie suisse est 
nuancée. L’indicateur de la situation des 
affaires du KOF Centre de recherches 
conjoncturelles de l’EPFZ, datant de mai 
2025, affiche de premiers signes de reprise 
suite à l’effondrement des attentes, en avril. 
La situation s’éclaircit notamment dans 
le commerce de détail, la construction et 
l’étude de projets. Dans l’industrie, le pessi-
misme s’atténue après la révision à la baisse 
conséquente des planifications de la pro-
duction en raison de la politique douanière, 
en avril. Une grande partie des entreprises 
se trouvent actuellement en mode d’at-
tente. Si les projets d’investissement ne sont 
pas catégoriquement annulés, ils font sou-
vent l’objet d’une temporisation. L’accent 
porte de plus en plus souvent sur l’efficacité, 
la numérisation et la compatibilité clima-
tique. Dans l’industrie, l’automatisation des 
processus, la délocalisation de la produc-
tion et l’efficience énergétique gagnent en 
importance. Dans le secteur de la construc-
tion, des associations telles que la Société 
suisse des entrepreneurs (SSE) observent 
elles aussi une réticence croissante à lancer 

La retenue à acheter des 
biens de consommation 
durables est perceptible 
et affecte notamment 
le secteur automobile, 
l’électronique et le gros 
électroménager. 

Le moral mitigé des consommateurs ainsi que 
les incertitudes économiques et politiques 
ont engendré une sensible réticence à l’achat au 
premier trimestre 2025.
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des appels d’offres pour de nouveaux pro-
jets d’envergure. La durée de planification, 
le financement et les procédures d’autori-
sation politiques constituent des obstacles 
qui se répercutent également sur les sec-
teurs en amont, notamment l’architecture, 
la planification électrique et la technique du 
bâtiment.

Investissements stables dans  
la construction malgré des défis 
structurels
Le secteur de la construction se montre 
extérieurement stable en 2025, mais il fait 
face à des défis structurels. Au premier  tri-
mestre 2025, l’activité de construction s’éle-
vait à CHF  4,7  mia  –  ce qui équivaut à une 
légère hausse de 0,4 % par rapport à l’année 
précédente. Les nouvelles commandes ont 
augmenté de 1,9 %. Dans l’ensemble, la 
SSE table sur une croissance modérée de la 
construction d’environ 1,1 % pour l’année 
en cours. Les évolutions varient cependant 
en fonction des régions et des secteurs: 
la construction commerciale a enregis-
tré un recul de 7 %, tandis que le bâtiment 
public affiche un résultat impressionnant 
avec +23 % pour l’activité de construction 

et +34 % pour les nouveaux mandats. La 
construction résidentielle, elle aussi, se 
développe mieux que prévu: les chiffres d’af-
faires ont augmenté de 2,4 %, les nouvelles 
commandes de 11 %. Le nombre accru de 
demandes de permis de construire en 2024 
se répercute peu à peu sur les carnets de 
commandes. Néanmoins, ce rythme ne suf-
fit pas à couvrir les besoins en logements. Le 
taux de vacance devrait passer sous la barre 
des 1 % à l’échelle suisse.
La situation est volatile en ce qui concerne 
le génie civil: dans le secteur public, le chiffre 
d’affaires a augmenté de 2,8 %, contre une 
baisse de 11 % dans le secteur privé. L’in-
dice de la construction de la SSE prévoit une 
légère hausse du chiffre d’affaires au deu-
xième  trimestre. La priorisation des grands 
projets d’infrastructure par le Conseil fédé-
ral et l’EPFZ pourrait donner des impulsions, 
notamment dans la construction ferroviaire 
et routière.
Dans l’ensemble, les conditions-cadres sont 
toutefois favorables à la branche. De nom-
breux acteurs jugent la situation du secteur 
suisse de la construction de manière posi-
tive. Les faibles taux d’intérêt soutiennent 
la conjoncture de la construction. Ces 

prochains mois, le secteur s’attend à une 
hausse de l’activité de construction et de 
la demande. Cependant, la dynamique 
peinera à égaler l’activité soutenue de l’an-
née 2024.

La demande immobilière se heurte  
à la pénurie
Le marché du logement demeure tendu. 
Le taux d’offres se situe à un niveau his-
toriquement bas de 3,8 %. Les logements 
abordables, en particulier, sont rares. Un 
coup d’œil aux permis de construire déli-

Les chiffres d’affaires 
de la construction 
de logements ont 

augmenté de 2,4 %, les 
nouvelles commandes 

de 11 %. Néanmoins, ce 
rythme ne suffit pas  

à couvrir les besoins en 
logements. 

Dossier
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Dossier

vrés révèle une potentielle augmentation 
de l’activité de construction, notamment 
dans le domaine des nouveaux logements, 
mais bon nombre de projets ne font que 
remplacer des bâtiments existants et ne 
contribuent guère à la détente sur le marché 
du logement. Selon les experts, le taux de 
vacance devrait passer sous la barre des 1 % 
et les loyers augmenter en conséquence. 
Pour 2025, une hausse moyenne de 1,7 % 
est ainsi attendue, voire nettement supé-
rieure dans des centres tels que Zurich ou 
Lucerne. La demande de logements en pro-
priété reste également élevée. Le nombre de 
transactions pour appartements en proprié-
té et maisons individuelles est sensiblement 
supérieur à la moyenne sur dix  ans. Les 
prix continuent de grimper – de 3,6 % pour 
les appartements et de 3,8 % pour les mai-

sons. En revanche, le marché des bureaux 
et des surfaces de vente évolue de façon 
plus réservée. Le taux d’off res a certes légè-
rement baissé à 6,1 % mais, selon les prévi-
sions, le prix des surfaces de vente, en par-
ticulier, devrait baisser de 1 % en moyenne 
en 2025.

Le marché du travail montre 
une légère instabilité
Le marché du travail demeure robuste à 
première vue: la croissance prévisionnelle 
de l’emploi s’élève à 0,8 % en 2025. Cepen-
dant, de premières ombres se dessinent 
au tableau avec la diminution des postes 
vacants. Selon les estimations d’economie-
suisse, le taux de chômage devrait atteindre 
3 % cette année et croître à 3,1 % en 2026. Le 
nombre de personnes au chômage partiel 
augmentera sensiblement  –  indice d’une 
pression d’adaptation croissante dans les 
entreprises. Cette évolution concerne, en 
premier lieu, les secteurs exportateurs ainsi 
que certains domaines du secteur financier 
et des services. Le secteur public apporte 
une stabilisation – la demande de personnel 
dans l’administration, l’enseignement et la 
santé reste élevée. L’immigration a un eff et 
stabilisateur sur le marché du travail, même 
si elle occasionne des déséquilibres régio-
naux. En avril, le nombre de chômeurs s’éle-
vait à 2,9 %, soit un peu plus de 130 000 per-

sonnes, ce qui équivaut à une hausse de 
plus de 21 % par rapport au même mois de 
l’année précédente.

Entre récession et reprise
L’évolution conjoncturelle de la Suisse 
demeure mitigée en 2025. Ces derniers 
mois, les entraves au commerce ainsi que 
l’incertitude en matière de politique écono-
mique et commerciale ont fortement aug-
menté. Ces aléas ont impacté la confiance 
des entreprises et des consommateurs et 
pourraient freiner les activités commerciales 
et d’investissement. Bon nombre d’entre-
prises se trouvent en mode standby – entre 
couverture des risques et espoir d’une nor-
malisation de l’économie mondiale. Les 
attentes s’avèrent bien plus positives pour 
l’année 2026: l’enquête du KOF sur les inves-
tissements signale les planifications les plus 
optimistes depuis de nombreuses années. 
Si les tensions géopolitiques s’atténuent 
et que les conditions commerciales s’amé-
liorent, l’économie suisse pourrait recouvrir 
tout son potentiel.

Le nombre de 
personnes au chômage 
partiel augmentera 
sensiblement – indice 
d’une pression 
d’adaptation croissante 
dans les entreprises.

Le marché du travail demeure robuste à pre-
mière vue: la croissance prévisionnelle de l’emploi 
s’élève à 0,8 % en 2025. Cependant, de premières 
ombres se dessinent au tableau avec la diminution 
des postes vacants. 

Sources: Secrétariat d’État à l’économie SECO, 
Département fédéral de l’économie, de la forma-
tion et de la recherche (DEFR), Société suisse des 
entrepreneurs SSE, EPFZ – KOF Centre de recherches 
conjoncturelles, Perspectives économiques de l’OCDE 
juin 2025, economiesuisse, GFK/NIQ – Markt Monitor 
Schweiz 1. Q 2025, Wüest Partner, IWK Communica-
tion Partner – Consumer Priorities 2025
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Tout en relation avec Matter : 
commandez intelligemment 

chez Otto Fischer

En savoir plus 
sur l’offre Matter 

d’Otto Fischer

En tant que standard indépendant des fabricants, Matter s’est entre-
temps établi avec succès dans le domaine de la maison intelligente et se 
développe rapidement. C’est pourquoi Otto Fischer vous propose non 
seulement une large gamme d’appareils comtpatibles avec Matter, cons-
tamment actualisée, dont des produits exclusifs comme l’Atios SmartCore, 
mais aussi un conseil compétent ainsi qu’une formation pratique pour vos 
collaborateurs.
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Haier Energy

Des solutions énergétiques intelligentes 
pour vivre dès aujourd’hui dans le futur
Dans un monde connecté et aux attentes personnalisées, les solutions standards ne 
suff isent plus. Les clients recherchent des technologies sur mesure – intelligentes, durables 
et performantes. Haier répond à ces besoins avec des solutions qui vont au-delà du simple 
produit: une promesse pour une énergie intelligente et tournée vers l’avenir, qui simplifie le 
quotidien.

Haier mise sur l’innovation, la durabili-
té et l’eff icacité pour réinventer le monde 
de l’énergie avec des solutions complètes 
exclusives. Nos produits Smart Energy 
allient technologie de pointe et confort d’uti-
lisation – batteries intelligentes, pompes 
à chaleur haute performance, bornes de 
recharge, panneaux solaires et appareils 
connectés: tout d’une seule source.

Smart Cube
Le Haier Smart Cube est une solution de 
stockage d’énergie tout-en-un innovante, 
conçue pour révolutionner la consom-
mation électrique domestique. L’énergie 
solaire produite par votre installation pho-
tovoltaïque est stockée par le Smart Cube, 
qui alimente tous vos appareils grâce à son 
onduleur intégré.

� Alimentation via l’installation photo-
voltaïque

� Recharge bidirectionnelle via véhicule 
électrique

� Alimentation via la batterie

Nos atouts
Notre gestion intelligente de l’énergie per-
met d’utiliser directement l’énergie solaire 

pour alimenter les appareils ménagers 
– économe, connectée et assistée par IA. 
Pourquoi choisir des appareils sans intel-
ligence artificielle quand cette technolo-
gie existe déjà? Notre vision: un système 
domestique entièrement intelligent, ali-
menté par de l’énergie verte.

� Construction robuste IP54, plage de 
température -30 °C à +55 °C

� Chargeur DC bidirectionnel
� Installation en 15 minutes
�Haute compatibilité avec d’autres 

marques (pompes à chaleur, panneaux 
PV, onduleurs)

� Jusqu’à 6 modules (48 kWh max), 
20 unités en parallèle (960 kWh)

� Temps de commutation de secours : 0 ms
�Diagnostic à distance 1-clic
� Autonomie énergétique à 100 %

Devenez partenaire certifié Haier et profitez 
d’avantages exclusifs. Notre équipe vous 
accompagne – de la formation à la vente. 
Nous nous réjouissons de vivre une collabo-
ration fructueuse avec vous.

Contact:
Haier Switzerland AG, 6340 Baar, tél. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch
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Contact: 
ecofort AG, 2560 Nidau, tél. +41 32 322 31 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch

ecoQ DryAir 20L Energy Saver

Le vainqueur du test TCS pour
des pièces sèches et saines 
L’ecoQ DryAir 20L Energy Saver est la nouvelle star parmi les déshumidificateurs d’air. Dans 
le test actuel du Touring Club Suisse (TCS), il a été désigné vainqueur du test et a convaincu 
dans les catégories performance de déshumidification, eff icience énergétique, niveau sonore 
et facilité d’utilisation. 

Eff icacité maximale, fonctionnement 
silencieux 
Ce déshumidificateur combine une per-
formance de déshumidification impres-
sionnante avec une consommation élec-
trique particulièrement faible – idéal pour 
les clients soucieux de l’environnement et 
des coûts. Grâce à son poids léger et à son 
design convivial, il est facile à transporter 
et à utiliser. Les filtres à air disponibles en 
option étendent sa fonctionnalité avec une 
option pratique de purification de l’air. 

Durable et pratique au quotidien 
Avec un réservoir d’eau de grande capaci-
té, l’ecoQ DryAir 20L Energy Saver permet 
de longues durées de fonctionnement sans 
devoir le vider fréquemment. Son utilisation 
intuitive et son entretien simple en font un 
compagnon fiable pour une utilisation quo-
tidienne. Le tuyau de vidange est également 
disponible en cas de besoin - une décision 
qui préserve les ressources, car peu de 
clients en ont réellement besoin. 

Parfait pour les pièces d’habitation, les 
caves et les salles de bain 
L’ecoQ DryAir 20L Energy Saver assure un cli-
mat intérieur optimal en empêchant la for-

mation de moisissures et de murs humides. 
Il contribue ainsi de manière déterminante 
à la préservation de la substance du bâti-
ment – un argument de vente convaincant 
pour les électriciens qui misent sur des solu-
tions durables et eff icaces. 

ecofort: une qualité qui convainc 
Cette victoire au test est un double succès 
pour ecofort, car le Meaco Arete® One 20L a 
également obtenu d’excellents résultats. Les 
deux modèles soulignent la force d’innova-
tion de la marque et off rent aux électriciens 
un choix de produits fiable. 

Profitez-en dès maintenant! 
En tant que membre de l’aae, vous bénéfi-
ciez de conditions intéressantes. Misez sur 
une qualité éprouvée et faites en sorte que 
vos clients soient entièrement satisfaits!
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Contact:
Krüger + Co. AG, 9113 Degersheim, tél. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch

Climatiser de manière eff icace sur le plan énergétique

Climatiseurs mobiles et compacts
Être au frais, prêt à aff ronter l’été, avec les climatiseurs mobiles et compacts polyvalents. 
Les trois produits Argo procurent fraîcheur et bien-être lorsque les températures dépassent 
régulièrement les trente degrés.

Le trio en un coup d’œil

Argo Milo Plus PAC-W2650SH Argo Ulisse
Type d’appareil climatiseur mobile monobloc 

climatiseur mural
climatiseur 
mobile split

Idéal pour petits bureaux, chambres 
à coucher et salles de 
séjour

pièces à vivre, bureaux 
ou appartements de 
vacances

bureaux et salles de 
séjour ou comme refroi-
dissement de secours

Modes de 
fonctionnement

refroidissement, chauf-
fage, déshumidification, 
ventilation

refroidissement, chauf-
fage, déshumidification, 
ventilation

refroidissement

Puissance 
frigorifique

3,5 kW 2,6 kW 4,0 kW

Eff icience 
énergétique

A A A

Réfrigérant R290 R290 R32
Unité extérieure non non oui
Niveau sonore 53 dB 48 dB 37 dB (unité intérieure)
Wifi intégré oui oui oui

Refroidissement rapide et eff icace
Pendant les chauds mois d’été, nous appré-
cions tout particulièrement une chambre à 
coucher ou un bureau frais. Dans les appar-
tements, il n’est pas toujours possible d’ins-
taller une climatisation fixe, que ce soit à 
cause des contraintes liées à la construction 
ou pour des questions de coûts. Les trois 
produits Argo constituent une alternative 
avantageuse lorsqu’il s’agit de rafraîchir 
une seule pièce. Un refroidissement rapide 
et eff icace est particulièrement important 
dans les périodes de canicule. Les climati-
seurs mobiles permettent d’éviter les frais 
d’installation élevés et se déplacent facile-
ment d’une pièce à une autre.
Retrouver un chez soi frais et agréable? Pas 
de problème! Il suff it d’enclencher à dis-
tance le climatiseur Argo dans l’application 
ou de programmer sa mise en marche avec 
la fonction minuterie.

Nos climatiseurs: mobiles ou muraux

Argo Milo Plus: Profitez d’un climat intérieur agréable avec Argo Milo 
Plus, un climatiseur compact et simple d’utilisation. L’appareil se com-
pose d’une unité intérieure et d’un tuyau flexible pour évacuer la chaleur 
vers l’extérieur par une fenêtre, une porte ou à travers un mur. Idéal pour 
le bureau, la chambre à coucher ou le salon. La commande conviviale 
permet d’ajuster facilement la température et le taux d’humidité aux 
valeurs désirées et de créer un intérieur frais en toute simplicité.

PAC-W2650SH: Le PAC-W2650SH est un climatiseur compact 
mural sans unité extérieure. Il convient aux pièces d’habita-
tion et de travail et off re quatre modes de fonctionnement: 
refroidissement, chauff age, déshumidification et ventilation. 
L’appareil peut être commandé à distance, dispose d’une fonction minuterie et fonc-
tionne de manière particulièrement silencieuse en mode nuit. Idéal pour une utilisa-
tion tout au long de l’année.

Argo Ulisse: Le climatiseur Argo Ulisse Eco est unique en son genre 
et réunit tous les avantages d’un climatiseur split. L’installation 
est simple grâce aux raccords rapides spéciaux. L’appareil est très 

performant et silencieux grâce à la technologie Full 
DC Inverter. Les fonctions peuvent être commandées 
depuis n’importe où grâce à l’application dédiée qui 
communique via le module Wifi intégré. 
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Éclairage intelligent pour un avenir durable
Les exigences en matière de systèmes d’éclairage au goût du jour ne cessent de croître, 
l’efficacité, la durabilité et l’ergonomie étant au cœur des préoccupations. Verolight AG 
propose des solutions d’avant-garde éco-énergétiques, qui améliorent également la qualité 
de l’éclairage. Grâce à un savoir-faire de longue date dans la conversion à la technologie LED 
et à l’utilisation de systèmes modernes de commande, les problèmes d’éclairage sont résolus 
de façon efficace et durable.

L’éclairage représente une part considérable 
de la consommation d’énergie dans les bâti-
ments  –  jusqu’à 40 % dans certains cas. La 
transition à la technologie LED réduit sensi-
blement cette consommation, diminue les 
émissions de CO₂ et prolonge la durée de vie 
des installations. Nos solutions sur mesure 
associent des technologies innovantes 
telles que les commandes sensibles à la 
présence et à la lumière diurne, garantissant 
l’enclenchement de l’éclairage uniquement 
lorsqu’il est nécessaire.
Grâce à des systèmes de commande 
novateurs tels que DALI-2 combinés à des 
capteurs, l’intensité lumineuse peut être 
adaptée aux scénarios requis et aux condi-
tions de lumière du jour. De quoi réaliser 
des économies d’énergie notables tout 
en améliorant la qualité de vie des usa-
gers et en prolongeant la durée de vie des 

luminaires, puisque ceux-ci fonctionnent 
moins longtemps à pleine charge. L’éclai-
rage est ainsi adapté individuellement aux 
besoins de chaque espace et de ses usagers. 
Une démarche permettant d’assurer une 
atmosphère lumineuse éco-énergétique 
et agréable  –  idéale pour les bureaux, les 
écoles, les sites industriels ou les centres de 
santé.

Une compétence qui convainc
Qu’il s’agisse de modernisations mineures 
ou de réaménagements complets, Vero-
light AG mise sur une expertise de pointe et 
des technologies innovantes. Notre équipe 
accompagne les projets de la planification à 
l’installation, dans le respect des normes les 
plus strictes. La combinaison de capteurs de 
lumière diurne et de mouvements avec un 
DIP switch C3 pour le réglage de la couleur 

de la lumière assure des solutions d’éclai-
rage flexibles à la fois éco-énergétiques et 
conviviales.
L’avenir de l’éclairage est intelligent, flexible 
et durable. Optez pour une solution d’avenir 
alliant confort, efficacité et protection de 
l’environnement. Contactez-nous sans tar-
der afin de lancer votre projet.

Éclairage

Contact:
Verolight AG, 6260 Mehlsecken, tél. +41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com, www.verolight.com
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Réduire la consommation d’énergie avec SensCalc

Le seul outil de planification gratuit
au monde pour les détecteurs PIR
Avec SensCalc, les professionnels de l’électrotechnique et de la planification de l’éclairage 
et des capteurs disposent d’un outil en ligne gratuit qui permet de planifier les détecteurs 
PIR de manière pratique, conforme aux normes et économe en énergie – désormais avec des 
cours en ligne gratuits en allemand, anglais et français.

Les détecteurs PIR (infrarouges passifs) 
sont un élément clé des systèmes de 
gestion de l’éclairage modernes. Utili-

sés correctement, ils augmentent le confort, 
réduisent la consommation énergétique 
et contribuent de manière significative à la 
durabilité. Leur sélection et leur position-
nement exigent toutefois une planification 
précise et des compétences approfondies. 
C’est là qu’intervient SensCalc: un outil de 
planification en ligne, accessible sans ins-

tallation et entièrement gratuit, qui simplifie 
considérablement ces tâches. SensCalc a 
été développé par RELUX en collaboration 
avec l’Off ice fédéral de l’énergie, le METAS, 
l'Association suisse pour l'éclairage (SLG), 
SensNORM et SuisseEnergie. Il s’adresse aux 
électriciens, concepteurs lumière, conseil-
lers en énergie et maîtres d’ouvrage. L’ob-
jectif: professionnaliser la planification des 
capteurs, éviter les erreurs et mesurer les 
gains d’eff icience énergétique.

Après s’être connecté, il est possible de commencer 
immédiatement la planification en ligne. 

less
 energy
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L’outil prend en compte les données des 
pièces, les types d’utilisation, les besoins 
en éclairage et les paramètres des capteurs, 
calcule les économies d’énergie potentielles 
selon la norme SIA 387/4 et illustre graphi-
quement les temps d’amortissement. Il 
visualise également la couverture des cap-
teurs – un soutien précieux pour leur posi-
tionnement optimal. Seuls les détecteurs 
mesurés selon IEC 63180 ou sensNORM 
2022 sont utilisés.

Nouveau: Des modules d’auto-formation 
gratuits en allemand, anglais et français 
fournissent des connaissances clés sur la 
planification des capteurs – idéaux pour les 
débutants ou en tant que rappel.

Avantages pratiques:

� Économies d’énergie allant jusqu’à 60 % 
sur l’éclairage (selon le guide SLG)

� Analyse d’amortissement conforme à la 
norme SIA 387/4

� Visualisation du positionnement des 
capteurs pour une meilleure sécurité de 
planification

� Sélection de produits basée sur GTIN 
avec argumentaire pour les maîtres 
d’ouvrage

� Intégration des capteurs via des données 
GLDF ou Excel

Conclusion: SensCalc rend la planifica-
tion des détecteurs PIR simple, conforme 
et transparente – un outil précieux pour 

les professionnels qui souhaitent plani-
fier de manière économique et durable.

Les fabricants de capteurs PIR 
peuvent référencer et présenter leurs 
produits dans SensCalc
Les fabricants de capteurs peuvent intégrer 
leurs produits dans SensCalc. Conditions: 
données au format GLDF ou Excel incluant 
le modèle L3D, fiche technique et instruc-
tions de montage. Seuls les capteurs testés 
selon IEC 63180 ou sensNORM sont autor-
isés. Un modèle de données est disponible 
sur le site Web.

Projet soutenu par:
Développé par RELUX en collaboration avec 
l’Off ice fédéral de l’énergie, METAS, SLG, 
SensNORM et SuisseEnergie.

Plus d’informations:
www.slg.ch/fr/mediatheque/articles/
senscalc.php

Les capteurs peuvent être facilement sélectionnés et placés dans l’outil en ligne. Tous les paramètres sont clairement représentés dans l’aperçu du projet.

Les économies d’énergie sont immédiatement visibles et les capteurs peuvent être aff ichés selon 
leurs caractéristiques et leur numéro GTIN.
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Contact:
Helux AG, 8152 Glattbrugg, tél. +41 58 521 05 05
info@helux.ch, www.helux.ch

Gessler Schweiz

Développement de fumée dans l’éclairage de secours pour cause de batteries au plomb

Centrales d’éclairage de secours HELUX  
à batteries au lithium: durables  
avec garantie, sûres et économiques
La plupart des centrales d’éclairages de secours utilisent des batteries plomb-acide. Il ne faut 
pas sous-estimer les risques que comportent ces batteries. Dans une école et une maison de 
retraite, situées à seulement quelques kilomètres l’une de l’autre, des batteries au plomb ont 
occasionné un développement de fumée en l’espace de deux jours. Les systèmes HELUX à 
batteries au lithium réduisent ce risque et garantissent la longévité des batteries.

Pourquoi les batteries au plomb sont-
elles potentiellement dangereuses?
Des températures de fonctionnement éle-
vées, une décharge profonde, une surcharge 
ou un court-circuit peuvent provoquer un 
emballement thermique des batteries ther-
mosensibles. Un cercle vicieux chimique 
résultant finalement en la destruction 
complète de la batterie par incendie. Dans 
l’école comme dans la maison de retraite, 
un incendie a pu être évité grâce à la vigi-
lance du personnel. 

Pourquoi ne le remarque-t-on pas?
L’exploitant est légalement tenu de sur-
veiller à distance les anomalies affectant 
la centrale d’éclairage de secours ou de les 
contrôler sur place quotidiennement (voir 
code QR). Très souvent, les responsables ne 
le savent pas et le contrôle n’intervient pas. 

Pourquoi les batteries au lithium  
sont-elles plus sûres?
Les températures jusqu’à 40 °C n’ont pas 
d’impact néfaste sur les batteries au lithium 
utilisées par HELUX. Par ailleurs, un système 
de gestion des batteries (BMS) surveille en 
permanence la tension, la température et le 
courant. Les états critiques sont automati-
quement détectés et évités.

Jusqu’à douze ans de garantie sur les 
batteries au lithium HELUX
En présence d’un contrat de maintenance 
avec HELUX, la durée de vie suivante des 
batteries au lithium utilisées est garantie, 
indépendamment de la température de 
fonctionnement:

 �Batteries au lithium dans les centrales 
GENESIS CPS: douze ans 
(durée de vie prévisionnelle: min. 20 ans)
 �Batteries au lithium dans les centrales 
GENESIS LPS: neuf ans  
(durée de vie prévisionnelle: min. 15 ans)

Des batteries au plomb gonflées ont déclenché 
l’intervention des pompiers dans une école

Système HELUX GENISIS CPS Lithium avec douze ans 
de garantie sur les batteries

Obligations de con-
trôle de la centrale

Le lithium réduit les 
coûts d’exploitation
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Contact:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, tél. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch

Ce sont les nouveaux préférés

Les appareils Miele en Pearlbeige –  
maintenant aussi avec poignée 
Une couleur gagne du terrain et s’établit dans les nouvelles cuisines. Le Pearlbeige séduit 
aussi bien les amateurs de design que ceux qui préfèrent les teintes discrètes. En effet, 
ce beige chaud et neutre se marie, de manière élégante et intemporelle, avec différents 
environnements et styles d’aménagement. Pour cette raison, le Pearlbeige peut tout aussi 
bien être utilisé dans les nouvelles cuisines que pour des remplacements. Chez Miele, on 
trouve tout en Pearlbeige, du four aux caves à vin en passant par les tiroirs de mise sous vide. 

Pearlbeige avec ou sans poignée et  
deux concepts de commande
En plus des modèles ArtLine sans poignée, 
ceux de la VitroLine avec poignée sont 
désormais aussi disponibles en Pearlbeige. 
Ils sont équipés des concepts de commande 
bien connus de Miele. Les modèles 78xx dis-
posent de M  Touch avec un écran entière-
ment tactile et les 74xx de DirectSensor avec 
affichage de texte sur 4 lignes.

Pearlbeige, des appareils de cuisson 
aux caves à vin  
Ce ne sont pas seulement des attrape-re-
gards, ils donnent aussi beaucoup de plai-
sir dans la cuisine. Différents appareils sont 
disponibles en Pearlbeige, comme les fours 
à vapeur combinés, les fours avec pyrolyse, 
les fours avec micro-ondes, les machines 
à café, les tiroirs chauffants Gourmet, les 
tiroirs de mise sous vide, les hottes aspi-
rantes et les caves à vin. 

Plus d’informations sur www.miele.ch 
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Lave-vaisselle efficaces ASKO chez FORS SA

Durabilité naturelle au sein du  
ménage – avec l’ASKO DW60
Le lave-vaisselle DW60 d’ASKO illustre la façon dont les appareils électroménagers au goût 
du jour allient responsabilité écologique et technologie intelligente. Développé en vue d’une 
performance durable et d’un impact minimal sur l’environnement, il s’inscrit naturellement 
dans un mode de vie durable au quotidien. 

De nos jours, durabilité et responsabilité 
vont de pair. Le DW60 a été conçu selon 
cette aspiration  –  responsable, efficace et 
développé dans une optique de longévité. 
Un lave-vaisselle qui convainc non seule-
ment aujourd’hui, mais également au cours 
des 20 prochaines années.

Consommation d’eau éco-énergétique
Le lave-vaisselle ASKO DW60 se distingue 
par sa consommation d’eau particulière-
ment économique. Des capteurs intelli-
gents analysent le degré de salissure de la 
vaisselle et adaptent automatiquement la 
consommation d’eau. Le système de rin-
çage innovant garantit une utilisation mul-
tiple de l’eau sans toutefois compromettre 
la performance de lavage. Cette approche 
durable est mise en exergue lors de l’utili-
sation du programme Eco: avec seulement 

7,5 litres d’eau par cycle de lavage, le DW60 
consomme jusqu’à 50 % de moins que 
bon nombre de modèles conventionnels. 

Auto Door Open Drying™ 
Il n’y a pas qu’en matière de lavage que l’AS-
KO DW60 se montre économe  –  puisque le 
séchage n’est pas en reste. Grâce à la techno-
logie Auto Door Open Drying™, le lave-vais-
selle utilise la chaleur résiduelle naturelle 
du dernier cycle de lavage pour sécher la 
vaisselle efficacement. La vapeur chaude se 
dépose sur les parois intérieures plus froides 
et l’eau de condensation ainsi générée est 
ensuite collectée dans la cuvette de fond. 
Ensuite, la porte s’ouvre automatiquement, 
si bien que l’air ambiant chaud achève le 
processus de séchage sans apport d’éner-
gie supplémentaire. Il en résulte un séchage 
éco-énergétique à la fois soigneux et efficace.

La combinaison parfaite 
Une technologie efficace ne constitue qu’un 
côté de la médaille – le gel pour lave-vaisselle 
ASKO 3  en  1 se charge du reste. En effet, la 
durabilité ne se traduit pas seulement dans le 
programme, mais également dans les détails. 
Au lieu d’avoir à choisir entre performance de 
nettoyage et conscience écologique, le gel 
propose les deux en parfaite adéquation. Il 
associe le produit vaisselle, le rince-éclat et le 
sel régénérant en un seul produit et élimine 
même les résidus les plus tenaces grâce à 
son double système d’enzymes. Le résultat: 
une vaisselle éclatante de propreté, des cou-
verts brillants et des verres étincelants – pour 
celles et ceux qui attachent une importance 
particulière à la propreté tout en songeant 
également à demain.

Contact:
FORS AG, 2557 Studen, tél. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

FORS propose 5 ans de
garantie sur les appareils
ménagers et professionnels.
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Contact:
Electrolux AG, 8048 Zürich
Tél. +41 44 405 81 11, fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

Congélateur SG405N 

D’excellentes performances 
de congélation et  
un équipement optimal
Le modèle Electrolux SG405N réunit un espace de stockage  
maximal, des technologies intelligentes et une utilisation  
confortable en un seul appareil.

Avec le congélateur indépendant Electrolux 
SG405N, Electrolux présente un modèle per-
formant, spécialement conçu pour répondre 
aux besoins des ménages modernes et aux 
exigences de conservation des aliments. 
Avec un volume utile de 406 litres, l’appareil 
offre de l’espace et convainc par des fonc-
tions bien pensées.

Plus d’espace grâce au MultiSpace
Par rapport aux modèles standard, le 
SG405N convainc par son concept Multi- 
Space innovant qui crée du stockage sup-
plémentaire. Six tiroirs spacieux et deux 
étagères en verre robustes permettent un 
stockage flexible et clair des aliments les 
plus divers – des aliments surgelés aux 
boissons.

Technologie NoFrost pour un 
fonctionnement sans maintenance
Grâce à la technologie de décongélation 
NoFrost, la décongélation manuelle appar-
tient au passé. La circulation automatique 
de l’air empêche de manière fiable la forma-
tion de givre et de glace – pour une congéla-
tion constante et des aliments parfaitement 
protégés.

Fonction de congélation rapide pour 
une fraîcheur maximale
Grâce au commutateur de congélation 
rapide intégré, les produits frais peuvent 
être amenés à la température de congéla-
tion très rapidement. La structure cellulaire 
et les vitamines des aliments sont préser-
vées et une fraîcheur durable assurée.

Des conditions constantes avec 
MultiFlow
La technologie MultifFlow garantit une 
répartition uniforme de la température et de 
l’humidité dans tout l’espace intérieur. Les 
aliments délicats sont conservés dans des 
conditions idéales, quel que soit leur empla-
cement de stockage. 

Un design moderne
Le design moderne et épuré s’intègre par-
faitement dans n’importe quelle cuisine et 
souligne le caractère haut de gamme de 
l’appareil. Autre point fort, son éclairage 
intérieur LED, placé en haut et sur les côtés. 
Il assure un éclairage uniforme de toutes 
les zones – même dans les coins les moins 
accessibles.
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Quand la taille fait la différence

Nouveaux combinés encastrables XL: 
toujours assez de place pour les aliments frais
De grandes nouveautés permettent au portefeuille d’appareils encastrables de Liebherr de 
s’étendre littéralement jusqu’au plafond de la cuisine : une famille de produits au design 
harmonieux et intemporel pour les niches de 194 cm de hauteur exploite au mieux la hauteur 
disponible de la pièce pour créer un volume utile supplémentaire. Par rapport à un combiné 
encastrable de 178 cm, on dispose de 12,5 % d’espace supplémentaire pour les aliments frais.

Les appareils encastrables XL de 194 cm 
de haut s’intègrent parfaitement dans les 
designs de cuisine haut de gamme. Par 
rapport à un appareil de 178 cm de haut, la 
nouvelle série de modèles de Liebherr offre 
30 litres de volume de réfrigération supplé-
mentaire pour les aliments frais. Avec cette 
nouvelle hauteur de niche, Liebherr répond 
à la demande toujours plus grande de 
modèles encastrables de plus grande taille.

Adapté à tous les besoins 
Quatre modèles sont disponibles dans cette 
nouvelle catégorie de taille. Ils s’étendent 
du modèle d’entrée de gamme avec la 
technologie de fraîcheur EasyFresh dans la 
série Pure, en passant par la série Plus avec 
BioFresh, jusqu’au modèle haut de gamme 
de la série Prime avec écran Touch & Swipe 
ainsi que d’autres points forts comme le 
panneau arrière SmartSteel, la LightTower 
et l’IceMaker intégré.

Le modèle Prime convainc en outre par ses 
deux tiroirs BioFresh sur rails SoftTelesco-
pic. Avec ces modèles BioFresh, Liebherr 
lance sur le marché les seuls appareils 
encastrables pour la niche de 194 cm à ce 
jour qui présentent deux tiroirs à zéro degré. 
Et grâce à VarioTemp, le compartiment 
congélateur peut également être utilisé 
comme zone de réfrigération. La classe d’ef-
ficience énergétique C, atteinte pour la pre-
mière fois dans ce segment, constitue une 
autre référence.

Contact:
Liebherr-Export AG, 5415 Nussbaumen AG
sales.hau.ch@liebherr.com, home.liebherr.com
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Avec Leapmotor, la Suisse fait  
un bond vers l’avenir
L’entreprise Leapmotor Switzerland a conclu un contrat-cadre avec l’aae pour  
le 1er avril 2025. Les membres aae bénéficient de conditions de flotte attractives  
et d’une ristourne supplémentaire lors de l’achat d’un véhicule.  

Contact:
Leapmotor Switzerland, 8050 Zürich
www.leapmotor.net

En s’installant en Suisse, Leapmotor pose 
un nouveau jalon dans l’électromobilité 
dans notre pays. Fondée en 2015 seule-
ment, l’entreprise technologique chinoise 
est considérée comme un «gamechanger» 
sur le marché des véhicules électriques. 
Sa propre technologie Cell-to-Chassis, qui 
permet d’intégrer les batteries directe-
ment dans le châssis du véhicule, ce qui 
permet de gagner de la place et du poids 
et d’augmenter la stabilité des véhicules, 
est révolutionnaire. Symbole et moteur de 

l’innovation et du progrès dans la mobilité 
électrique, Leapmotor assure en Suisse une 
nouvelle impulsion et un changement dyna-
mique dans la mobilité. 
La marque est présente sur 22 sites en 
Suisse avec deux modèles attrayants. Il 
s’agit de la T03, une citadine agile et char-
mante parfaitement adaptée à la circulation 
urbaine moderne, et de la C10, un SUV avan-
cé pour les conducteurs exigeants. Toutes 
deux sont dotées d’un équipement de série 
complet à des prix et des garanties éton-

namment attrayants. Leapmotor ajoutera 
quatre modèles électriques à batterie à sa 
gamme d’ici 2026.

Avantage aux membres aae: des offres 
exclusives Leapmotor!
En tant que membre aae, vous bénéficiez 
grâce à un accord spécial de conditions 
particulièrement avantageuses sur toute la 
gamme innovante de véhicules Leapmotor. 
Ça vaut le coup d’en profiter!

Nouveau 
partenaire 
contractuel 

aae
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Lancement du nouveau Toyota Urban Cruiser 
à batterie électrique
Toyota présente le tout nouveau Urban Cruiser, un modèle se distinguant sur le marché 
des SUV compacts électriques à batterie par un design puissant, un intérieur spacieux et de 
nombreuses technologies.

L’Urban Cruiser, qui découle du concept 
Urban SUV, assurera à Toyota une forte 
présence dans un segment de marché en 
pleine croissance et très concurrentiel en 
Europe, tout en augmentant la variété et le 
rayonnement de sa gamme tout électrique.
Le design marquant de l’Urban Cruiser 
constitue un facteur de différenciation déci-
sif par rapport à ses concurrents. Il en fait 
un véhicule attrayant aux yeux de la clien-
tèle, avec un caractère d’authentique SUV 
qui s’exprime dans une partie inférieure 
imposante. Développé sur le thème «Urban 
Tech», son style sophistiqué et mature pro-
duit un look audacieux sous tous les angles.
L’Urban Cruiser sera proposé avec deux bat-

teries en option ainsi qu’en traction avant 
et traction intégrale. Les deux batteries font 
appel à la technologie lithium-fer-phos-
phate, dont les avantages sont la durabilité, 
la sécurité et un coût réduit. Les accéléra-

tions sont instantanées et linéaires, tant 
au démarrage que lors des manœuvres de 
dépassement.
Le Toyota Urban Cruiser sera lancé en Suisse 
à l’automne 2025.

Contact:
Toyota AG, 5745 Safenwil
Tél. +41 62 788 88 44, www.toyota.ch
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Première mondiale de la LEXUS RZ 2025
Ce SUV de luxe électrique à batterie a fait l’objet de révisions approfondies qui optimisent 
l’expérience de conduite en introduisant des technologies innovantes pour davantage 
de puissance et de contrôle, une implication accrue du conducteur et une expérience de 
conduite renforcée. Ces évolutions majeures s’accompagnent d’une expérience à bord encore 
plus raffinée.

Les innovations techniques sont menées 
par la première intégration du système 
steer-by-wire de Lexus. Ce dispositif offre 
une nouvelle expérience de conduite, plus 
fluide, simple et intuitive, en particulier sur 
les routes sinueuses. Il est également conçu 
pour offrir une meilleure réactivité et un 
retour d’information optimisé, sans vibra-
tions indésirables. 
La nouvelle gamme introduit également 
pour la première fois le style et les perfor-
mances F SPORT sur le RZ. Le modèle le 
plus puissant de la gamme, le RZ 550e à 
traction intégrale, propose une expérience 
de conduite BEV inédite avec l’Interactive 
Manual Drive de Lexus, un système élec-
tronique procurant un passage de rapports 
virtuel.
Par ailleurs, le temps de charge sera réduit 
grâce à l’adoption d’un nouveau système de 
préchauffage de la batterie et d’un chargeur 
embarqué AC de 22 kW.
L'introduction sur le marché suisse du nou-
veau RZ est prévue pour l'automne 2025.

Contact:
Toyota AG, 5745 Safenwil
Tél. +41 62 788 88 44, www.lexus.ch
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Style et efficacité ne font plus qu’un
La Kia  EV4 est bien plus qu’un simple véhi-
cule électrique. Avec sa partie avant profilée, 
sa silhouette allongée et son avant «EV Tiger 
Face», elle incarne à la fois la modernité et la 
sportivité. Les phares verticaux et les lignes 
épurées soulignent son allure audacieuse, 
tant en version EV4 qu’en version EV4 Fast-
back. Vous avez le choix entre deux options 
pour la batterie: 58,3 kWh pour une autono-
mie allant jusqu’à 430 km ou 81,4 kWh pour 
jusqu’à 630  km (selon WLTP). Le moteur 
d’une puissance de 150  kW permet à l’EV4 
de passer de 0 à 100  km/h en seulement 
7,4 secondes. La fonction de recharge rapide 
permet de passer de 10 % à 80 % de niveau 
de charge en 31 minutes à peine, idéal et pra-
tique au quotidien.

Confort, connectivité et engagement 
européen
L’habitacle de l’EV4 impressionne par son 
écran large de 30’’, son système de com-
mande vocale intuitif et ses options de 
streaming ultramodernes telles que You-
Tube ou Netflix. La Digital Key 2.0 permet 
d’accéder au véhicule à l’aide d’un smart-
phone ou d’une Apple Watch™, tandis que 
la pédale i-Pedal 3.0 offre une expérience de 
conduite exceptionnellement confortable. 

L’EV4 établit également de nouvelles 
normes en matière de sécurité: grâce à l’as-
sistant autoroute HDA2, à un pack ADAS 
complet et à une structure de carrosserie 
renforcée, elle satisfait aux normes de sécu-
rité les plus strictes, avec pour objectif d’ob-
tenir les meilleures notes aux certifications 
Euro NCAP et US NCAP. L’EV4 est la première 
Kia entièrement électrique produite en 
Europe, soulignant ainsi l’engagement de 
Kia envers le marché européen et envers un 
avenir de la mobilité durable et locale.

Prestations de service 

Kia EV4, le véhicule polyvalent 
«Made in Europe»
Cet été, un vent de fraîcheur soufflera sur le segment des berlines électriques compactes 
avec l’arrivée de la nouvelle EV4. Ce modèle se distingue par son design remarquable, sa 
polyvalence au quotidien et sa technologie d’avant-garde. Dernier née de la gamme de 
modèles électriques maintes fois primée, l’EV4 s’adresse à une nouvelle génération de 
conducteurs en quête d’une expérience de conduite entièrement électrique.

Contact:
Kia Schweiz AG, 5745 Safenwil
www.kia.ch
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Campagne d’aff ichage automne 2025

S’inscrire et faire de la publicité avec succès
Pour se faire remarquer, il faut sortir de l’ombre. Et quoi de mieux que de le faire directement sur le 
devant de la scène, par exemple à l’aide d’une campagne publicitaire qui ne passe pas inaperçue? 

Votre apparition remarquée 
Quoi de mieux pour souligner votre mes-
sage qu’une apparition avec Marco Oder-
matt? Oui, exactement, lui. Confiance, per-
formance, qualité suisse – un sujet qui en 
dit long. Un visage connu, rassurant, et qui 
reste gravé dans les mémoires.

Un ancrage fort: les sujets d’automne 
Tout le monde n’a pas besoin d’un visage 
célèbre. Parfois, il suff it simplement de 
montrer qui vous êtes. C’est là que les sujets 
d’automne de l’aae entrent en jeu. En tant 
que revendeur spécialisé de confiance, vous 
livrez même en canoë si nécessaire, l’im-
portant étant que vos clients soient satis-

faits. Ces sujets racontent votre histoire, en 
toute authenticité et sympathie, et avec une 
pointe d’ironie.

Plus de surfaces à moitié prix: 
l’action 4pour2
Réserver quatre surfaces d’aff ichage et n’en 
payer que deux, grâce au soutien de nos par-
tenaires Electrolux et V-ZUG. La conception? 
Nous nous en chargeons! L’impression? 
Incluse!* L’eff ort? Minimal! L’eff et? Maximal!

En plus: 20 % de rabais aae
Parce qu’avec nous, vous obtenez davan-
tage: vous bénéficiez de 20 % de rabais sur 
toutes les surfaces d’aff ichage F12 réservées 

par l’intermédiaire de l’aae. De plus, vous 
recevrez un paquet publicitaire gratuit pour 
votre magasin, avec des aff iches personna-
lisées.

Inscrivez-vous dès maintenant, 
nous nous occupons du reste
Il vous suff it de remplir le formulaire sur 
eev.ch ou de contacter directement 
Madame Sarah Wenger (s.wenger@eev.ch/ 
031 380 10 31) – et c’est parti! Nous nous 
occupons de la mise en page, de l’impres-
sion et de tout le reste. Vous profitez de la 
visibilité.

* jusqu’à 5 aff iches

Dates
Délai d’inscription: 19 septembre 2025
Aff ichage:  à partir du 20 octobre  
 pour deux semaines

Inscription
www.eev.ch [Login] | Électroménager | Modèles exclusifs ELITE | Campagne d’aff ichage
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Webadmin
e-tec

Nos abonnements d’assistance

Votre pack complet pour la maintenance
de votre site web
Vous êtes tous les jours sur les chantiers, coordonnez vos collaborateurs, conseillez vos 
clients – et il ne vous reste plus de temps pour vous occuper de votre site web. Pourtant, 
il est essentiel que votre site fonctionne parfaitement et que son contenu soit à jour. C’est 
précisément pour cette raison que nous vous proposons nos abonnements d’assistance.

Nos packs de maintenance 
en un coup d’œil
C’est vous qui décidez du niveau d’assis-
tance souhaité: assistance technique de 
base ou gestion complète du contenu. Vous 
trouverez ici le pack le mieux adapté à vos 
besoins:

Tech Support
L’abonnement de base stable
Environ toutes les 6 semaines:

� Sauvegarde
�Mise à jour du système CMS (z.B. Joomla)
� Test de fonctionnement

Webadmin
Le pack complet sans souci
Technique (comprend tout ce qui 

est inclus dans l’abonnement Tech Support) 
et contenu, car nous nous occupons égale-
ment de votre contenu:
� Actualités (par exemple congés annuels, 

achèvement de projets)
� Changements relatifs au personnel ou 

aux horaires d’ouverture
�Off res d’emploi, nouvelles photos, etc.

Comfort
Le pack économique pour 
les plus exigeants

Le magazine en ligne e-tec et l’abonnement 
Webadmin en un. Idéal pour tous ceux qui, 
outre la maintenance de leur site, sou-
haitent avoir leur propre magazine en ligne. 

Pourquoi cela en vaut la peine

�Sécurité & stabilité
Mises à jour et sauvegardes régulières: votre site web reste protégé.

�Une présence professionnelle
Des contenus actuels montrent que votre entreprise est vivante et prospère.

�Plus de temps pour votre clientèle
Vous nous dites ce qui doit être modifié – nous le faisons. Point final.

�Contrôle total des coûts
Des forfaits annuels clairs et une transparence totale, sans frais cachés.

�Un partenaire sur lequel vous pouvez compter
Réactivité et accompagnement personnalisé – nous sommes là pour vous.

Concentrez-vous sur votre travail, nous nous occupons de votre site web.
Alain Wolter, +41 31 380 10 39, a.wolter@eev.ch

Davantage d’informations
www.eev.ch | Publicité
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Votre entreprise plus attrayante pour 
le personnel qualifié: avec une prévoyance 
professionnelle moderne
La pénurie de main-d’œuvre qualifiée constitue toujours un défi majeur pour les entreprises. 
Une caisse de pensions attrayante augmentera vos chances d’attirer (et de conserver) des 
talents convoités sur le marché du travail. Les professionnels de la prévoyance d’Allianz vous 
expliquent comment faire.

1. Abaissez le seuil d’entrée LPP
Les employés travaillant à temps partiel et 
les personnes cumulant plusieurs emplois 
ne bénéficient pas du 2ᵉ pilier si leur revenu 
est inférieur au seuil d’entrée, actuellement 
de CHF  22 680.–. En tant qu’employeur, vous 
avez la possibilité d’abaisser le seuil d’en-
trée autant que vous le souhaitez, voire de le 
supprimer complètement.

2. Réduisez la déduction de 
coordination
La déduction de coordination est actuel-
lement de CHF  26 460.– pour tous les 
employés sans distinction. Les personnes 
ayant de faibles revenus et les employés à 
temps partiel sont donc désavantagés, car 
la déduction de coordination est propor-
tionnellement plus élevée pour eux. Dans 
ce cas aussi, les employeurs ont une grande 
marge de manœuvre: ils peuvent réduire la 
déduction de coordination, la supprimer 
complètement ou l’adapter au taux d’occu-
pation. 

3. Modifiez les bonifications de 
vieillesse
En raison de l’augmentation des bonifi-
cations de vieillesse, les employés âgés 
coûtent plus cher que leurs collègues plus 
jeunes; ils sont donc désavantagés sur le 
marché du travail. Les employeurs sont 
libres d’aller au-delà du régime obligatoire 
en ce qui concerne l’aménagement des 
bonifications de vieillesse. 

4. Sensibilisez votre personnel
Une séance d’information gratuite pour le 
personnel menée par Allianz sur le thème de 
la caisse de pensions augmentera l’intérêt 
et l’engagement de vos employés. 

Profitez-en dès maintenant: vous souhai-
tez en savoir plus sur la prévoyance profes-
sionnelle pour votre entreprise? Nous vous 
fournirons un conseil gratuit et vous établi-
rons une offre concrète.

Bon à savoir: profitez de l’occasion qui est 
offerte aux membres de l’aae de bénéficier 
de conditions préférentielles sur une sélec-
tion de produits d’assurance.

Assurances

Contact:
Allianz Suisse, Contrats de faveur pour entreprises/
associations, www.allianz.ch
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Assurances

Contact:
Schweizerische Elektro Elite Consulting AG eec
Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schönbühl 
Tél. +41 31 380 10 10, eec@eev.ch, www.eev.ch

Dommages au toit
Au cours de ces derniers mois, l’eec a été contactée à plusieurs reprises pour des dommages 
liés à des fuites de toiture. Lors de la reconstitution des faits, il est apparu que les 
réclamations avaient été déposées après le montage d’une installation photovoltaïque sur un 
toit existant. Cela nous a incités à élaborer, en collaboration avec les experts en sinistres des 
compagnies concernées, une clause de non-responsabilité. 

Nous recommandons à nos membres d’in-
tégrer la clause suivante dans leurs offres 
et confirmations de commande pour des 
travaux effectués sur ou au niveau d’un toit: 

«La charge ou le passage sur des toits exis-
tants peuvent entraîner une perte d’étanchéi-
té de l’enveloppe du bâtiment. Le mandant 
s’engage à faire contrôler le lieu de montage 
par un expert avant l’exécution des travaux 
et à faire établir un rapport écrit sur l’état 
actuel. Le mandataire signale explicitement 
que le montage d’une installation photovol-
taïque sur un toit existant comporte un risque 
considérable pour l’étanchéité.
Le mandataire décline toute responsabilité 
en cas de perte d’étanchéité de l’enveloppe 
du bâtiment, sauf si le dommage est impu-
table à une erreur de montage. Dans ce cas, 
seul le droit à la valeur actuelle de l’objet 
peut être invoqué.»

En outre, il convient de noter qu’en cas 
de dommage à l’enveloppe du bâtiment, 
une couverture d’assurance limitée (entre 
CHF 50 000 et CHF 100 000) est prévue dans 

la couverture étendue de dommages aux 
objets travaillés et confiés. Cette couver-
ture peut également être souscrite dans 
le cadre de l’assurance montage (qui peut 
aussi inclure les dommages causés à l’objet 
à monter). Dans tous les cas, la prestation 
de l’assureur est toutefois limitée à la valeur 
actuelle de l’objet endommagé.

N’hésitez pas à nous contacter. Nous nous 
ferons un plaisir d’analyser avec vous votre 
situation en matière d’assurance. En tant 
que membre de l’aae, ce service est gratuit 
pour vous.

Vous obtiendrez davantage d’informations sur nos partenaires contractuels 
ainsi que sur les conditions spéciales et sur les offres gratuites pour vous sur 
www.eev.ch | Services | Assurances

Votre interlocuteur auprès de la Schweizerische Elektro Elite Consulting AG 

Angelos Kalantzopoulos (FINMA F01163098), +41 31 380 10 28, a.kalantzopoulos@eev.ch



35Flash N° 06, juillet/août 2025

Sources d’achat

Installation Électroménager

Electrolux AG
Badenerstrasse 587
8048 Zürich

Tel. +41 44 405 81 11
info@electrolux.ch
electrolux.ch
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FORS AG, Schaftenholzweg 8, 2557 Studen
Tel. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

BzQ_Fors2020.indd   1BzQ_Fors2020.indd   1 20.02.25   08:1820.02.25   08:18

Haier Switzerland AG
Neuhofstrasse 4, 6340 Baar, Tel. +41 41 785 40 40 
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch
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Otto Fischer AG Elektrogrosshandel 
Aargauerstrasse 2 8010 Zürich T +41 44 276 76 76 
F +41 44 276 76 86 info@ottofischer.ch ottofischer.ch

Krüger + Co. AG
Winterhaldenstrasse 11, 9113 Degersheim
Tel. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch

Liebherr-Export AG
General-Guisan-Strasse 14, 5415 Nussbaumen
Tel. + 41 56 296 11 11, sales.hau.ch@liebherr.com
home.liebherr.com

BzQ_Liebherr2024.indd   1BzQ_Liebherr2024.indd   1 15.01.24   10:4515.01.24   10:45

Miele AG
Limmatstrasse 4
8957 Spreitenbach

Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch
www.miele.ch

ecofort AG
Birkenweg 11, 2560 Nidau
Tel. +41 32 322 31 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch

BzQ_ecofort2019.indd   1BzQ_ecofort2019.indd   1 20.02.25   08:2220.02.25   08:22

Verolight AG
Kreuzmatte 1
6260 Mehlsecken

+41 62 552 22 00
vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

Helux AG, Industriestrasse 44, 8152 Glattbrugg
Tel. +41 58 521 05 05, Fax +41 58 521 05 19
info@helux.ch, www.helux.ch

Gessler Schweiz

Éclairage



Modèles exclusifs ELITE

Prix et prestations attrayants
Les modèles exclusifs ELITE sont des appareils de marque d’excellente qualité que nous jugeons remarquables en termes 

de fonctionnement, design, eff icience énergétique, confort d’utilisation, sécurité ou finition. Fonction, équipement et 

prix sont coordonnés entre eux de manière appropriée. Profitez d’une campagne flambant neuve ainsi que du pack 

marketing exhaustif destiné à la promotion de vos modèles exclusifs ELITE. Les supports publicitaires personnalisés ne 

manqueront pas d’attirer l’attention de votre clientèle sur votre entreprise. Après tout, vous êtes tout près d’elle.


